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GLOSARIO:

ACTITUD: Evaluaciones cognoscitivas duraderas de tipo positivo o
negativo de una persona, sus sentimientos y las tendencias de accion hacia
un objeto o idea.

ADMINISTRACION DE VENTAS: Actividades del gerente de ventas y su
personal fijo encaminada a encontrar, conservar, motivar, dirigir, evaluar y
regular los esfuerzos del personal de ventas.

AMBIENTALISMO: Movimiento organizado de ciudadanos y del gobierno
gue se propone proteger y mejorar el ambiente natural del ser humano

ANALISIS DE VALOR: Enfoque de la reduccion de costos en el cual los
componentes se estudian cuidadosamente para determinar si pueden
redisefiarse o estandarizarse con métodos de produccién mas econémicos.

ANALISIS DE VENTA: Estudio de las cifras de ventas con objeto de revisar,
mejorar o corregir una situacion de mercadotecnia. La informacion de
ventas se disgrega en sus componentes individuales y se examinan en lo
tocante a su relacion con otros factores que operan dentro de la mezcla de
mercadotecnia.

BALANCE GENERAL: es un resumen de todo lo que tiene la empresa, de
lo que debe, de lo que le deben y de lo que realmente le pertenece a su
propietario a una fecha determinada.

BIENES DE CAPITAL: Bienes que entran parcialmente en el producto.

COMPETENCIA: Una Competencia es lo que hace que la persona sea,
valga la redundancia, "competente" para realizar un trabajo o una actividad
y exitoso en la misma, lo que puede significar la conjuncién de
conocimientos, habilidades, disposiciones y conductas especificas. Si falla
alguno de esos aspectos, y el mismo se requiere para lograr algo, ya no se
es "competente".

CANAL DE DISTRIBUCION: Conjunto de formas e individuos que tienen
derechos, o ayudan en la transferencias de derechos, del bien o servicio
particular a medida que pasa del productor al consumidor.

CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO: Trayectoria que sigue un producto
desde su concepcion haya su eliminacion de la linea. Las etapas incluyen
introduccién, crecimiento, madurez y declinacion.

COSTO MARGINAL: Cambio en el costo total que se debe a la produccién
de una unidad adicional.



COSTO MAS UTILIDAD: Sistema de fijacién de precios en el que el costo
de un producto o servicio se usa como base a la que se agrega un factor de
utilidad.

COSTOS FIJOS: Costos que no varian con los cambios en la produccion o
rendimiento, por ejemplo, alquiler, depreciacion, seguro, ect.

CULTURA: Sistema de valores, ideas y actitudes aprendidas.

COMERCIALIZACION: Es la ejecucion de actividades que tratan de cumplir
los objetivos de una organizacion previendo las necesidades del cliente,
estableciendo entre el productor y el cliente una corriente de bienes y
servicios que satisfacen las necesidades. (Se aplica igualmente a
organizaciones con o sin fines de lucro.

DEPRECIACION: Es una reduccién anual del valor de una propiedad,
planta o equipo. La depreciacién puede venir motivada por tres motivos; el
uso, el paso del tiempo y la obsolescencia.

Se utiliza para dar a entender que las inversiones permanentes de la planta

han disminuido en potencial de servicio.

DEMANDA DE MERCADO: Volumen total que un grupo de consumidores
compraria en un area geografica definida, en un lapso de tiempo definido,
dentro de un ambiente de mercadotecnia definido, bajo un programa de
mercadotecnia definido.

DESARROLLO DE PRODUCTOS: El termino de refiere al intento de una
compafiia por aumentar sus ventas mediante el desarrollo de productos
nuevos o mejorados para sus mercados actuales.

DESCUENTO COMERCIAL: Dinero que se paga a una persona u
organizacién que forma parte del canal de mercadotecnia por servicios que
ordinariamente realizaria el fabricante.

DISENO DE LA INVESTIGACION: Plan global que se aplica para implantar
un proyecto de investigacion de mercado.

DISTRIBUIDOR: Mayorista que adquiere el titulo de los bienes que maneja.

ESTADO DE RESULTADO: Obtiene su nombre de una serie de pasos
cuyos costos y gastos son deducidos de los ingresos.

ENCUESTA: Estudio de investigacion de mercado que se desarrolla
preguntandoles a los participantes cuestiones concretas, con el fin de
obtener informacion sobre actitudes, motivos y opiniones. Esta clase de
estudios se ejecutan cara a cara, por teléfono o por correo.


http://www.monografias.com/trabajos6/napro/napro.shtml

FLUJO DE CAJA: Se define como el saldo disponible para pagar a los
accionistas y para cubrir el servicio de la deuda (intereses de la deuda +
principal de la deuda) de la empresa, después de descontar las inversiones
realizadas en activos fijos y en necesidades operativas de fondos.

INDICADORES FINANCIEROS: Sirve para indicar la situacion de un
aspecto econdémico particular en un momento determinado en el tiempo.

LOCACIONES: Es el area donde van ubicados las redes e instalaciones
eléctricas para la conexion de la maquinaria.

LOGISTICA: el conjunto de medios y métodos necesarios para llevar a
cabo la organizacion de una empresa, o de un servicio, especialmente de
distribucion.

MARKETING: Es el Estudio o Investigacidon de la forma de satisfacer mejor
las necesidades de un grupo social a través del intercambio con beneficio
para la supervivencia de la empresa.

MIX DE MERCADEO O MEZCLA DE MERCADEO: Combinacién que
incluye al producto en si mismo, el precio del producto, el lugar donde esta
disponible y las actividades que lo presentan ante los consumidores y que
crean como respuesta un deseo entre un grupo determinado de estos.

PLAN DE NEGOCIO: Es la creacién de un proyecto escrito que evalue
todos los aspectos de la factibilidad econémica de su iniciativa comercial
con una descripcion y andlisis de sus perspectivas empresariales.

PUNTO DE EQUILIBRIO: Es donde los ingresos totales recibidos se
igualan a los costos asociados con la venta de un producto. Es usado
comunmente en las empresas/organizaciones para determinar la posible
rentabilidad de vender determinado producto.

SOFTWARE: es un ingrediente indispensable para el funcionamiento del
computador. Estd formado por una serie de instrucciones y datos, que
permiten aprovechar todos los recursos que el computador tiene, de
manera que pueda resolver gran cantidad de problemas. Un computador en
si, es so6lo un conglomerado de componentes electrénicos; el software le da
vida al computador, haciendo que sus componentes funcionen de forma
ordenada.

TASA INTERNA DE RETORNO: la TIR, es la tasa que iguala el valor
presente neto a cero. La TIR también es conocida como la tasa de
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rentabilidad producto de la reinversion de los flujos netos de efectivo dentro
de la operacion propia del negocio y se expresa en porcentaje.

VALOR PRESENTE NETO: Es el método méas conocido a la hora de
evaluar proyectos de inversion a largo plazo. El valor presente neto permite
determinar si una inversibn cumple con el objetivo béasico financiero:
MAXIMIZAR la inversion.

RENTABILIDAD DEL PATRIMONIO: Evaltda la rentabilidad (antes o
después de impuesto) que tienen los propietarios de empresa.

UTILIDAD NETA: Es la generada en un periodo dado por las operaciones
normales de una empresa, considerada, después de la determinacion de
impuestos y antes de las apropiaciones de reservas que constituyen
superavit ganado.

PATRIMONIO: Es el conjunto de derechos subjetivos y obligaciones de una
persona considerados como una universalidad de derecho, una unidad
juridica. Pueden ser apreciables pecuniariamente.
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RESUMEN EJECUTIVO

Cine Portefio estara ubicado en la Ciudadela Parque Principal de Puerto Berrio
(Pais: Colombia Departamento Antioquia- Regién Magdalena Medio) cuya Latitud
es 06°- 29” 40’N Longitud 74” Altitud 125 msnm Temperatura 27°C , es un
Municipio de Antioquia-Colombia, localizado en la Subregion del Magdalena Medio
del Departamento de Antioquia.

Brindara el servicio de cine para toda la comunidad con la emision de peliculas
que lleguen a todos, ofreciendo una alternativa para el manejo adecuado del
tiempo libre.

El grupo empresarial esta conformado por Maria Concepcion Lazaro Upegui, Con
experiencia en administracion, Regina Elena Orrego Pérez, con experiencia en
Asesoria Financieras y Mini Johana Orrego Pérez, con manejo de logistica, todas
somos discentes del programa Tecnologia en Mercadeo, ofrecido por Esumer,
este es respaldado y financiado por el Sena y administrado por Aciet.

La empresa requiere de una inversion total de $24.000.000 los cuales serén
aportados por los socios.

La rentabilidad de cine portefio, en un analisis de cinco afos, es del 145% anual,
el valor presente neto, al 23%, es de $43.227.317

Se generara 3 empleos directos a mujeres cabeza de familia residentes en el
Municipio, ademas se apoyara actividades culturales a nifios y jévenes.

Se aportara un porcentaje del 3% de la utilidad mensual a entidades encargadas
de Medio Ambiente.
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1. INFORMACION SOBRE LOS INTEGRANTES DEL GRUPO DE
TRABAJO

REGINA ELENA ORREGO PEREZ
Identificaci6 1039679905 Teléfo 8330276 Celula 3004817096

n no: r:

Direccion: Calle 14 Carrera 9y 10 N° 9-27 Barrio ALFONSO
LOPEZ

Ciudad PUERTO Correo Releo862hotmail.com

BERRIO electrénico:
Estudios: Técnicos N/A  Tecnologi X Universitar N/A
cos i0S
Otros SECRETARIADO AUXILIAR CONTABLE
Estudios:

MARIA CONCEPCION LAZARO UPEGUI
ldentificaci6 22029277 Teléefo 8333271 Celula 3113326619

n: no: r:

Direccion: Carrera 13 N° 2 A-115B Barrio LAS BRISAS

Ciudad Puerto Correo Cony2414@gmail.com
Berrio electrénico:

Estudios: Técnicos Tecnologi X Universitar N/A
N/A cos ios

Otros SECRETARIADO EJECUTIVO EN ADMINISTRACION Y

Estudios: SISTEMAS- UNIVERSIDAD REMINGTON

MINI JOHANA ORREGO PEREZ
Identificaci6 1039686697 Teléfo 8330276 Celula 3207115325

n: no: r:
Direccion: Calle 14 Carrera 9y 10 N° 9-27 Barrio ALFONSO
: LOPEZ
Ciudad PUERTO Correo orregojohana@hotmail.com
BERRIO electronico:
Estudios: Técnicos Tecnologi X Universitar N/A
N/A cos i0Ss
Otros NOMINA Y PRESTACIONES SOCIALES
Estudios:
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2. PROPOSITO DEL PLAN DE NEGOCIOS

De acuerdo con la informacion obtenida durante el trabajo de campo, en efecto se
recogio a traves de una encuesta ( ver anexo formato modelo), se deduce que es
necesario presentar una alternativa de manera que se logre un manejo adecuado
del tiempo libre en la comunidad de Puerto Berrio. 'CINE “Sala de Cine, Local
destinado a la proyeccion de peliculas cinematograficas, donde sobre una pantalla
se proyectan imagenes en movimiento por medio de la fotografia.

Cabe sefialar que, Puerto Berrio cuenta con 45.000 habitantes de los cuales un
50% son nifios y jovenes, que emplean el tiempo libre en actividades que no son
aptas para el crecimiento cultural del ser humano, de estas circunstancias nace la
idea de crear una sala de cine con el fin de brindar a la comunidad portefia un
espacio de diversion, recreacion y esparcimiento.

Diccionario Planeta de la lengua Espafiola usual.
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3. INFORMACION GENERAL DE LA EMPRESA

3.1 NOMBRE DE LA EMPRESA

El nombre comercial del negocio es CINE PORTENO. Dicho nombre esta
constituido por dos vocablos: CINE lo que hace referencia a la actividad a
desarrollar. PORTENO: Hace referencia al gentilicio del Municipio, con lo cual se
quiere dar identidad y sentido de pertenencia. CINE PORTENO se presenta como
una alternativa para el manejo adecuado del tiempo libre.

3.2 DESCRIPCION DE LA EMPRESA

Cine Portefio estara ubicado en un espacio amplio en el interior de la ciudadela, la
cual es patrimonio cultural de Puerto Berrio, su estructura proporcional por lo cual
serd una microempresa. La actividad comercial esta basada en la prestacion de
servicio que tiene como finalidad brindar diversion y entretenimiento audio visual
para las personas de diferentes edades.

Por su tamafio se denomina una Pequefia Empresa debido a que los duefios
seran administradores a la vez, contara con muy pocos empleados.

3.3 MISION DE LA EMPRESA

CINE PORTENO busca brindarle a la comunidad un espacio de diversion,
recreacion y esparcimiento, contribuyendo de esta manera al desarrollo cultural y
al mejoramiento de la calidad de vida de los portefios.
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3.4 OBJETIVOS A CORTO, MEDIANO Y LARGO PLAZO

objetivos a corto plazo: Concientizar a la comunidad portefia sobre la
importancia de una sala de cine en Puerto Berrio, para el manejo adecuado del
tiempo libre la que aporta al desarrollo socio cultural y a la recreacion de cada uno
de los habitantes.

Objetivo a mediano plazo: Obtener el reconocimiento por parte de las entidades
administrativas por el buen desempefio y asistencia de la labor cultural y servicio
social a nivel Municipal y Regional.

Objetivo a largo plazo: Diferenciar la oferta de cine portefio, como una opcion
Unica, diferente, de entretenimiento y cultura para todos.

3.5 VENTAJAS COMPETITIVAS

Cine Portefio llegara a sus habitantes de una manera atractiva diferenciandose de
su competencia en la calidad de atencién, por la originalidad de sus proyecciones,
por la estructura y comodidad. Brindara como garantia en sus servicios la alianza
y la gestion con otras salas de cine que tengan mas trayectoria en el mercado, las
cuales traeran al Municipio a través de Cine Portefio las mejores peliculas de
cartelera y que actualmente se estén presentando en las grandes ciudades de
nuestro pais; como servicio pos-venta al final de cada proyeccién se hara entrega
de la programacién de las préximas peliculas; de igual manera, se haran visitas a
las instituciones educativas para tener como objetivo motivar a los estudiantes y
docentes a que sean participe de las actividades ya que la boleteria tiene un
costo asequible para este tipo de mercado.

3.6 NECESIDAD O PROBLEMA QUE SE QUIERE INTERVENIR

Cine Portefio se presenta como una alternativa o solucion al manejo inadecuado
del ocio y del tiempo libre. Dicha situacion problema se genera por factores
socioculturales como: Altas temperaturas en su clima, lo que eleva el consumo de
bebidas alcoholicas; cuenta el municipio con un cien numero de discotecas, bares
y centros nocturnos los que propician el consumo de droga, la prostitucion; por
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ser zona rivereia la cultura de sus habitantes incitan a la inmediatez lo que hace
gue muchas de sus actividades sean improvisadas; por ser el municipio epicentro
del Magdalena medio confluyen aqui una poblacion flotante la que en muchos de
Sus casos traen conductas no propicias para el fomento de unos habitos de vida
saludables.

Por lo tanto, la idea de negocio surge de la problematica que hay en el Municipio
de Puerto Berrio ocasionada por la gran cantidad de nifios, jovenes y adultos que
aqui habitan, los cuales emplean su tiempo libre en actividades que no son aptas y
gue solo ocacionan choques en el diario vivir. Es asi como, Cine Portefio busca
satisfacer este mercado brindando variedad en la proyeccién de sus peliculas,
haciendo de este escenario un lugar agradable, logrando que se sientan comodos
y se diviertan en un ambiente sano.

3.7 RELACION DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS

A traves de sus productos y servicios CINE PORTENO tendra como actividad
comercial la prestacion de servicios como la proyecciéon de peliculas en diferente
generos tales como: drama, accion, cultural, romance, novela, humor, terror;
con el fin de lograr satisfacer la necesidad de divertirse sanamente y contribuir a
elevar el nivel cultural de los usuarios.

3.8 JUSTIFICACION DEL NEGOCIO

A través de los productos y servicios ofrecidos por CINE PORTENO se
promovera un estilo de vida que despierte interés intelectual y cultural en cada
persona; la sala de cine tendra utilidades permanentes que le permitan invertir en
publicidad, estudios y valor agregado para este servicio que va dirigido a jovenes
y empleados de la comunidad portefia que son el nicho potencial de clientes para
consumo masivo y que sin duda serd un medio de dispersién y recreacion
personal y familiar lo que hace que lo visiten constantemente y sea de total agrado
para volver con mayor frecuencia ya que su entrada tiene un costo asequible.

Es de anotar que ya esta establecido a quienes esta dirigido este servicio, el cual
abarca un amplio grupo de clientes. sin embargo, es posible saber casi con
exactitud quienes son las personas que lo visitaran por que adicionalmente a los
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estudios realizados en las diferentes encuestas, se conoce la viabilidad de
mantenerse la sala de cine es un 100% factible, visto que en el municipio no
cuenta con este servicio.

3.9 CONOCIMIENTOS PARA ENTRAR EN EL NEGOCIO

Para entrar en el negocio con la empresa CINE PORTENO, se requieren que el
personal que preste sus servicios posea conocimientos minimos en el area que
va a desempefiar asi:

En el area administrativa: Se requiere un personal con principios administrativos,
contables y financieros y con capacidad de liderazgo.

En el &rea técnica: Se mirara que tenga un perfil con capacidades y conocimientos
de acuerdo a la maquinaria y equipos que se utilizaran en el desarrollo de la
actividad comercial.
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4 ANALISIS DEL MERCADO

4.1 OBJETIVOS DE MERCADEO

CINE PORTENO contara con un publico joven y personas adultas empleadas, con
un nivel de estudio medio y superior, al respecto conviene decir que sin duda cine
portefio serd un medio de dispersion y recreacion personal y familiar, lo que hace
ante todo, rectifiqguemos la idea sabida de continuar avanzando esta majestuosa
idea de negocio.

Debido a que en la Regién del Magdalena Medio no se cuenta con un medio de
dispersién y recreacion personal y familiar, se tiene como principal estrategia
comenzar por evocar impactos en la Regidn sobre la culturizacién y un mejor vivir
para la juventud desde otro punto de vista social.

Hoy, con el DVD y los canales de television codificados, y las nuevas pantallas de
televisibn panoramicas, el cine tiende a verse y escucharse en casa, pero las
salas de cine —ahora multisalas, para que haya peliculas para todos los gustos—
se siguen abriendo, ofreciendo el espectaculo de la sala a oscuras, donde se
comparten las risas, o las lagrimas y los sustos.

Del futuro nunca se sabe, pero parece que habra para todos: para el que se quiere
guedar en casa, y para el que quiera ir con los amigos, sentarse en su butaca,
comerse las palomitas.

En cuanto a la comunicacién, cine portefio optara por brindar los medios de
comunicacién posibles a nuestros clientes entre los cuales destacamos:

Internet: se creara un correo electronico para uso exclusivo y comercial de la
empresa el cual sera revisado periédicamente, también se contara con Messenger
garantizando asi un contacto mas directo y permanente, via web con el cliente;
ademas se utilizara el medio para mostrar lo que esta en cartelera en las grandes
ciudades para que el usuario no se pierda de nada.

Si alguna vez has acudido a una representacién, sabras la emocién que se siente
cuando se apagan las luces, el publico queda en silencio, la musica empieza a
tocar y se alza el telon... Una representacion teatral puede ser una comedia o
musical, un espectaculo de marionetas o incluso una sesion de circo. Cualquier
clase de representacion proporcional al publico la apasionante experiencia de ver
una actuacion casi real.
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Teléfono: se contara con lineas fijas y celular en diferentes operadores (tigo,
comcel, movistar) garantizandole asi al cliente una facilidad de comunicacién con
la empresa.

Personal o taquilla: este medio sera de maxima importancia ya que tendremos
contacto directo con los usuarios, donde se conocerdn sus inquietudes y
sugerencias.

Cabe destacar que en toda empresa el crecimiento y la consolidacion de esta
dependen directamente del grado de satisfaccion del cliente, por lo cual se cree a
largo plazo que cine portefio serd el mejor servicio en cultura y recreacion que
contribuya a un mejor vivir de cada ciudadano.

4.2 DESCRIPCION DEL PORTAFOLIO DE BIENES Y/O SERVICIOS

Actualmente, Puerto Berrio esta en un proceso de auto-reconocimiento cultural,
durante algunos afos, la gente creyé que la dificultad para reconocernos como
habitantes paisas, costefios, pastusos, algo rolos, santandereanos y hasta
llaneros, era sindnimo de la falta de una cultura municipal. Sin embargo debemos
considerar estas condiciones propias como ventaja y como elemento principal
para el desarrollo y sobre todo, como un elemento cultural nuevo, la
transculturalidad o cultural de los multiples valores que trascienden lo espacial.
Por esta variedad de razas y culturas se demuestra con ello que un 80% de la
poblacion portefia le gusta culturizarse y estar a la vanguardia de lo moderno.

E.T. el extraterrestre Rommel, el zorro del desierto

Cine Portefio, ofrece una serie de obras dramaticas, musicales y una gran
variedad de fantasticos espectaculos como Peliculas de Accién, humor, infantiles,
terror, emocion, suspenso y romanticas; de la misma manera se manejara un
precio bastante comodo y a la altura de la poblacion y sosteniendo el valor
acertado en las encuestas.

Ocasionalmente los fines de semana se ofreceran un servicio diferente como es
EL CINE BAR, esto con el fin de marcar la diferencia y crear un servicio adicional.
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4.3 EL MERCADO META DE LOS BIENES Y/O SERVICIOS

4.3.1 El mercado meta. En las encuestas realizadas a la poblacién objetivo de
la Region de Puerto Berrio, especificamente se puede establecer que a pesar de
que el 100% de la poblacién le gusta el cine, el 20% no ha visitado una sala de
cine ; de lo que se puede deducir que existe un gran potencial en lo que respecta
a la aceptacion que pueda tener CINE PORTENO, en la ciudad de Puerto Berrio.
Aungque ya estéd establecido a quienes va dirigido este servicio, las encuestas
arrojan una estadistica favorable para llevar a cabo el proyecto, es posible casi
con exactitud quienes son las personas que lo visitaran, porque adicional a los
estudios realizados a los diferentes encuestados, se concluye que la viabilidad de
mantenerse la sala de cine es un 100% factible.

4.3.2 Estudio del Mercado Consumidor

a) OBJETIVOS DEL ESTUDIO DEL MERCADO CONSUMIDOR

El analisis de mercadeo de determinar la viabilidad de la creacién de una sala de
cine en Puerto Berrio, confirma la aceptacién en el analisis de la encuesta
realizada nos confirma un 100% de aceptacion.

Dentro de esta investigacion la encuesta nos arroja resultados muy positivos, los
cuales son muy favorables para la continuidad o puesta en marcha de dicho
proyecto. De estos resultados vale la pena resaltar que el 100% de los
encuestados estan de acuerdo con una sala de cine en el Municipio, por lo tanto el
40% asistirian cuatro veces al mes, razén por la cual nos atrevemos a continuar
con la terminacion de dicho proyecto.

b) MEDIOS A TRAVES DE LOS CUALES SE REALIZO EL ESTUDIO DEL
CONSUMIDOR

Los medios que se utilizaron para determinar la viabilidad de una sala de cine en
el Municipio de Puerto Berrio, fue por medio de encuestas.

Ver anexos (analisis estadisticos de encuestas)
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c) APLICACION DE LOS MEDIOS

La poblacién encuestada para conocer la viabilidad de una sala de cine en el
Municipio de Puerto Berrio, fue un 40% de la zona urbana del municipio, de los
cuales el 80% son estudiantes y un 20% empleados, con un nivel de estudio
medio.

d) RESULTADOS DEL ESTUDIO DE LOS CONSUMIDORES

POBLACION CONSUMIDORA

Como se ve, los andlisis arrojados por la encuesta nos muestra un 100% de
aceptacion a la idea de tener cine en puerto Berrio, ya que el directo consumidor
de este servicio seran estudiantes del SENA, Universidades del Medio,
Educadores y asalariados de la zona urbana de Puerto Berrio.

En cuanto al valor de la entrada al cine portefio y analizando las encuestas se
estima que un 54% de los encuestados estarian dispuestos a pagar seis mil pesos
($6.000) por el ingreso a la sala de cine, el 32% pagaria $7.000 y solo un 14%
esta dispuesto a pagar $8.000, estos precios pueden variar amoldandose asi a las
variaciones de precio que ofrezca la ciudad.

DETERMINACION DE LA DEMANDA DEL SERVICIO

Dentro de la encuesta se realizo esta pregunta: Con quien asistiria usted a la sala
de cine de Puerto Berrio? Con respecto a esta pregunta se opto por saber con
cuantos posibles clientes contaria la sala de cine de Puerto Berrio; dichos
resultados son positivos ya que el 44% asistiria a la Sala de cine con un
acompafiante y un 40% asistira con tres 0 mas acomparfantes y un 6% va solo.

4.4 EL MERCADO PROVEEDOR

4.4.1 Proveedores. La metodologia para el manejo de proveedores seria
Realizar alianzas o convenios con las grandes salas de cine de Medellin y
Bucaramanga, ciudades mas cercanas con el fin de mantener lo actual en pantalla
grande; lo mismo que una culturizacion de mdultiples valores para todos los
usuarios.
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4.4.2 Estudio del Mercado de Proveedor
a) Variables estudiadas del mercado proveedor

PUNTAJE: O NA 1=PESIMO 2=PUEDE MEJORAR 3=BUENO
EXPERTO 1
PARAMETROS
COLOMBIA CANTIDAD/E ICIO
NTREGA TIEMP | DESCU PREC | POSV | TECNOLOGIA
COMPLETA | CALIDAD ) ENTO | PLAZO IO | ENTA | Y PROCESOS
ACCION 3 3 2 2 3 2 0 0
CULTURAL 3 3 3 2 3 2 0
TERROR 3 3 2 2 3 2 0 0
NOVELA-
ROMANCE 3 3 3 2 3 2 0 0
CONSOLIDADO
PARAMETROS
CINE - SERV
BUCARAMANG | CANTIDAD/E ICIO
A NTREGA TIEMP | DESCU PREC | POSV | TECNOLOGIA
COMPLETA | CALIDAD 6] ENTO | PLAZO IO | ENTA | Y PROCESOS
ACCION 3,0 3,0 2,0 2,0 3,0 2,0 0,0 0,0
CULTURAL 3,0 3,0 3,0 2,0 3,0 2,0 0,0 0,0
TERROR 3,0 3,0 2,0 2,0 3,0 2,0 0,0 0,0
NOVELA-
ROMANCE 3,0 3,0 3,0 2,0 3,0 2,0 0,0 0,0

4.5 EL MERCADO COMPETIDOR

4.5.1 Competidores en Puerto Berrio.

COMPETIDORES DIRECCION TRAYECTORIA
Videos Mary 7 afios
Sector urbano, calle
13 No. 12-20.
VIDEOS PASONIVEL Carrera 7 Paso nivel | 4 afos
CASA DE VIDEOS Calle 10 barrio la 3 afos
inmaculada
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4.5.2 Estudio del Mercado Competidor

a) Variables estudiadas del mercado competidor. Se realizo unas encuestas y
una técnica de observacion con las siguientes variables.

1. Laforma de identificacion del local posee las siguientes caracteristicas?
-elaboracion propia, sin ningun tipo de inversion en publicidad SI  NO

-Elaboracion gracias al patrocinio de un proveedor. SI  NO
-Inversion en publicidad en aviso luminoso, pendon SI  NO
-Se nota que existe imagen corporativa en el establecimiento SI  NO

2. El material publicitario, informativo y comunicacional visibles que utilizan
el establecimiento comercial son:

-Volantes

-Tarjetas de presentacion

-Pendon

-Penddn

-Posee listados visibles de los servicios prestados

-Otros

3. En que utiliza el tiempo libre la poblacion portefa
-Nifios

-Jovenes
-Adultos

4. Que persona acuden alquilar peliculas y que genero gusta mas?

-Nifos Que genero
-Jovenes Que género
-Adultos Que género

b) ESTRATEGIAS Y MEDIOS PARA EL ESTUDIO DEL MERCADO
COMPETIDOR. Se realizo unas encuestas y una técnica de observacion a dos
empresas de alquiler de peliculas del Municipio de Puerto Berrio.

c) APLICACION DE LOS MEDIOS. Durante la observacion a las empresas
prestadoras del servicio de alquiler de peliculas se deduce gue la aplicacion de
de los medios de la competencia no es riesgosa.
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d) RESULTADOS DEL ESTUDIO DE LA COMPETENCIA

Nombre Direccion Persona Confiabili | Fortaleza Debilidad Partici
contacto dad pacion
en el
mercad
0
Videos Mary | Calle 13 No. 12- Mary Valencia | 50% Lugar Mala 30%
20. Holguin estratégico atencion
Videos Paso | Paso nivel Shirley 70% Usuarios Mala 60%
nivel Madrigal permanentes atencién

a) Fuerza de ventas

politica de venta. Todos nuestros servicios seran de

estricto contado de contado, en las fechas especiales como: el dia del nifio,
Amor y Amistad y en las festividades navidefias, se daran un 20% de

descuento por cada boleta.

Dentro del cronograma se tiene programado la

proyeccion de 4 peliculas semanales dentro de las cuales se presentara la
misma pelicula en horarios distintos durante un fin de semana, realizando
alianzas estratégicas para proyectar las ultimas novedades en materia
cinematograficas

No. Promedio de

No. Funciones i No. Semanas ! asistentes x Valor Promedio
TIPO DE FUNCION semana mes funciones X Funcion Valor Total
CINE ORDINARIAS (dias viernes
sabado y domingo) 4 4 19200 4.000,00: 76.800.000,00
CINE ESPECIALES CONVENIOS
(Dia del Nifio- Amor y Amistad - Brujitos -
Navidad) 1 1 2400 3.000,00} 7.200.000,00

Total INGresos.......eeecceeeericerenciseenessneesessnnenesssanesnns
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PROYECCION DE VENTAS

Teniendo en cuenta que la poblacion de Puerto Berrio cuenta con 45.000
habitantes se estima que un 70% (25.200 posibles usuarios), participen y hagan
uso de este espacio de recreacion y un centro cultural.

Este criterio esta basado en la tabulacion y el analisis de las encuestas que se
realizaron de forma real a los diferentes sectores de la poblacion.

4.000,00 19200 76.800.000,00

3.000,00 2400 7.200.000,00

4.6 EL MERCADO DISTRIBUIDOR

4.6.1 Distribucién. Para efectos de este negocio no aplica porque la
distribucion es en forma indirecta.

4.6.2 Distribucion a través de terceros (en caso de ser aplicable)
No aplica

a. Defina las Variables que se estudiaron del mercado Distribuidor.
No aplica

b. Estrategias y Medios para el Estudio del Mercado Distribuidor.
No aplica

c. Aplicacion de los Medios.
No aplica

d. Resultados del Estudio del Mercado Distribuidor
No aplica
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4.6.3 Distribucion Directa (En caso de ser aplicable)

a. Describa los Medios a través de los cuales se hara la distribucion del
producto.

Para efectos de este negocio no aplica porque la distribucion es en forma directa.

b. Fuerza de Venta
No aplica

4.6.4 Manejo de Inventarios Dentro de las politicas implementadas para el
desarrollo de este negocio; no aplicara el manejo de inventarios, por lo que se
manejaran convenios o alianzas con Cine Colombia y Cine Bucaramanga.

4.6.5 Comunicacion

Nombre de la Empresa: CINE PORTENO
UNA ALTERNATIVA PARA EL MANEJO ADECUADO DEL TIEMPO LIBRE.

La boleteria tendrd como color principal azul, amarillo y blanco, lleva el signo de
una estrella todo esto conjuga un estelar universal que da sentido a la imagen de
CINE PORTENO.

CINE PORTENO

11/2(3] 4

NIT: 22.029.277
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4.6.6 Actividades de Promocion y Divulgacion. La estrategia publicitaria que
promocionara y divulgara a Cine Portefio sera a través de eventos como
las visitas personalizadas a los Centros Educativos de la Region, Canal
Local, Radial y Televisivo.

4.7 PRECIOS DE LOS PRODUCTOS

4.7.1 Factores que Influyen en la Determinacion de los Precios de los
Productos. A continuaciéon se relaciona tabla que muestra los factores que
influyeron la determinacion de los precios.

COMPETENCIA | bpoecio DEL CALIDAD DEL VALOR
MERCADO( PRODUCTO AGREGADO
Alquiler Peliculas)

VIDEOS MARY | 2.000 REGULAR FACIL ACCESO

AL SERVICIO

VIDEOS 2.500 BUENA FACIL ACCESO

PASONIVEL AL SERVICIO

CASA DE 2.000 REGULAR FACIL ACCESO

VIDEOS AL SERVICIO

4.7.2 Los Precios de los Productos Tomando como Base los Costos. La
empresa CINE PORTENO tiene como actividad mercantil, la prestacion de
servicios y los costos que en esta incurriran.

4.7.3 Los Precios de los Productos Propuestos. De acuerdo al analisis
realizado sobre las encuestas, la cual determino que el precio para la boleteria es
de $4.000 por persona, este criterio esta centrado en la realidad y capacidad de
pago de los habitantes del Municipio

DETALLE VALOR

BOLETERIA CINE PORTENO $4.000
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4.7.4 Politica de Precios.

Todos nuestros servicios del séptimo arte

son

estrictamente de contado, en las fechas especiales como: el dia de la
mujer, dia de la secretaria, dia de la madre, dia del nifio y en las
festividades navidefas, se daran un 20% de descuento por cada boleta.

4.8 COSTOS ASOCIADOS A LAS ACTIVIDADES DE COMERCIALIZACION

% VALOR
SALARIO [PRESTACIONAL [PRESTACIONES
DESCRIPCION Nro. + AUX | Y SEGURIDAD | Y SEGURIDAD
DE CARGO Personas TTE SOCIAL SOCIAL TOTAL
496.900
ADMINISTRADOR 1 59.300 51.35% 265.640 821.840
496.900
ASESOR 1 59.300 51.35% 265.640 821.840
COSTOS DIRECTOS
DESCRIPCION COSTO MENSUAL
Papel 25.000
boleteria entrada- tiquete 100.000
tinta impresora 95.000
Convenios o Alianzas 400.000
TOTAL 420.000
INVERSIONES
V.
DESCRIPCION CANT UNITARIO TOTAL
Camaras o circuito cerrado de
TV 1 5.000.000 $ 5.000.000
Computadores 1| 1.200.000 $ 1.200.000
Estanterias — archivador 1 130.000 $ 130.000
Impresoras 1 200.000 $ 200.000
Sillas 200 15.000 $ 3.000.000
aire acondicionado 2 5000000 10000000
Ventilador 10 30.000 $ 300.000
lector de cédigo de barras 1 80.000 $ 80.000
Teléfono 1 90.000 $ 90.000
sonido - pantalla gigante 1 3000000 3000000
TOTALES $23.000.000
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4.9 RIESGOS Y OPORTUNIDADES DEL MERCADO

RIESGOS

e poca credibilidad y cultura de la comunidad porteia
e Bajo poder adquisitivo

e Terminacion de contrato por parte de las empresas prestadoras de servicio con
Cine Portefio

OPORTUNIDADES

e Desplazamiento de la sala de Cine a otra zona de la Region.
e Reconocimiento por la prestacion de servicio.

4.10. PLAN DE VENTAS

En base al estudio de mercado que se hizo en la regién de Puerto Berrio, para
conocer la viabilidad de una sala de cine se optd por saber cuantos posibles
clientes contaria la sala de cine, arrojando como resultados positivos un 44% de
asistencia con un acompafiante y un 40% con tres o mas acompafiantes y un 6%
asistiria solo.

Teniendo en cuenta que Cine Portefio abrira las puertas a una nueva forma de
diversion y recreacion sana, se ha decidido programar actividades durante las
fiestas mas importantes durante el afio con una oportunidad extraordinaria de
promociones y descuentos en la boleteria.
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5 ANALISIS TECNICO

5.1 OBJETIVOS DE PRODUCCION

Brindar a toda la comunidad del Municipio de Puerto Berrio, una sala de
Proyeccidn cinematogréfica del séptimo arte donde se exhiban las peliculas del
momento en un lugar amplio, agradable, acogedor, comodo, y un sitio que reina
las diferentes identidades culturales de nuestra gente.

5.2 DESCRIPCION DEL PROCESO DE PRODUCCION

Cine Portefio es una empresa prestadora de servicio cinematogréaficos de
proyeccion del séptimo arte que abrirA sus puertas para ofrecerle a toda la
comunidad un espacio de distraccion sano y cultural, por lo tanto no tendra
procesos de produccion, la calidad se vera reflejada en la proyeccion de cintas
cinematogréaficas, de ultima generacion en la comodidad de sus instalaciones y
con un servicio personalizado y de gran calidad humana a todos los usuarios.

Se fomentara la cultura de asistir a la cinemateca como parte integral del
desarrollo cultural y un lugar de sano esparcimiento y un enriquecimiento cultural,
donde convergen todas las diferentes culturas, buscando una mayor integracion
desde diferentes ambitos sociales, humanos y artisticos, en un plazo maximo de
18 meses.

Cine Portefio solicitara a los proveedores la lista con los nombres de aquellas
peliculas que seran presentadas con un buen tiempo de anticipacion.

Tener como referente la labor que realiza Cine Colombia, estos estudian la
solicitud y comienza el proceso de hacer llegar las peliculas a la persona
encargada la cual sera el Gerente, este reline a sus asesores de venta para dar a
conocer la cartelera de presentacion.

Se hara la publicidad necesaria hasta el dia de las presentaciones por medio
televisivo, radial, visitas a las instituciones con el fin de lograr un ingreso masivo a
la sala de Cine.
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5.3 CAPACIDAD DE PRODUCCION

Cine porteio es una empresa prestadora de servicio de proyecciones
cinematograficas, razon por la cual no tendra ninguna relacién con produccion, sin
embargo, vale la pena resaltar que esta sala estara abierta al publico los dias
Viernes, Sabados y domingos con cuatro presentaciones diarias ofreciendo
peliculas de estreno, buena iluminacion y excelente sonido; su horario estara
disponible a partir de las 4:00pm, 6:00pm y 8:00 pm, es decir semanalmente se
realizaran 6 presentaciones lo que nos daria un promedio mensual de 24
proyecciones cada una con una capacidad de 150 personas.

5.4 PLAN DE PRODUCCION

Cine cultual portefio no maneja relacibn en cuanto a un plan de produccion
definido ya que su actividad comercial es de servicios basado en proyecciones
cinematograficas Teniendo en cuenta que la poblacion de Puerto Berrio cuenta
con 45.000 habitantes se estima que un 56% (25.200 posibles usuarios),
participen y hagan uso de este espacio de recreacion y crecimiento cultural.

5.5 RECURSOS MATERIALES Y HUMANOS PARA LA PRODUCCION

5.5.1 Locaciones Esta sala tendra lugar en el local nimero 5 de la ciudadela
Municipal, con capacidad para 200 personas, se pagara arriendo por valor
de $1.000.000 Para la ejecucion de este proyecto las instalaciones debera
contar con servicios publicos como son: energia, luz y teléfono, ademas
para llevar a cabo unas buenas presentaciones se requiere equipos de
sonido y comunicacién tales como: camaras o circuitos de television,
computadores, estanterias, archivador, impresora, sillas, aire
acondicionado, ventilador, lector cddigo de barras, sonido y pantalla
gigante.

5.5.2 Requerimiento de Maquinarias, Equipos, Muebles y Enseres CINE
PORTENO requiere de maquinarias y equipos para el desarrollo de sus
actividades cinematograficas y poder llevar a cabo una buena prestacion de
servicios.
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MAQUINARIA,

EQUIPOS Y ENSERES |CANT V. UNITARIO |[TOTAL
Camaras o] circuito

cerrado de T.V 1 5.000.000 $ 5.000.000
Sillas 200 15.000 $ 3.000.000
aire acondicionado 2 5.000.000 10.000.000
Ventilador 10 30.000 $ 300.000
lector de coédigo de

barras 1 80.000 $ 80.000
sonido - pantalla gigante |1 3.000.000 3.000.000
TOTALES $ 21.380.000

5.5.3 Requerimientos de Materiales e Insumos. La sala de cine de Puerto
Berrio no requiere de materiales o insumos debido a que la boleteria se
timbrara con anticipacion por parte de Impresos Graficos, ubicado en la
zona.

5.5.4 Requerimiento de Servicios (Produccién) A continuacién se presenta
la relacién de los servicios necesarios para el funcionamiento de la sala de

cine.

MATERIALES VALOR MENSUAL

Papel boleteria entrada tiquete 220.000

Convenios Alianzas 400.000

TOTAL 620.000

DESCRIPCION COSTO MENSUAL PROVEEDOR
Energia - agua 200.000 Epm — conhydra
Aseo 40.000
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5.5.5 Requerimientos de Personal Area de Produccidn

DESCRIPCION Nro. % VALOR

DE CARGO |Persona| SALARIO [ PRESTACIONAL | PRESTACIONES | TOTAL
TAQUILLERO 1 496.900 59,40% 415.450 912.350
ASESOR 1 496.900 59,40% 415.450 912.350

e ASESOR: REGINA ORREGO PEREZ

Realizar visitas a las instituciones del municipio y la Region para dar a conocer las

proyecciones a realizar por la sala de cine.

Manejar la publicidad y cartelera de presentaciones.

e TAQUILLA:

JOHANA ORREGO PEREZ.

Velar por la produccién y entrega a tiempo la boleteria para cada proyeccion.

Dar solucion a las sugerencias, quejas y reclamos por parte de los asistentes.
Estar pendiente por entregar la boleteria a los asistentes de cada proyeccion.

5.6 PROGRAMA DE PRODUCCION:

Para el desarrollo de la actividad comercial de cine portefio se deberé realizar lo

siguiente:

Contrato Arrendamiento $1.000.000

Compra de equipos, sonidos y silleteria.

Contratacién del personal antes descrito (humeral 5.5.5)

Firma de convenio con cine Colombia y cine Bucaramanga cada uno por un

ano el cual sera renovado automaticamente.
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SUELDOS 1.490.700,00
AUXTTE 177.900,00
SEGURIDAD 440.532
PRESTACIONES 356.837
PAPELERIA 220.000,00
SERVICIOS PUBLICOS 200.000,00
ASEO 40.000,00
ARRIENDO 900.000,00
IND Y CCIO 70.000,00
SAYCO 105.000,00
CONVENIOS 200.000,00
POLIZA 400.000,00

También para la ejecucion de este servicio, diariamente dos horas antes de la
primera proyeccion, se realizaran ensayos de las peliculas, con el fin de no
presentar inconvenientes y problemas en la presentacion y asi poder ofrecer mejor
servicio y calidad de las proyecciones cinematograficas.
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6 ANALISIS ADMINISTRATIVOS

6.1 PROCESOS ADMINISTRATIVOS

6.1.1 Descripcion de los procesos administrativos.

6.1.2

Procesos administrativos externalizados. CINE PORTENO tendra

convenios o0 alianzas con las salas de cine mas conocidas de las ciudades mas
cercanas, COmo son:

e Medellin con Cine Colombia costo alianza $100.000
e Cine de Bucaramanga costo alianza mensual $100.000
e Alianzas $200.000
e Pdliza contra incendio y terremotos (Seguro Agricola)  $400.000
6.2 ESTRUCTURA ORGANIZACIONAL
6.2.1 ORGANIGRAMA
SOCIOS
v
JUNTA DIRECTIVA
v
GERENTE GENERAL
v v v v v
PRODUCCIO | FINANCIERA TALENTO HUMANO CONTROL AUDITORIA
N EVENTOS INTERNO
v v v v v v
TESORE NOMI B. S. CONT SIST
RIA NA SOCIA GENERA ABILI EMA
v
TAQUILL
A
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6.2.2 DESCRIPCION FUNCIONAL DE LA ORGANIZACION

CINE PORTENO

A

I

ADMINISTRADOR

ASESOR DE EVENTOS

A 4

TAQUILLERO

v v
Manejo de Realizar visitas a las
contabilidad. instituciones del

Asistir a reuniones con
las empresas con las
cuales se manejaran
los convenios.

Velar por el buen
funcionamiento de la
sala de cine.

municipio y la Region
para dar a conocer
las proyecciones a
realizar por la sala de
cine.

Manejar la publicidad
y cartelera de
presentaciones.

\

e Velar por la
produccién y entrega a
tiempo la boleteria
para cada proyeccion.

e Dar solucion a las
sugerencias, quejas y
reclamos por parte de
los asistentes.

e Estar pendiente por
entregar la boleteria

REGLAMENTO INTERNO DE TRABAJO

Se regird por el cbdigo sustantivo laboral, adicionalmente se manejara un

reglamento para todos los funcionarios de la empresa.

1. El empleado debera cumplir con la jornada laboral de 2:00pm a 10:00pm

2. Usar adecuadamente el uniforme de la empresa

3. No llegar en estado de embriaguez

3. Cumplir con las funciones asignadas
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6.3 RECURSOS MATERIALES Y HUMANOS PARA LA ADMINISTRACION

6.3.1 Locaciones. Ellocal que se tiene elegido para el funcionamiento de Cine
Portefio se tiene proyectado tenerlo en un lugar de la Alcaldia en arrendamiento,
ya que este proyecto quedara al servicio de la comunidad y controlado y
supervisado por la Alcaldia Municipal.

GASTOS DE ARRANQUE

Registro ante Camara de Comercio 160.000
Liguidacion de Impuesto de Renta 81.000
Sayco Acimpro 105.000

Para un total de $346.000 en gastos de arranque y aspectos legales necesarios en
la constitucion de la empresa.

GASTOS DE PERSONAL

Administrador

$496.900 SMLV

59.300 Auxilio de transporte

42.237 Aporte Salud

57.789 Aporte Pensiones y cesantias

6.3.2 Requerimientos de Equipos, Software, Muebles y Enseres.
(Administracion)

RECURSOS MATERIAL

DESCRIPCION CANT V. UNITARIO

Computadores 1 1.200.000,00 1.200.000,00
Estanterias — archivador 1 130.000,00 130.000,00
Impresoras 1 200.000,00 200.000,00
silla escritorio 2 15.000,00 30.000,00
Ventilador 1 30.000,00 30.000,00
Teléfono 1 90.000,00 90.000,00
Total 1.680.000,00
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6.3.3 Requerimientos de Materiales de Oficina. La metodologia para el
manejo de proveedores seria realizar alianzas o convenios con las grandes salas
de cine de Medellin y Bucaramanga, ciudades méas cercanas con el fin de
mantener lo actual en pantalla grande; lo mismo que una culturizaciéon de multiples
valores para todos los usuarios.

NECESIDADES DE PAPELERIA Y MATERIALES PARA LA OFICINA

DESCRIPCION CAN | VALOR UNIT VALOR TOTAL
Lapiceros, reglas ;5 3000 75.000
borradores,

Cosedora 2 2500 5.000
Perforadora 2 1500 3.000
Ganchos cosedora 5 1250 6.250
Carpetas archivar 50 250 12.500
Ganchos legajado 20 600 12.000
Corrector 2 1200 2.400
Total.......ccovvnvnnnnnne. 116.150

6.3.4 REQUERIMIENTOS DE SERVICIOS

PROVEEDOR
DESCRIPCION COSTO MENSUAL
EPM -
Energia - agua 50.000 CONHYDRA
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6.3.5 REQUERIMIENTOS DE PERSONAL

Nombre Cargo Perfi | Necesidades de | Contratacion Otro
I Capacitacion S
MARIA C. LAZARO Administ Actualizaciones de | Prestaciéon de
radora Administracion Servicios
FUNCIONES.

e ADMINISTRADOR: Concepcion Lazaro Upegui.

Manejo de contabilidad,
Asistir a reuniones con las empresas con las cuales se manejaran los convenios.
Velar por el buen funcionamiento de la sala de cine.

6.4 PROGRAMA DE ADMINISTRACION

La empresa contara con los tres socios e inicialmente con 1 solo empleado el cual
se le pagara el s.m.L.v. con sus respectivas prestaciones, solo hasta que la
empresa logre un equilibrio y estabilidad en las utilidades se pensara en contratar
mas personal.

En la medida que la empresa aumente sus utilidades, se nivelaran los
salarios.

ACTIVIDADES OPERATIVAS:

Para un mejor manejo en cuanto al material de peliculas se iniciara haciendo
convenios, alianzas con grandes cines de Medellin y Bucaramanga para adquirir el
material de peliculas y la contabilidad ser& realizada por el administrador que
debera tener un perfil académico un 100% administrativo.
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7 ANALISIS LEGALES
7.1 TIPO DE ORGANIZACION EMPRESARIAL

CINE PORTENO sera creado por tres socios los cuales aportaran
equitativamente un aporte, se hace un voto de confianza donde solo un socio se
registra ante la cAmara de comercio como comerciante, trabajan los tres socios y
cada afo se dividen las utilidades y la otra parte va a la capitalizacion de la
empresa.

7.2 CERTIFICACIONES Y GESTIONES ANTE ENTIDADES PUBLICAS

Registro ante Cadmara de Comercio 160.000

Liguidacién de Impuesto de Renta 81.000

Sayco Acimpro 105.000

Para un total de $346.000 en gastos de arranque y aspectos legales necesarios en
la constitucion de la empresa.

ANALISIS SOCIAL

El compromiso de responsabilidad social con nuestro municipio consistird en la
generacion de 3 empleos, para apoyar las mujeres cabezas de familia de Puerto
Berrio.

ANALISIS AMBIENTAL

Se aportara un porcentaje del 3% de la utilidad mensual a entidades encargadas
de Medio Ambiente.
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8. ASPECTOS FINANCIEROS

8.1 ESTRUCTURA FINANCIERA DEL PROYECTO

8.1.1 Recursos Propios. El aporte que cada socio realizara al momento de
constituir la empresa se hara por partes iguales, tal como se muestra en el
siguiente cuadro.

Nombre Cargo Aporte FECHA APORTE

MARIA C. LAZARO Administradora | 8.000.000 a la iniciacion del
proyecto

REGINA ORREGO Asesor 8.000.000 a la iniciacion del
proyecto

NINI JOHANA ORREGO | Taquillero 8.000.000 a la iniciacion del
proyecto

8.1.2 Créditos y Préstamos Bancarios. Este proyecto tendra un aporte de
socios por valor de $24.000.000para iniciar la actividad comercial, por tanto
no se realizara préstamos bancarios.

8.2 INGRESOS Y EGRESOS

8.2.1 Ingresos

8.2.1.1 Ingresos Propios del Negocio.

8.2.1.2 EGRESOS
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8.2.1.3 Inversiones

INVERSIONES EN ACTIVOS

FIJOS
V.
DESCRIPCION CANT UNITARIO TOTAL
1| Camaras o circuito cerrado de T.V 1 5.000.000 $ 5.000.000
2| Computadores 1| 1.200.000 $ 1.200.000
3| Estanterias — archivador 1 130.000 $ 130.000
4| Impresoras 1 200.000 $ 200.000
5| Sillas 200 15.000 $ 3.000.000
6| aire acondicionado 2 5000000 10000000
7| Ventilador 10 30.000 $ 300.000
8| lector de cddigo de barras 1 80.000 $ 80.000
9| Teléfono 1 90.000 $ 90.000
10| sonido - pantalla gigante 1 3000000 3000000
TOTALES $23.000.000
INVERSIONES EN CAPITAL DE TRABAJO
Nombre Cargo Aporte
MARIA C. LAZARO Administradora 8.000.000
REGINA ORREGO Asesor 8.000.000
NINI JOHANA ORREGO Taquillero 8.000.000

INVERSION EN GASTOS PREOPERATIVOS

NOMBRE VALOR
REGISTRO CAMARA CCIO 160.000
LIQUIDACION DE IMPUESTOS DE 81.000
RENTA

SAYCO ACIMPRO 105.000
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8.2.14 Costos

COSTOS FIJOS

DETALLE V. MENSUAL V. ANUAL
SUELDOS - 2 PERSONAS

993.800 11.925.600
AUXTTE 118.600 1.423.200
SEGURIDAD SOCIAL 293.688 3.524.253
PRESTACIONES SOCIALES 237.891 2.854.696
PAPELERIA 220.000 2.640.000
SERVICIOS PUBLICOS 200.000 2.400.000
ASEO 40.000 480.000
ARRIENDO 900.000 10.800.000
IMPTO IND Y CCIO 70.000 840.000
DERECHOS SAYCO 105.000 105.000
CONVENIOS O ALIANZAS 100.000 1.200.000
DEPRECIACION 360.000 4.320.000
MANTENIMIENTO 100.000 1.200.000
ARREGLO LOCAL 34.000 408.000

400.000
POLIZA 400.000
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SERVICIOS | DEPRECIACION | SEGUROS | ARRIENDO | MANTENIMIENTO
PUBLICOS | ACTIVO O POLIZA
2.400.000 4.320.000 400.000 1000.000 1.200.000
8.2.1.5 Gastos
GASTOS ADMINISTRATIVOS Y LEGALES
SALARIO
ARRIENDO IMPUESTO SERVICIOS SUMINISTRO DEPREC. MANTENIMIENTO SEGUROS
PUBLICOS DE OFICINA ACTIVOS Y
MUEBLES
1.490.700 1.000.000 346.000 40.000 116.150 4.320.000 1.200.000 2.400.000
8.2.1.6 Gastos Financieros. De acuerdo a la inversion que se realizara por los

S0Cios, no se recurrird a crédito bancario, esto debido a que los aportes
de los socios asume el capital de la empresa.
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8.3 ESTADOS FINANCIEROS PROYECTADOS

8.3.1 Flujo de Caja
INGRESOS POR VENTAS
PRESTAMOS

TOTAL ENTRADAS DE
EFECTIVO

SALIDAS DE EFECTIVO
INVERSIONES TOTALES
SUELDOS - 2 PERSONAS
AUX TTE

SEGURIDAD SOCIAL
PRESTACIONES SOCIALES
PAPELERIA

SERVICIOS PUBLICOS
ASEO

ARRIENDO

IMPTO IND Y CCIO
DERECHOS SAYCO
CONVENIOS O ALIANZAS
DEPRECIACION
MANTENIMIENTO
ARREGLO LOCAL
POLIZA

SUELDOS

AUX TTE

SEGURIDAD SOCIAL
PRESTACIONES SOCIALES
PAPELERIA

SERVICIOS PUBLICOS
ASEO

ARRIENDO
DEPRECIACION
REGISTRO CAMARA

TOTAL SALIDAS DE
EFECTIVO

FLUJO DE CAJA NETO

84.000.000 88.320.000 92.640.000 98.880.000 105.120.000
84.000.000 88.320.000 92.640.000 98.880.000 105.120.000
45.000.000

11.925.600 12.635.173 13.386.966 14.183.490 15.027.408
1.423.200 1.507.880 1.597.599 1.692.656 1.793.369
3.524.253 3.733.946 3.956.116 4.191.505 4.440.900
2.854.696 3.024.550 3.204.511 3.395.179 3.597.192
2.640.000 2.797.080 2.963.506 3.139.835 3.326.655
2.400.000 2.542.800 2.694.097 2.854.395 3.024.232
480.000 508.560 538.819 570.879 604.846
10.800.000 11.442.600 12.123.435 12.844.779 13.609.043
648.000 681.600 715.200 763.200 811.200
105.000 111.248 117.867 124.880 132.310
1.200.000 1.271.400 1.347.048 1.427.198 1.512.116
4.320.000 4.320.000 4.320.000 4.320.000 4.320.000
1.200.000 1.271.400 1.347.048 1.427.198 1.512.116
408.000 432.276 457.996 485.247 514.119
400.000 423.800 449.016 475.733 504.039
5.962.800 6.290.754 6.636.745 7.001.766 7.386.864
711.600 750.738 792.029 835.590 881.548
1.762.127 1.859.044 1.961.291 2.069.162 2.182.966
1.427.348 1.505.852 1.588.674 1.676.051 1.768.234
1.233.800 1.470.459 1.551.334 1.636.658 1.726.674
480.000 506.400 534.252 563.636 594.636
120.000 126.600 133.563 140.909 148.659
1.200.000 1.266.000 1.335.630 1.409.090 1.486.590
466.667 466.667 466.666 1.000.000 1.000.000
160.000

102.853.090 60.946.827 64.219.409 68.229.036 71.905.715
(18.853.090) 27.373.173 28.420.591 30.650.964 33.214.285
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VENTAS BRUTAS
SUELDOS - 2 PE

AUXTTE
SEGURIDAD
SOCIAL

PREST- SOC
PAPELERIA

SERVICIOS PUBL

ASEO
ARRIENDO

IMPTOINDY C

SAYCO

CONV — ALIANZAS
DEPRECIACION
MANTENIMIENTO
ARREGLO LOCAL

GTO ADM
SUELD
AUXTTE

SEGURIDAD SO
PRESTACIONES

SOCIALES
PAPELERIA

SERV PUBLICOS

ASEO
ARRIENDO

DEPRECIACION
REGIST. CAMARA
UTIL. AN DE IMP

8.3.2 Estado de Resultados

IMPUESTORENTA

UTILIDAD NETA

MES 2010
7.000.000 84.000.000
993.800 11.925.600
118.600  1.423.200
293.688  3.524.253
237.891 2.854.696
220.000 2.640.000
200.000  2.400.000
40.000 480.000
900.000 10.800.000
70.000 840.000
105.000 105.000
100.000 1.200.000
360.000 4.320.000
100.000 1.200.000
34.000 408.000
496.900 5.962.800
59.300 711.600
146.844  1.762.127
118.946  1.427.348
116.150  1.233.800
40.000 480.000
10.000 120.000
100.000  1.200.000
38.889 466.667
160.000 160.000

25.954.910
58.045.090
53.258.423
4.786.667

2011
88.320.000
12.635.173
1.507.880

3.733.946
3.024.550
2.797.080
2.542.800
508.560
11.442.600
883.200
111.248
1.271.400
4.320.000
1.271.400
432.276
1.287.028
6.290.754
750.738
1.859.044

1.505.852
1.470.459
506.400
126.600
1.266.000
466.667

1.539.992

27.171.573
61.148.427
56.361.760
4.786.667

2012
92.640.000
13.386.966
1.597.599

3.956.116
3.204.511
2.963.506
2.694.097
538.819
12.123.435
926.400
117.867
1.347.048
4.320.000
1.347.048
457.996
13.524.341
6.636.745
792.029
1.961.291

1.588.674
1.551.334
534.252
133.563
1.335.630
466.666

25.954.910
28.209.391
64.430.609

59.643.943
4.786.666
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2013
98.880.000
14.183.490
1.692.656

4.191.505
3.395.179
3.139.835
2.854.395
570.879
12.844.779
988.800
124.880
1.427.198
4.320.000
1.427.198
485.247
14.242.514
7.001.766
835.590
2.069.162

1.676.051
1.636.658
563.636
140.909
1.409.090

27.171.573

31.425.364
67.454.636
63.134.636
4.320.000

2014
105.120.000
15.027.408
1.793.369

4.440.900
3.597.192
3.326.655
3.024.232
604.846
13.609.043
1.051.200
132.310
1.512.116
4.320.000
1.512.116
514.119
15.000.184
7.386.864
881.548
2.182.966

1.768.234
1.726.674
594.636
148.659
1.486.590

28.209.391

33.974.285
71.145.715
66.825.715
4.320.000

15.332.862

31.425.364



8.3.3 Balance General

ANO 1 ANO 2 ANO 3 ANO 4 ANO 5
ACTIVOS CORRIENTES
Caja 31.741.577 63.699.817 96.695.874 132.441.238 170.735.523
Banco - - -
Inventarios
Total activos corrientes $ 31.741.577 63.699.817 96.695.874 132.441.238 170.735.523
ACTIVOS FIJOS
Muebles y enseres 3.430.000 3.430.000 3.430.000 3.430.000 3.430.000
Equipos 18.170.000 18.170.000 18.170.000 18.170.000 18.170.000
equipo de computo 1.400.000 1.400.000 1.400.000 1.400.000 1.400.000
Depreciacion $ 4.786.667 $ 9.573.334 $ 14.360.000 $ 18.680.000 $ 23.000.000
TOTAL ACTIVOS FIJOS $ 18.213.333 $ 13.426.666 $ 8.640.000 $ 4.320.000
Otros activos
TOTAL ACTIVOS $ 49954910 $ 77.126.483 $105.335.874 $136.761.238 $170.735.523
PASIVOS
PASIVOS CORRIENTES
Cuentas x pagar
obligaciones laborales
Obligaciones financieros
Impuestos x pagar
TOTAL PASIVOS CORRIENTES $ - $ - $ - $ - $ -
Obligaciones a largo plazo
TOTAL PASIVOS $ - $ - $ - $ - $ -
PATRIMONIO
Capital social 24.000.000 49.954.910 77.126.483 105.335.874 136.761.238
Utilidad del ejercicio 25.954.910 27.171.573 28.209.391 31.425.364 33.974.285
Utilidades retenidas o acumuladas - - - - -
TOTAL PATRIMONIO $ 49954910 $ 77.126.483 $105.335.874 $136.761.238 $170.735.523
TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO $ 49.954.910 $ 77.126.483 $105.335.874 $136.761.238 $170.735.523
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8.4 EVALUACION FINANCIERA DEL PROYECTO

8.4.1 Valor Presente Neto VALOR PRESENTE NETO

INVERSION INICIAL

TASA DE EVALUACION

VPN
TIR

24.000.000,
23%
$43.227.317
145%

8.4.2 Tasalnterna del Retorno TIR

TIR... 145%

8.4.3 Indicadores Financieros Proyectados

RAZON CORRIENTE
PRUEBA ACIDA
RENTABILIDAD
PATRIMONIO
RENTABILIDAD
INVERSION
COBERTURA ACTIVO
FIIO
ENDEUDAMIENTO
TOTAL
ENDEUDAMIENTO
LARGO PLAZO

ANO 1 ANO 2 ANO 3 ANO 4

NO SE EVALUA NO HAY PASIVOS
NO SE EVALUA NO HAY PASIVOS

0,52 0,35 0,27 0,23

0,79 0,54 0,41 0,34

2,74 5,74 12,19 31,66

NO SE EVALUA NO HAY PASIVOS

NO SE EVALUA NO HAY PASIVOS

8.4.4 Analisis de Sensibilidad (Variacion de la Demanda)

ANO 1

S 31.741.577 S 63.699.817

ANO 5

0,20

0,29

ANO 2 ANO 3 ANO 4 ANO 5

S 96.695.874 S 132.441.238 S 170.735.523

$ 31.741.577

53

63.699.817 96.695.874 132.441.238 170.735.523



8.4.5 Analisis de Sensibilidad ( Variacion del Precio)

En cuanto al valor de la entrada al cine portefio y analizando las encuestas se
estima que un 54% de los encuestados estarian dispuestos a pagar cuatro mil
pesos ($4.000) por el ingreso a la sala de cine, el 32% pagaria $7.000 y solo un
14% esta dispuesto a pagar $8.000, estos precios pueden variar amoldandose asi
a las variaciones de precio que ofrezca la ciudad.
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9. CONSIDERACIONES FINALES

De acuerdo al analisis realizado atreves de las encuestas se determina que Cine
Portefio es un proyecto viable y factible, el cual se ha creado para ofrecer una
alternativa de entretenimiento familiar para la comunidad portefia y pueblos
cercanos, mejorando de esta manera la calidad de vida de quienes lo visitan.

Para el desarrollo de este proyecto se tuvieron en cuenta estrategias como el
meétodo de observacion a los diferentes negocios con similar actividad comercial y
a los que se pueden llamar competencia directa, ademas se realizaron encuestas
a estudiantes del SENA lo cual se dio lo que se esperaba a una respuesta
positiva en cuanto a la idea de negocio de manera satisfactoria.
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ANEXOS
PROYECTO SALA DE

BT RERRID

ES

INSTITUGION UNIVERSITARIA

€9 ENCUESTA

Los estudiantes de esumer desean conocer Su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE c0MPLETOfU.QQ..QQ@)LS.LL.\Q}’J........... TELEFONO.@.!.E).}QQ...?.5..8.8

1. LE GUSTAEL CINE?

SIX NO

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
TERROR
C.DRAMA
D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

Sl NO_X

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
A.MEDELLIN
B.BOGOTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
@\IINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

SIX NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNAVEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
CC TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES?



(S ESUMIER |

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00 P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
C. 8:00P.M. 10:00 P.M
D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO. ,
A. $6.000—
B. $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
B. UN ACOMPANANTE/
C. DOS ACOMPANANTES
D. TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

Qi1oE MAX
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ENCUESTA

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinidn es muy valiosa, gracias por su apoyo.

1. LE GUSTAEL CINE?
Sl NO

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
B. TERROR
C.DRAMA
7B. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

SI__X NO
4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
YA.MEDELLIN
B.BOGOTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

Sy NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNAVEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
XD. CUATRO VECES AL MES?
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7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
& 8:00P.M. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.

Xa. $6.000
B. $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
. SOLO
B. UNACOMPANANTE
C. DOS ACOMPANANTES
D. TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

S\ we Bexi\®d
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Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en

Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.
\

|
%L . .
NOMBRE COMPLETO\V\MQ"CA(‘WS ﬁFONO...:g lZQQSQ—N}

1. LE GUSTA EL CINE?
SI_X NO_
2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
“BXTERROR
C.DRAMA
D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

Sl NO X

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
WMEDELLIN
B.BOGOTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

i NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNA VEZ AL MES?
% DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES?
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7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
ﬂ 6:00 P.M. 8:00 P.M
C. 8:00P.m. 10:00 P.M.

D. CUAL OTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
#- $6.000
B. $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. sSOLO
B. UNACOMPANANTE
C. DOS ACOMPANANTES
B TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

C\we vvwc:u/\vwa B arvie.
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Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

1. LE GUSTA EL CINE?
S| 4 NO

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
B. TERROR
CORAMAS
D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

S| X NO

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
A.MEDELLIN e——
B.BOGOTA
C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERIJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?
sl L/ NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNA VEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES? .
C. TRES VECES AL MES? &
D

CUATRO VECES AL MES?
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7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A.

B
C
D

4:00 P.M. 6:00 P.M
. 6:00 P.M. 8:00 P.M <

8:00 P.M. 10:00 P.M.—
. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.

A.
B.
G

$6.000
$7.000 /

$8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

A.
B.
.
D. TRES ACOMPANANTES O MAS.

SOLO
UN ACOMPANANTE 22—
DOS ACOMPANANTES «—

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

(Cine- (o/cométq)parq recoreler off a«/:h7uo

Ung, €n Fw‘u BO‘VVl()
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Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

1. LE GUSTAEL CINE?
S| NO__
2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
@) ACCION
B. TERROR
C.DRAMA
D. CULTURALES
(EYCOMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

|, 4 NO

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
@MEDELLIN
B.BOGOTA
C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

SI X NO

~ 6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
@ UNA VEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES?

bb
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7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00 P.M. 6:00 P.M
(B) 6:00P.M. 8:00 P.M
@ 8:00P.M. 10:00 P.M.

D. CUAL OTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
A) $6.000
B. $7.000
C. $8.000

3. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO ‘
() UN ACOMPARNANTE
C. DOS ACOMPANANTES
D. TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

CNE MAsDA.
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Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETOAV\A‘Ldéﬂm TELEFONOgSSLk'Q\\

1. LE GUSTAEL CINE?
S 9% NO_
2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
B. TERROR
C.DRAMA
D. CULTURALES
¥ COMEDIA

3. HA VISITADO SALAS DE CINE?
SI_»® NO__

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
AMEDELLIN
B.BOGOTA
& BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERIA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

SN NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
X UNA VEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
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7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
¢ 8:00P.M. 10:00 P.M.
D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
A. $6.000
B. $7.000
é. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
B. UN ACOMPANANTE
C. DOS ACOMPANANTES
®. TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

CiNbARTE
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Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETo.jos;‘....QS*.’..!.)\.M......QWLA& TELEFONO... 2.0 2. 7269 3¢ #

1. LE GUSTA EL CINE?
S| X NO

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
B Accion
B. TERROR
C.DRAMA
(O CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

SI_K NO
4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
(AMEDELLIN
B.BOGOTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

st NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNAVEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
(©) TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES?
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7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

@) a:00P.M. 6:00 P.M
B. 6:00 P.M. 8:00 P.M
C. 8:00P.M. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
A. $6.000

$7.000

C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
() UN ACOMPARANTE
C. DOS ACOMPANANTES
D. TRES ACOMPARNANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

Qine ’-PC).ﬁ\‘O\A
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Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinion es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRECOMPLET(;D‘W\DX(‘\\JQ“\ TELEFONO... N)\) Ok( %(

1. LEGUSTAEL CINE?

s NO__

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
JR. ACCION

J\ TERROR

L. DRAMA

B. CULTURALES
% COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?
SI g NO
4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?

XMEDELLIN - xpts DIy,
B.BOGOTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LEGUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?
s X NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNAVEZ AL MES?

B. DOS VECES AL MES?
K TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES?
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7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

% 4:00P.M. 6:00P.M COomiNGo] o %@Htm—j /
& 6:00P.M. 8:00 P.M
C. 8:00P.M. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
A. $6.000

® $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
B. UNACOMPANANTE
C. DOS ACOMPANANTES
& TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

C A S5
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Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE compLero, Seel = F‘JM TELEFONO...&.?@Q?..% ..............
1. LEGUSTA EL CINE?
SIA NO__
2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
B. TERROR
C.DRAMA
” CULTURALES .
E. COMEDIA

3. HA VISITADO SALAS DE CINE?
sSIX NO__
4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
MEDELLIN
B.BOGOTA
C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

Sl,x_ NO__

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNA VEZ AL MES?
DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES?
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7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
¥ 6:00 P.M. 8:00 P.M
C. 8:00P.Mm. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
~ $6.000
B. $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
. SOLO
B. UNACOMPANANTE
C. DOS ACOMPANANTES
D. TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

X (T L
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Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETO S erw. 7. Bkt 2.5... O pD2 TELEFONO.3}3.62¢ 63 %3

1. LE GUSTAEL CINE?

SILXK NO

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
X ACCION
B. TERROR
C.DRAMA
D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

S|4 NO

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
-A.MEDELLIN
B.BOGOTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LEGUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

SIA NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNA VEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
¥ TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES?
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7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
C. 8:00P.M. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
A. $6.000

#. $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
8. UN ACOMPANANTE
C. DOS ACOMPANANTES
D. TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

_MT e
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Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinion es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETO™. "‘D’Lﬁ%‘“t TeLeFoNo.. /0 44T 2557

1. LE GUSTAEL CINE?

sI_X NO
2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
(B)AcCION
B. TERROR
C.DRAMA

D. CULTURALES
@COMEDIA

3. HA VISITADO SALAS DE CINE?
st & NO

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
(AMEDELLIN
B.BOGOTA
C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LEGUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

sixC NO___

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNA VEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
CUATRO VECES AL MES?
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7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
B. 6:00 P.M. 8:00 P.M
8:00 P.M. 10:00 P.M.

D. CUAL OTRO?,

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
A. $6.000

$7.000

C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
UN ACOMPANANTE
C. DOS ACOMPANANTES
D. TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

TEKTAD BEUIO.
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PROYECTO SALADE
CINE EN PTO BERRIO
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Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETOSRAOD SO VA TELEFONO..@.J.?Q:QI.}Q:..@? )

1. LE GUSTAEL CINE?
N} ﬁ NO

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
. ACCION
B. TERROR
C.DRAMA
D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

SIX NO__

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
SKMEDELLIN
"B-BOGOTA
C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

sﬁ NO__
6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNAVEZ AL MES?
| DOS VECES AL MES?
. TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES?
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7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
B. 6:00 P.M. 8:00 P.M
8:00 P.M. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
A. $6.000
$7.000
C. $8.000

© 9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
UN ACOMPANANTE
DOS ACOMPARNANTES
y{. TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
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Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinion es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETO..t(ﬁ.(z.?‘f..c."fg....?.?:m.‘..‘fﬁie...... TELEFONO....

1. LE GUSTAEL CINE?

SIL X NO

2. QUEGENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
(B AccioN
B. TERROR
C.DRAMA
D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

S0 NO
4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
BMEDELLIN
B.BOGOTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LEGUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

SIp< NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNA VEZ AL MES?
@ Dos VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES?
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7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 .M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
@ 8:00p.M. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
@7 $6.000
B. $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
(B UN ACOMPARANTE
C. DOS ACOMPANANTES
D. TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

Cint ?r(d({?(ptam e
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ROYECTO SALADE -
L CINE EN PTO BERRIO .

(S) ESUMER [

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETO.M¢T0.R . CASTRO €0

1. LE GUSTAEL CINE?
SI_X NO

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
AACCION
B. TERROR
C.DRAMA
D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?
S NO X

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
A.MEDELLIN
B.BOGOTA
C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
"KNINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

SIX_ NO__
6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNA VEZ AL MES?
X DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES?
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1 N CINE EN PTO BERRIO

PROYECTO SALA DE

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
7{ 8:00 P.M. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
/)(. $6.000
B. $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
B UN ACOMPANANTE
C. DOS ACOMPANANTES
D. TRES ACOMPANANTES O MAS,

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

_CINE AX
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(&) ESUMER | ENCUESTA

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETo.luZ..é.’.c.‘_.'lﬁ!.,.g?.’.‘/“f?f{.z......... TELEFONO. 312 3BE0I1T6

1. LEGUSTAEL CINE?
SE % NO

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION X
B. TERROR
C.DRAMA
D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

NI NO_X

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
A.MEDELLIN
B.BOGOTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES x?

5. LEGUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

SI_x NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNAVEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?X
C. TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES?
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_ CINE EN PTO BERRIO

A0S 3
() ESUMER |

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A.

B.
(e
D

4:00 P.M. 6:00 P.M

6:00 P.M. 8:00 P.M

8:00 P.MX 10:00 P.M.
. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.

A.
B.
c

$6.000 X
$7.000
$8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

A.
B.
(o8
D. TRES ACOMPANANTES O MAS.

SOLO
UN ACOMPARANTE X
DOS ACOMPARANTES

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

lar Sotl e C?‘nd Q—:;\‘c’r‘ar
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() ESUMER [N,

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

X TELEFONO. 3\ S2S. FF.A4

AN
NOMBRE COMPLETO.%E?&M.)Q:.’EX!X".

1. LE GUSTAEL CINE?

S NO

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
. ACCION
8. TERROR
JC.DRAMA
0. CULTURALES
€. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?
SI_X_ NO___
4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
¥.MEDELLIN
B.BOGOTA
C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

si\ NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNAVEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?

/b. CUATRO VECES AL MES?
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. CINEEN PTOBERRIO

(&) ESUMIER |

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
X 8:00P.M. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?_¥

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
W $6.000
B. $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
B. UNACOMPARNANTE
C. DOS ACOMPANANTES
TRES ACOMPARNANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

é\ vw\vv\ c\o \\Uuo \:wc““\b'u > AN Sus ?{’U)b
) V)
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ROVECTO SAL
Ve e T BERRI

(S) ESUMER [EN—.

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETO.&.Q.&‘Q Mveues TELEFONO...... 8330880

1. LE GUSTAEL CINE?
SIX_ NO__
2. QUEGENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
B. TERROR
C.DRAMA
(® cuLturaLEs
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

SI_X NO

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
(RMEDELLIN
B.BOGOTA
C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

sIX NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNA VEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
(©) CUATRO VECES AL MES?
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(S ESUMER | Wi

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00 P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
€) s:00pP.m. d0:00 p.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
(&) $6.000
B. $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
(B UN ACOMPARANTE
C. DOS ACOMPANANTES
D. TRES ACOMPARANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

Cene  colbucel qena e ()‘o Dexv 1o,
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PROVECTO SALADE
CINE EN PTO BERRIO.

(S)) ESUMER [N

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETO(JW\Q:SQ(Z\Q/{"& TELEFONO%\aqXSAbBC\ .

1. LE GUSTAEL CINE?
Sl & NO

2. QUEGENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
X TERROR
C.DRAMA
-D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

S NO

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
YCMEDELLIN
B.BOGOTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

SLX NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNA VEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
XX TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES?
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B PROYECTO SALADE
. CINEEN PTO BERRIO

(@) ESUIVIES |

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
X 800pP.M. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
X $6.000
B. $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
B. UNACOMPANANTE
C. DOS ACOMPANANTES
x TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

o de e Moo -
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- PROYECTOSALADE
. CINE EN PTO BERRIO -

(S) ESUMER | ENCUESTA

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinidn es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETO, yaxam e led 7. €xi day TELEFONO.. 2231048 .

1. LE GUSTAEL CINE?

SI_X NO

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
B. TERROR
C.DRAMA

@)cuLTURALES
(EXCOMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

N NO_X

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
A.MEDELLIN
B.BOGOTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
@NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LEGUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

SIn NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNAVEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
@ CUATRO VECES AL MES?
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PROYECTO SALA DE
CINE EN PTO BERRIO

1659

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A.

B.
€
D

4:00 P.M. 6:00 P.M
6:00 P.M. 8:00 P.M X_
8:00 P.M. 10:00 P.M.

. CUALOTRO?____

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.

$6.000

B.
()

$7.000
$8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

A.

SOLO

(B) UN ACOMPARANTE

.
D.

DOS ACOMPANANTES
TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

_%ola de c\n¢ push
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[S) ESUMER [

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETOE‘JCF“‘AOGX“\

1. LE GUSTAEL CINE?
siv” NO__
2. QUEGENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
?ACCION
@ TERROR
C.DRAMA
D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?
Sl NO

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
@MEDELLIN ’
®BOGOTA
© BUCARAMANGA

D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LEGUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?
Sll NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNA VEZ AL MES?
€ DOs VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES?
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7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
© 8:00p.m. 10:00 P.M.

D. CUAL OTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
A. $6.000
B. $7.000
© s$8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
B. UNACOMPARNANTE
C. DOS ACOMPANANTES
® TRES ACOMPARANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

© &

C_?MQ_'Q\A&Q’PO“C.MQ . C\‘(\Q."\‘\*Tt.f\“m‘\fn\ ?amv? ¥ 5
4
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(@) ESUMER ENCUESTA

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETOC‘C‘-’A'OC'](UC""@D TELEFONO.. D20 6385542

1. LE GUSTAEL CINE?
SIX NO

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
B. TERROR
JKDRAMA
D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

NI NO_X

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
A.MEDELLIN
B.BOGOTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERIJA
K NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LEGUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?
SIX. NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNAVEZ AL MES?
& DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES?
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PROYECTO SALA DE

A
o CINE EN PTO BERRIO

(S ESUNIER |

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00 P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
X 8:00P.M. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
A. $6.000
B. $7.000

K $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
/& UN ACOMPARANTE
C. DOS ACOMPANANTES
D. TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

Cine express,.
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(S) ESUMER|

Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETOHC"\\"‘JHU

weesiee TELEFONO.vvovvevssvsiorss

1. LE GUSTA EL CINE?

si_X NO__

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
B.TERROR’
C.DRAMA
D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

Sl NO_X

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
A.MEDELLIN
B.BOGOTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
INGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LEGUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

SILX NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNAVEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
@ CUATRO VECES AL MES?
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(S ESUMERS |

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 .M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
(€ 8:00P.M. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
(A $6.000
B. $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
B. UN ACOMPANANTE
() DOS ACOMPARANTES
D. TRES ACOMPANANTES O MAS,

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

%d\u JQ Cink %ﬂ\w\
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(S) ESUMER [ESNI—,

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

na. 1o TELEFONO..Q.J..g..a:})%.Zﬂ._..

NOMBRE COMPLETO..‘k

1. LE GUSTAEL CINE?

SI_X NO

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
TERROR
"DRAMA
D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

si_X NO
4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
@MEDELLIN
.BOGOTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERIJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LEGUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

s X NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNAVEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C) TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES?
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(&) ESUNER |

_ CINE EN PTOBERRIO

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
8:00 P.M. 10:00 P.M.
. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
$6.000
B. $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO )
B. UN ACOMPANANTE
C. DOS ACOMPANANTES
@ TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

Cone 41600

103




 PROYECTO SALADE -
LCINE EN PTO'BERRIO..

(S) ESUMER [REN—

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETO...%Q\\Ie.&\.......MQI.q\:e:ig... TELEFONoﬁ.\Lf{’ﬁﬁ..l&_ﬂk.

1. LE GUSTAEL CINE?

SILX NO__

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
®accion
B. TERROR
C.DRAMA
D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?
N 3 NO

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
. AMEDELLIN
(8lsocora
C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LEGUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

s:# NO__

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNAVEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
@ TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES?
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7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
@) 8:00P.M. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
A. $6.000
$7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
B. UN ACOMPANANTE
@ DOS ACOMPANANTES
D. TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOs PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

TRife xxx
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P PROYECTO SALADE
o CINEEN PTO'BERRIO ..

(S) ESUMER ENCUESTA

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinidn es muy valiosa, gracias por su apoyo.

y y \
NOMBRE COMPLETOJ\)L’;(NQT‘\Oz"wLQ TELEFONO...,§.'T7>.. 3SSY

1. LE GUSTAEL CINE?

SLas NO__

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
ACCION
B. TERROR
C.DRAMA
D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

s X NO__

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
A.MEDELLIN
B.BOGOTA
C. BUCARAMANGA
@ BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LEGUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

S NO__

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNA VEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?

. TRES VECES AL MES?
D.) CUATRO VECES AL MES?
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v CINE EN PTO BERRIO

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
@ 8:00 P.M. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
A. $6.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
B. UN ACOMPANANTE
C. DOS ACOMPANANTES
@ TRES ACOMPARNANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

€1 tHetrox)
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(S) ESUMER ENCUESTA

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinidn es muy valiosa, gracias por su apoyo.

Ba3113S.

NOMBRE COMPLETO pOolCl v !QFPO(WTELEFONO....

1. LE GUSTAEL CINE?

SI_ NO

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
& TERROR
C.DRAMA
- D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?
Sl NO

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
Y MEDELLIN
B.BOGOTA
C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES *

5. LEGUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

SI% NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
UNA VEZ AL MES?

DOS VECES AL MES?

TRES VECES AL MES?

CUATRO VECES AL MES?

©S 0>
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PROVECTOSALA DE

(S)) ESUMER

EENPTOBERRIO. - 4

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M, 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
C. 800P.M. 10:00 P.M.
D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
A. $6.000
B. $7.000 L—

C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO

B. UNACOMPARNANTE
C. DOS ACOMPANANTES
D. TRES ACOMPANANTES O Mas. L~

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

POREGNE. - PoBeRC/NE
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Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

2.0 TELEF0N03,46622"2 3

NOMBRE COMPLETO..AD.’.(.I.H....%.‘O

1. LE GUSTAEL CINE?
SI_X NO__

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
B.TERROR %
C.DRAMA
D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HA VISITADO SALAS DE CINE?
SILX NO__
4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
A.MEDELLIN X
B.BOGOTA
C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?
SI_A NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNA VEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES? ™
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PROYECTO SALADE

N CINEEN PTO BERRIO

l€59

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A.

B.
€
D

4:00 P.M. 6:00 P.M
6:00 P.M. 8:00P.M ¥
8:00 P.M. 10:00 P.M.

. CUALOTRO?____

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.

A.
B.
C.

B
€.
D. TRES ACOMPANANTES O MAS.

$6.000 *
$7.000
$8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. .

SOLO P&

UN ACOMPANANTE
DOS ACOMPANANTES

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINé DE PUERTO BERRIO?

cipe Perilo
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() ESUMER: [ERISII.

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE cowwm.ﬁr&é&..ﬂm..ﬁmw&.ﬂ!_ ELEFONO.. 3N 30%ecZ Y

1. LE GUSTAEL CINE?

SI_X NO

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
B. TERROR
C.DRAMA
D. CULTURALES
X-COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

LY NO

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
MMEDELLIN
B.BOGOTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

I NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNAVEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
X CUATRO VECES AL MES?
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PROYECTO SALADE = N
GINE EN PTO BERRIO

(@) ESUNMES |

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00 P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
8:00 P.M. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
(A s6.000
B. $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A'LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
UN ACOMPANANTE
C. DOS ACOMPANANTES
D. TRES ACOMPARNANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

Sele  SHar
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PROVECTOSALADE Y
LCINEEN PTO BERRIO g

(S) ESUMER [ER—.

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la v

iabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio.

Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

s ¢ A
NOMBRE COMPLETO.,{{2‘.2’..{5/.‘.‘."“.....'./f’.fff............. TELEFONOD., B3 35010

1. LE GUSTAEL CINE?
N 5 NO

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
@ accion
B. TERROR
C.DRAMA
D. CULTURALES
(B comepia

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

SILA NO
4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
(BMEDELLIN
@BoGoTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

SIX NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNA VEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
D.) CUATRO VECES AL MES?
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PROYECTO SALA DE = "8
CINE EN PTOBERRIO |

[(S)) ESUNER |

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
©) 800P.m. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
A. $6.000
B. $7.000

@) $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
B. UN ACOMPARNANTE
C. DOS ACOMPANANTES
@ TRES ACOMPARNANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

C)ihimo: rdz/% /;;a //0 Co/om élq
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PROYECTOSALADE 3
CINE EN PTO BERRIO

35

() ESUMER [FRISSI.

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE compLeTo. HARLELA . Men €Ses TELEFOND. D14 8Y T S2 08

1. LE GUSTAEL CINE?
S| NO__
2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
B. TERROR X
C.DRAMA
D. CULTURALES
E.COMEDIA X

3. HA VISITADO SALAS DE CINE?
a X NO

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
A.MEDELLIN X
B.BOGOTA
C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LEGUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?
s X NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNAVEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES? X
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PROYECTO SALA DF

CINE EN PTO BERRIO

E)) E=T e |

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
C. 8:00P.M. ¥ 10:00 P.M.
D. CUALOTRO?_

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
A. $6.000
B. $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
B. UN ACOMPARNANTE
C. DOS ACOMPANANTES
D. TRES ACOMPARNANTES O MAS:A.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

CINE QUEHIO — CINE AL STAL,
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" PROVECTO SALA DE.
CINE EN PTOBERRIO -

($) ESUMER [EFR—

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

: ' - 8333459
NOMBRE COMPLE"I'O..‘i.?.‘.?.ltl.j%...b PISQ"\ TELEFONO.......B‘b 36[0864

1. LE GUSTAEL CINE?
siLX NO__
2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
X, ACCION
B. TERROR
C.DRAMA
D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

SILX NO
4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
A MEDELLIN.
B.BOGOTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LEGUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

SIX. NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNA VEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
B CUATRO VECES AL MES?

118




P PROYECTOSALADE
\ CINEEN PTOBERRIO

(&) ESUMER |

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
K 8:00P.M. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
X $6.000
B. $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO -
B. UN ACOMPANANTE
C. DOS ACOMPANANTES
X TRES ACOMPARNANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE .DE PUERTO BERRIO?

* wIDEOSEN A"
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OVECTO SA

CINE EN PTO BERRIO

(@) ES

ENCUESTA

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

1. LE GUSTAEL CINE?
SI_X NO

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
(A AccloN
(B) TERROR
C.DRAMA.
D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?
Sl NO_X

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
A.MEDELLIN :
B.BOGOTA
C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA

@ NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LEGUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?
SI% NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
@& UNA VEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES?
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PROYECTO SALA DE

=0 _ CINE EN PTO BERRIO .
(S ESUMER |

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
€ s:00pP.M. 10:00 P.M.

D. CUAL OTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO

BERRIO.

A. $6.000
B. $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

A. SOLO
B. UN ACOMPANANTE
(© DOS ACOMPARANTES
D. TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
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%‘é PP PROVECTOSALA DE
c B, NF EN PTO BFRRIO
(S) ESUMER |G-,

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETO\"\%%Q)\M&BQN TELEFONO%%Q

1. LE GUSTAEL CINE?
N ﬁ NO

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
7LA. ACCION
B. TERROR
C.DRAMA
“AD. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

N ﬁ NO

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
A.MEDELLIN
B.BOGOTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES T\

5. LEGUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

SIK NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNAVEZ AL MES? “K
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES?
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‘;’—. PROYECTO SALA DE

(@) ESUMER |

. CINE EN PTO BERRIO

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A.

B.
C.
D

4:00 P.M. 6:00 P.M
6:00 P.M. 8:00P.M ~
8:00 P.M. 10:00 P.M.

. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.

A.
B.
G

$6.000—}
$7.000
$8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

A.
B
€:
D. TRES ACOMPANANTES O MAS. \F.

SOLO
UN ACOMPANANTE
DOS ACOMPANANTES

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
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- PROYECTO SALA DE

CINE EN PTO'BERRIO -

(S)) ESUMER [N

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETO.&J.V..\.a.....ZeaEa*.ﬂ...........4... TELEFONO..%.!..Q— ql‘)—GC) X O

1. LE GUSTA EL CINE?
SIA NO__
2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
B. TERROR
C.DRAMA
X CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

SIA NO

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
YPNVEDELLIN
B.BOGOTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

95,5 NO____

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNAVEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
F CUATRO VECES AL MES?
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. 35 . PROYVECTO SALADE
vy . CINE EN PTO BERRIO

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
% 8:00P.M. 10:00 P.M.

D. CUAL OTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO. '
A. $6.000
B. $7.000
P $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
B. UN ACOMPARNANTE
C. DOS ACOMPANANTES
B TRES ACOMPARANTES O MAS,

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

ClAEMAA

125



2>

PROVECTOSALA DE
LCINE EN'PTO'BERRIO

(@) ESUMER [y ESTA

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinion es muy valiosa, gracias por su apoyo.

\Al\am TELEFONO%:D%:MDFb

NOMBRE COMPLETOA\C&O.....

1. LEGUSTAEL CINE?
Sl# NO

AJACCION

B. TERROR
C.DRAMA

D. CULTURALES
E. COMEDIA

2: éUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?
N NO

i EDELLIN
.BOGOTA
C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

4. ? QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?

5. LEGUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

sm& NO__

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNAVEZ AL MES?

DOS VECES AL MES?
/ TRES VECES AL MES?

D. CUATRO VECES AL MES?
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. PROYECTOSALADE N
. CINE EN PTO.BERRIO

s B ‘
(S ESUMER |

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
6:00 P.M. 8:00 P.M
C. 8:00P.M. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
A. $6.000
/ $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
B.\ UN ACOMPARNANTE
. DOS ACOMPARNANTES
D. TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

ﬁ)\n AQ CiNe VPOVAQV\\CZ
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PROYECTO SALA |
CINE EN PTO BERRIO .

(S)) ESUMER [N

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLET(J:SQ.%.‘.?..TX%..XC.UIT............... TeLEFono. E23 3062

1. LE GUSTAEL CINE?
N ZE NO

2. QUEGENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
B. TERROR
C.DRAMA
7& CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?
N| ?S NO

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
ﬂ.MEDELUN
B.BOGOTA
C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

SI _f_ NO__

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNA VEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES?
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PROYECTO SALA DE

S .. CINE EN PTO BERRIO
(@Y ESUVIER | o

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
6:00 P.M. 8:00 P.M
C. 8:00P.M. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
$6.000
B. $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
B. UN ACOMPANANTE
C. DOS ACOMPANANTES
~76. TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
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VECTOSALADE
EN PTO BERRIO .

INE

(S) ESUMER [N

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETODQM,'WT"Q—'TELEFONObljezq%ZAP .

E GUSTA EL CINE?

X NO

L
si_X _
2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
B. TERROR
C.DRAMA
8, CULTURALES
'E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?
N NO

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
AMEDELLIN
BBOGOTA
C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

s X NO__

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNA VEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
X CUATRO VECES AL MES?

130




gy 4 PROYECTO SALA DE

: =3 L CCINE EN PTO BERRIO
(@) ESUIVIER | i 2

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
B_6:00P.M. 8:00 P.M
& 8:00 P.M. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
A. $6.000
B. $7.000

#¢_$8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
B UN ACOMPANANTE
C. DOS ACOMPANANTES
D. TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
]

"Mélies"
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(S) ESUMER [

L CINE.EN PTO BERRIO ..

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

"’“"‘JOP TELEFONO......2 16425395

NOMBRE COMPLETO SDmi

1. LE GUSTAEL CINE?

SI_X NO

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
B. TERROR
C.DRAMA
D. CULTURALES
E. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

N NO ZS

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
A.MEDELLIN
B.BOGOTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
* E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES/

5. LEGUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

SIX NO___

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNAVEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
D. CUATRO VECES AL MES? )(
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7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A.
B.
C.
D.

4:00 P.M. 6:00 P.M

6:00 P.M. 8:00 P.M X
8:00 P.M. 10:00 P.M.
CUALOTRO?_____

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.

A.
B.
C

$6.000 X
$7.000
$8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

A.
B.
(2
D. TRES ACOMPANANTES O MAS.

SoLo
UN ACOMPARNANTE A
DOS ACOMPANANTES

"10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

ek wEBERRID
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PROVECTO SALA DE
CINE EN PTO BERRIO

() ESUMER [FRISII.

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinidn es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETO‘I””’”%’W%%%NO8%3“‘\4?

1. LE GUSTAEL CINE?

sty NO___

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?
A. ACCION
B. TERROR
C.DRAMA
D. CULTURALES
Y. COMEDIA

3. HAVISITADO SALAS DE CINE?

N| NO K
4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
. AMEDELLIN
B.BOGOTA

C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERJA
‘f. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

si_X NO___

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNAVEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?

*. CUATRO VECES AL MES?
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PROYECTO SALA DE

CINE EN PTO BERRIO

7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
¥ 6:00P.M. 8:00 P.M
C. 8:00P.M. 10:00 P.M.

D. CUAL OTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
A. $6.000
. $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
A. SOLO
§  UNACOMPARNANTE
C. DOS ACOMPANANTES
D. TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
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i 9y
($) ESUMER [FRI—.

Los estudiantes de esumer desean conocer su punto de vista de la viabilidad de una sala de cine en
Puerto Berrio. Su opinién es muy valiosa, gracias por su apoyo.

NOMBRE COMPLETO@AMé( AM 0':) TELEFONO‘EB\QSB(O3

1. LE GUSTAEL CINE?
N} NO

2. QUE GENERO DE PELICULAS LE GUSTA VER?

>0ACCION

?@;ULTURALES
NCOMEDIA

3. HA VJSITADO SALAS DE CINE?
N NO,

4. EN QUE CIUDAD HA VISITADO SALAS DE CINE?
EDELLIN
OGOTA
C. BUCARAMANGA
D. BARRANCAMERIA
E. NINGUNA DE LAS ANTERIORES

5. LE GUSTARIA UNA SALA DE CINE EN PUERTO BERRIO?

sn_>Q NO

6. CUANTAS VECES VISITARIA LA SALA DE CINE?
A. UNA VEZ AL MES?
B. DOS VECES AL MES?
C. TRES VECES AL MES?
\}OCUATRO VECES AL MES?
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7. EN QUE HORARIO ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE?

A. 4:00P.M. 6:00 P.M
B. 6:00P.M. 8:00 P.M
8:00 P.M. 10:00 P.M.

D. CUALOTRO?

8. CUANTO ESTARIA DISPUESTO A PAGAR POR EL INGRESO A LA SALA DE CINE DE PUERTO
BERRIO.
A.) $6.000
B. $7.000
C. $8.000

9. CON QUIEN ASISTIRIA USTED A LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?
SOLO
(| B.) UN ACOMPANANTE
C. DOS ACOMPANANTES
D. TRES ACOMPANANTES O MAS.

10. NOS PUEDE SUGERIR UN NOMBRE PARA LA SALA DE CINE DE PUERTO BERRIO?

Cing B€eelo
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