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RESUMEN

El proceso de globalizacion de la economia, y la finalidad de tener multinacionales con
capacidad productiva, tecnoldgica e innovacion, en un mundo dindmico abre la posibilidad
de competir en el mercado internacional con productos de alta calidad y hermosos disefios
para todas las edades y clases sociales, esto ha llevado a explorar los mercados
internacionales con la finalidad de comprar materias primas con los beneficios que ofrece la
reglamentacion internacional y aprender de las grandes comparfiias mundiales mejores
practicas logisticas, optimizacién de los recursos, tendencias de mercado y tecnologias de

punta que permitan cumplir la mision de la compafiia en un corto plazo.

Esta es la razon por la cual debemos prepararnos en todas la instancias, en especial a cuidar
nuestros intereses y al mismo tiempo ofrecer garantia a nuestros clientes y proveedores con

operaciones seguras.

Para ello y consientes de la informalidad que manejamos con un entorno comercial donde
se distinguen entre otros: los proveedores de materia prima, maquinaria, repuestos,
quimicos, material de empaque, material publicitario, navieras, transportadores, agentes de
aduana y diferentes participantes de la cadena de suministros se nos hace necesario tener un

personal capacitado tal como lo exige el proceso de globalizacion de la economia.

La capacitacion de estos profesionales en el area comercial y de servicios no tan solo es en
el idioma extranjero sino en la forma de negociar, la cual debe generar tranquilidad de parte

y parte y para ello tener a mano una guia que permita efectuar acuerdos comerciales por la



informalidad de la compafiia y contratos de compraventa donde se asegure la trazabilidad

de las operaciones.

Bajo este panorama desarrollaremos a continuacion unos parametros que conducirdn no tan
solo al comprador y negociador a efectuar buenos contratos sino a todo el personal que
interfiere en el proceso de compras y ventas a hablar de una terminologia que genere

tranquilidad en el momento de explorar los nuevos mercados.
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INTRODUCCION

Productos Familia S.A. es una empresa constituida en 1958 y desde su creacion a buscado
satisfacer la necesidades bésicas del consumidor, haciendo llegar a sus hogares los mas
innovados productos a los mejores precios, y para conseguir esto trabaja diariamente de
forma proactiva en las diferentes estrategias de mercado que optimicen el costo de los
materiales, el costo de los procesos logisticos, los procesos productivos y los procesos por

gestion hacia el interior de la compafiia.

Desde que en el mundo se habla de globalizacion, internacionalizacion y de apertura
econdmica, la compafiia ha tenido dentro de sus ideales explorar nuevos mercados y por esa

razon hoy se encuentra en mas de 25 paises con su variada gama de productos.

La compafia cuenta con mas de 3000 proveedores tanto a nivel nacional como
internacional los cuales en su gran mayoria han manejado las negociaciones de compra
venta de forma informal. Aungue no se ha presentado a través de la historia inconvenientes
con la parte contractual se hace necesario bajo el nuevo panorama internacional conocer los
parametros de la contratacion internacional que ayuden a generar ese cambio en la
compafiia y la posicionen a nivel internacional como una compafiia ordenada, y capacitada

para negociar de forma eficiente.



1. FORMULACION DEL PROYECTO

1.1 ANTECEDENTES

En productos Familia existen unas politicas comerciales claras, y el departamento juridico
maneja el tema de forma satisfactoria, pero el alcance de la celebracion de los contratos no
se debe quedar ahi, el dinamismo de la compafiia conlleva a que los diferentes
profesionales se preparen con los nuevos retos internacionales de contratacion, existen
antecedentes que determinan que la compafiia tiene un crecimiento comercial importante y

que es el momento optimo para establecer pardmetros de contratacion serios y seguros.

1.1.1 Estado del arte.

1.1.2 Introduccion.

Se desarrollara un analisis de las materias primas que se beneficiarian con la firma de
losdiferentes tratados de libre comercio, tanto para las plantas Tissue como para las plantas
de panales y proteccion femenina, estos movimientos comerciales generaria la necesidad de

conocer Yy elaborar procesos de contratacion de compraventa internacional que disminuyan



la posibilidad de incurrir en disputas internacionales generadas por la falta de precision en

el momento de la negociacion.

Desarrollo. En las condiciones comerciales actuales se ejecutan grandes desarrollos
industriales y se adquiere aprovechando los procesos de revaluacion, maquinarias,
repuestos y materia prima a un costo importante, los cuales pueden favorecer a conformar
economias de escala que fortalezca el proceso productivo. Ser competitivos no es una
opcion, es una oportunidad que nos ofrece el mercado internacional al pretender abrir sus

fronteras comerciales e ingresar al mundo de la globalizacion.

Como se menciono con la finalidad de fortalecer su productividad, grandes compaiiias
colombianas invierten diariamente en maquinaria, compafiias como Ecopetrol, EPM,
Sofasa entre otras adquieren sus nuevas tecnologias entre tangibles e intangibles en el
mercado exterior. Este proceso se ve frustrado en algunas ocasiones por las diferencias
culturas, idiomaticas y sociales, y para esto es necesario construir con las leyes
internacionales existentes unos parametros y unos formatos internacionales que eviten
disputas entre los comerciantes al mismo tiempo que genere bienestar y satisfaccion en el
momento de negociar. El negocio bien soportado y con las clausulas concretas y precisas

genera un desenvolvimiento comercial exitoso.

La compafiia Productos Familia no ha sido ajena a la problematica que se genera por la
mala elaboracién de un contrato por eso adjuntamos un caso donde se especifica que por la
mala ejecucién se lleg6é a un riego prominente que puso en peligro el capital de trabajo,

adjuntamos el caso.



De: Juan Carlos Pelaez Marin

Enviado el: martes, 23 de agosto de 2011 08:28 a.m.
Para: John Jairo Otalvaro Taborda.

CC: Marcela Patricia Palacio Velez.

Asunto: RE: contratos internacionales.

Estamos en proceso de pago del contrato de la red contra incendio, pusimos mal las formas
de pago y hemos tenido problemas haciendo que el proveedor nos de una garantia para el
primer anticipo. Finalmente le estamos pagando sin garantia ya que el proveedor certifico

que ya tenia el 70% de la mercancia lista.

De: John Jairo Otalvaro Taborda.
Enviado el: martes, 23 de agosto de 2011 08:24 a.m.
Para: Marcela Patricia Palacio VVélez; Juan Carlos Peldez Marin.

Asunto: contratos internacionales.

Buenos dias.

Estoy desarrollando un tema relacionado con los contratos internacionales (clausulas y la
mejor forma para elaborarlos) para el nuevo panorama internacional (TLC'S) y es
necesario consignar un problema que hayamos presentado en los Ultimos tiempos por la
mala elaboracién de un contrato o alguin caso que nos haya sacado victoriosos por la buena

elaboracion de ellos.
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De casualidad conocen algun caso con el que me pueden ayudar?.

Saludos,

John Jairo Otalvaro Taborda

Conclusiones.

En algunas ocasiones es dificil establecer contratos con todos los pardmetros que cubran los
diferentes eventos y riesgos pero se debe tener en cuenta que existen instancias superiores
que obligan a las diferentes compariias a cubrir los dafios ocasionados en los procesos
logisticos como al mismo tiempo el proceso de asesoria y asistencia técnica que se
convierte en un proceso Vvital de recuperacion tecnoldgica, ademas factores como el penalti
dentro del contrato podria generar el pago de algunos dineros que ayuden a cubrir la

segregacion por pago de servicios a terceros.

1.2 PROBLEMA DE INVESTIGACION

11



1.2.1 Situacion problemética o diagnostico.

Productos Familia S.A. es una empresa que compra usd 300 millones de ddlares al afio
entre materias primas, maquinarias, repuestos y servicios de informatica (ver estados de
resultados 2009 — 2010) con un sistema de contratacion cotidiano, que a pesar de la
informalidad tiene un riesgo de 0,01%, cuyo porcentaje muestra que los contratos que se

han firmado y los que se han pactado bajo acuerdos comerciales han sido exitosos.

Sin embargo las politicas de compras de la compafiia estipulan unos montos comerciales
los cuales estan sujetos a la elaboracién de contratos de compraventa. (Ver politicas de

compras).

Con la finalidad de obtener un crecimiento econdémico y optimizar su proceso de compras a
través de la consecucion de materias primas con menores precios, proceso generado por la
globalizacién de la economia se hace necesario conocer y explorar los nuevos mercados.

Esto genera la posibilidad de nuevos proveedores, nuevos clientes y nuevos servicios.

Al dia de hoy la compafiia tiene algunos parametros para la elaboracion de contratos de
compraventa pero no existe la guia que sirva de base para una buena elaboracion, ni conoce
los entes para interponer las defensas (tribunales de arbitramento Internacional), ni como se

hace el proceso de reclamacion, cuales son los medios o jurisprudencia, y ante que
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entidades en Colombia se inicia con estos procesos de reclamacion por incumplimiento

contractual.

Se anota que el &rea juridica es el departamento interno que procede con la revision y la

aprobacion de estos documentos.

Por lo tanto se deduce que en todo tipo de negociacion sea verbal o escrita se genera la
posibilidad de construir un contrato de compraventa que cubra las negociaciones de las
materias primas, maquinaria industrial, repuestos, quimicos y servicios de gran envergadura
o valores significativos como lo expresa las politicas de compras de la compafia, hoy los
actores que intervienen en ese escenario, 6sea, los diferentes compradores internacionales,
necesitan una base escrita o soporte guia que les permita llevar estos procesos a felices

términos con el minimo riesgo.

1.2.2 Causas y efectos del problema.

El mercado de papeles suaves es un mercado muy competido y aumentar el precio para
obtener mayor rentabilidad dejaria la compafiia en desventaja con las competencia que
opera de forma agresiva, por esta razdn se requiere conseguir materias primas mas
econdmicas beneficiadas por la politicas macroeconomicas fijadas por el gobierno nacional
en relacién a la celebracion de tratados de libre comercio con algunos paises. Este proceso

de intervenir en los nuevos ambitos internacionales y nacionales abre la posibilidad de
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generar algunos negocios particulares con proveedores, suplidores, agente de carga,

Servicios y navieras.

Los compradores y negociadores internacionales de la compafiia bajo un alto nivel de
profesionalismo no cuentan con el conocimiento adecuado en las normas de contratacion
internacional, en los estamentos de arbitramento y los diferentes problemas comerciales,

aduaneros, cambiarios que puede generar la mala realizacion de un contrato internacional.

Esta parte en Productos Familia S.A. le corresponde a un departamento juridico que tiene el
conocimiento y quien autoriza después de la revision de las clausulas y diferentes

parametros la ejecucion de la negociacion.

La idea de este proyecto es dar a conocer de forma simple las diferentes partes del contrato,
sus beneficios, consecuencias, defensas, las cuales abririan la posibilidad de efectuar un
buen negocio que proporcione seguridad y respaldo tanto a los intereses de la compafiia

Ccomo a sus proveedores.

De la misma forma el abastecimiento, los materiales en consignacion, los suministros
tecnoldgicos, la creacion de bodegas, los movimientos logisticos requieren de un buen

sistema de contratacion.

1.2.3 Formulacion del problema.
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1.2.4 Pregunta a resolver.

¢Es posible tener unos modelos de contratos de compraventa internacional en Productos
Familia S.A que mitiguen los conflictos por incumplimientode las clausulas en el proceso
que se genere a raiz de la firma del tratado de libre comercio, o globalizacion de la

economia?.

1.2.5 Hipotesis o afirmacion.

Con la elaboracion de buenos contratos internacionales, que contengan las clausulas
internacionales de contratacion, se puede mitigar los conflictos generados en los procesos
de negociacion que surjan a través de la firma del tratado de libre comercio o globalizacién

de la economia.

15



2. JUSTIFICACION

2.1 JUSTIFICACION SOCIAL

La compafiia busca comprar a mejores precios y con estos ahorros generados, la

optimizacion de los recursos y la creacion de nuevos empleos.

2.2 JUSTIFICACION TEORICA

A lo largo de la ejecucion de este trabajo se tocaran todos los pardmetros contractuales
existentes, se desarrollaran modelos que contienen alternativas variables segun los tipos de
contratos, se tendra en cuenta lo aprendido durante la especializacion de Legislacion
aduanera y se dejara especificado los apartes de la convencion de las Naciones Unidas
sobre Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias, los tribunales de

arbitramento y diferentes estamentos reguladores.
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2.3 JUSTIFICACION PERSONAL

Este trabajo es de gran importancia a nivel profesional para el equipo de trabajo puesto que
con €l se espera cumplir los requisitos exigidos para aspirar al titulo de Especialistas en

Legislacion aduanera.

A nivel académico este trabajo nos permite aplicar gran parte del conocimiento adquirido
en los diferentes cursos de la especializacion, ademas nos ofrece la posibilidad de absorber
conocimientos sobre temas que para algunos de los miembros del equipo eran ajenos. Es la
oportunidad de compartir conocimiento con personas que por su experiencia laboral y

bagaje académico aportan sobre los deméas conformando un equipo multidisciplinario.

Al finalizar este trabajo, el equipo estara preparado para afrontar nuevos retos laborales y
personales gracias a la alta exigencia del mismo y a la gran cantidad de informacién que
nos obliga a manejar. Es una gran oportunidad para proyectarnos laboralmente en la
compafia para la que laboramos actualmente o para otra que requiera personal con

experiencia en temas o proyectos similares a este.
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3. OBJETIVOS

3.1 OBJETIVO GENERAL

Desarrollar unos parametros y elaborar un modelo de contrataciéon internacional para
Productos Familia S.A de bienes y servicios que contenga minimamente las clausulas de
contratacion y arbitramiento que permita asegurar la trazabilidad de las operaciones que se

generen en la firma de los diferentes tratados de libre comercio.

3.2 OBJETIVOS ESPECIFOS

e Extraer las diferentes partes que debe tener un contrato de compraventa internacional.

e Mostrar las diferentes leyes internacionales que validan los contratos internacionales

o Mostrar el funcionamiento de los tribunales de arbitramiento en caso que surjan

conflictos comerciales.

e Elaborar un modelo de contrato para bienes y servicios con los parametros minimos de

contratacién internacional.

18



4. MARCO CONCEPTUAL O TEORIA DE REFERENCIA

Para elaborar un buen contrato internacional nos basaremos en los parametros establecidos
por el escritor Antonio Aljure Salame en su libro El contrato internacional primera edicién,

sobre las clausulas de uso comun en los contratos internacionales.

Las clausulas mas comunes y relevantes que se deben tener en cuenta:

e Lacartade intencion.

e El predmbulo.

e Lacldusula de interpretacion.

e Laclausula de mejores esfuerzos o best efforts.

e Laclausula de estabilizacion.

e Laclausula de intangibilidad.

e Laclausula inglesa o meet or release clause.

e Laclausula del cliente favorito o most favored contumer clause.
e Laclausula de prelacion o preferential trearment clause.

e Laclausula de confidencialidad.

e Laclausula de limitacidn y exoneracién de responsabilidad.
e Laclausula hardship o cambio de circunstancias.

e Laclausula de fuerza mayor.
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Veremos los principios Unidroit que dice que las obligaciones implicitas dimanan de la
naturaleza y finalidad del contrato, de las practicas establecidas entre las partes y los usos,

de la buena fe y la lealtad negocial y del sentido comun.

Ademés de las clausula expresas, un contrato puede contener clausulas implicitas que

deriven de:

e Laintencidn de las partes.
e Lanaturalezay finalidad del contrato, y

e Labuena fe.

Se describira las causas de anulacion de un contrato internacional como son:

Error.

Dolo.

Amenazas.

Excesiva desproporcion.

E introduciremos toda la competencia en el arbitraje internacional basado en los principios
generales pertinentes y las particularidades del arbitraje internacional en Colombia al
mismo tiempo detallaremos la facultad de deferir a arbitraje un contrato internacional y la

participacion del estado en un pacto arbitral relativo a un contrato internacional.
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De la misma forma los tribunales de organismos internacionales como son:

o Organizacién mundial del comercio.

o Comunidad Andina de Naciones.

o Tratado de Libre Comercio de América del norte.
o El mercado Comun Centroamericano.

o La comunidad del Caribe.

o Y el mercado Comun del Sur.

4.1 METODOLOGIA

4.2 TIPO DE ESTUDIO

Para el desarrollo de este trabajo vamos aplicar tres tipo de estudios que estan
interrelacionados entre si y a través de ello se ejecutara lo expresado en la hipétesis.

Percepcion de una dificultad: las compras de productos familia suman un valor
importante dentro del estado de resultados y es necesario que estas compras se desarrollen
bajo parametros comerciales seguros, los diferentes negociadores de bienes y servicios no

conocen los parametros minimos para el desarrollo contractual seguro.
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Identificacion y definicidn de la dificultad: por lo tanto es necesario dar a conocer todos
los parametros que fija la contratacion internacional para que los diferentes negociadores
puedan ejercer en una forma libre los procesos de negociacion con los proveedores de

bienes y servicios, claramente supervisados por el area juridica de la compafiia.

Solucion propuesta para el problema: debemos tener unas bases firmes y el
conocimiento de las clausulas que permitan elaborar un contrato seguro al mismo tiempo

conocer los tribunales que podrias intervenir en caso que se genere una controversia.

4.3 FUENTES DE INFORMACION

4.3.1 Fuentes primarias.

1. Entrevistas.

Perfil:

Jorge Alberto Restrepo Gallego.

Cargo: Gerente de compras nacionales e internacionales plantas proteccion femenina y
pafales de Productos Familia S.A.

tel. 360 95 00 Ext.

Correo electronico: jorgerg@familia.com.co

Informacion que se desea adquirir: basado en su experiencia como negociador de grandes

voliumenes de materia prima para las plantas de proteccion femenina si tiene el
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conocimiento de cémo desarrollar un contrato internacional bajo el nuevo panorama de

negocios que se avecina en la firma de los tratados de libre comercio.

2. Entrevistas.

Perfil:

Peter Sohm.

Cargo: Gerente de compras de servicios Productos Familia S.A.
Teléfono: 360 95 00 Ext.

Correo electrénico: Petersc@familia.com.co.

Informacion que se desea adquirir: se busca adquirir informacion en lo relacionado a la
elaboracion de los contratos internacionales para las compras de servicios.

3. Entrevistas.

Perfil.

Carlos Alberto Castrillon Mufioz.

Cargo: Gerente de compras internacionales e internacionales plantas Tissue

Teléfono: 360 95 00 EXT 41221.

Correo electrénico: carloscm@familia.com.co.

Informacion que se desea adquirir: basado en su experiencia como negociador de grandes

volimenes de materia prima para las plantas Tssue si tiene el conocimiento de como
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desarrollar un contrato internacional bajo el nuevo panorama de negocios que se avecina en

la firma de los tratados de libre comercio.

4.3.2 Fuentes secundarias.

1. libros.

Se tiene como base el libro “El contrato Internacional de Antonio Aljure Salame primera
edicion”.

1.7 Técnicas de investigacion.

Existen varios métodos de investigacion, el que vamos a utilizar en este caso es el método
sistémico: Esta dirigido a modelar el objeto mediante la determinacién de sus componentes,

asi como las relaciones entre ellos. Esas relaciones determinan por un lado la estructura del

objeto y por otro su dindmica.

1.8 Instrumento de investigacion.

Bajo este método se tomaran todas las partes del contrato y se explicaran cada una creando
después de esto el disefio perfecto, de la misma forma colocando los tribunales de

arbitramento y las leyes internacionales que lo cubren.
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2. Ejecucion del proyecto.

Extraer las diferentes partes que debe tener un contrato de compraventa

internacional.

CLAUSULAS DE USO COMUN EN LOS CONTRATOS INTERNACIONALES”

Por lo comun, los contratos internacionales tienen dos tipos de clausulas:

Las se fijan por tratarse de un contrato en si mismo, independientemente de su naturaleza
internacional o no.

Las que resultan de la naturaleza internacional del contrato.

De acuerdo con el objetivo especifico de, se trataran las clausulas pertinentes
acostumbradas en los?esta investigacion contratos internacionales, sin tener en cuenta la

diferencia anotada. Ellas son:

1. Carta de intencion.
2. Clausula de interpretacion.

3. Clausula de mejores esfuerzos o best efforts.

! ALJURE SALAME, Antonio (2011). El contrato internacional. Cap. VIII: Clausulas de uso comin en los
contratos internacionales. p. 139-170. Universidad del Rosario. 1 ed. Colombia: Legis Editores. ISBN: 978—
958-653-917-3.
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8.

9.

Clausula de estabilizacion.

Clausula de intangibilidad.

Clausula inglesa o meet or release clause.

Clausula del cliente favorito o most favored costumer clause.

Clausula de prelacion o preferential treatment clause o preemption clause.

Clausula de confidencialidad.

10. Clausula de limitacién y exoneracion de responsabilidad.

11. Clausula hardship o cambio de circunstancias.

12. Clausula de fuerza mayor.

Otras clausulas pueden agregarse por la remision o conmutacion de una de sus clausulas, o
por las normas esenciales que presiden el contrato. Por la técnica de la remision lo mas
comun es la inclusién de la clausula arbitral institucional, puesto que los arbitros deben
ejecutar los usos del comercio internacional. Por las normas esenciales que presiden el

contrato se tienen presente 1) los Principios Unidroit; 2) los Principios del Derecho

Europeo de Contratos; y 3) la compraventa internacional de mercaderias.

El Consejo Directivo del Instituto Internacional para la Unificacion del Derecho Privado
(UNIDROIT), una organizacion independiente intergubernamental formada por 63 estados
miembros, adopt6é formalmente —el 10 de mayo de 2011- una nueva y ampliada edicion de

los Principios UNIDROIT sobre los contratos comerciales internacionales (‘“Principios

UNIDROIT 2010”).
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Publicados por primera vez en 1994 y en una segunda edicién en 2004, los Principios
UNIDROIT, una reformulacién o “codificacion” no vinculante del derecho contractual
internacional, han sido tomados como modelo a lo largo del tiempo por numerosos
legisladores de todo el mundo para reformar el derecho contractual. Cada vez mas
frecuentemente, son usados por las partes al negociar complejos acuerdos
internacionales de negocios y usados por los tribunales arbitrales como derecho
aplicable al asunto del litigio. Ademas, tanto los tribunales de estados con
ordenamientos juridicos avanzados como los de otros no tan avanzados recurren cada
vez mas a los Principios UNIDROIT para interpretar y complementar el derecho local
aplicable siempre que hay lagunas juridicas o la ley no provee una solucion satisfactoria

a la cuestion legal litigiosa™.

Los Principios Unidroit—en su capitulo 5 relativo al “contenido”, articulo 5.2—, declaran

que las obligaciones implicitas se originan de acuerdo con:

e Lanaturalezay finalidad del contrato.
e Las préacticas establecidas entre las partes y los usos.

e Labuenafey lalealtad negocial.

Nueva edicion de los Principios Unidroit sobre los Contratos Comerciales Internacionales. En: Brédermann
& Jahn Businees Law. [En linea] Disponible en: <http://www.german-
law.com/html/index.php?language=3&id2=145&id4=148&cont_id=161&short=0> [Consulta: octubre 25,
2011].
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e El sentido comin™.

Este articulo 5.2 no hace parte de la interpretacion, sino del contenido de los Principios, y
trata sobre obligaciones implicitas, es decir, nuevas, asi procedan de cualquiera de estos

cuatro modos mencionados.

De otra parte, los Principios del Derecho Europeo de los Contratos estipulan en el
articulo 6.102, capitulo VI —clausulas implicitas— del denominado “contenido y efectos”

que, al estilo de los Principios Unidroit:

“Ademas de las clausulas expresas, un contrato puede contener clausulas implicitas que

deriven de:

e Laintencion de las partes.
e Lanaturalezay finalidad del contrato.

e Labuenafeyla lealtad”™.

La observacion es analoga, es decir, se tienen presentes las clausulas implicitas emanadas

de estas nociones, solo que en los Principios del Derecho Europeo de los Contratos se

¥ ALJURE SALAME, Op. cit.

*Ibid.
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designan como clausulas y en Unidroit, obligaciones. Asi,“mientras en el derecho
colombiano interno se incorporan al contrato las obligaciones derivadas de la esencia y
naturaleza de las obligaciones, en los dos estatutos de Principios existen mas elementos de

los que se derivan obligaciones o clausulas implicitas”S.

En cuanto a la compraventa internacional de mercaderias, el articulo 9° del capitulo II,

“disposiciones generales”, de la Convencion de Viena de 1980 prevé:

“l. Las partes quedaran obligadas por cualquier uso en que hayan convenido y por

cualquier préactica que hayan establecido entre ellas.

2. Salvo pacto en contrario se considerara que las partes han hecho tacitamente
aplicable al contrato o a su formacién un uso del que tenian o debian haber tenido
conocimiento y que, en el comercio internacional, sea ampliamente conocido y
regularmente observado por las partes en contratos del mismo tipo en el tréafico

mercantil de que se trate”.

En el numeral 1 los usos y practicas son convenidos y no puede haber sorpresa alguna. El

numeral 2 incorpora realmente al contrato de compraventa internacional usos que, aun

> Ibid.
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ignorados por una u otra parte, debian o tenian que conocer, por lo cual se imponen, salvo

pacto en contrario.

Los usos del articulo 9° pueden ser los Incoterms, sean acordados como en el numeral 1, o
sean obligatorios como en el numeral 2, pues se recuerda que muchos autores asi lo

consideran.

Como quiera que el articulo 6° permita a las partes excluir la aplicacion de la Convencién, y
establecer excepciones a sus disposiciones o modificar sus efectos, puede sefialarse que la

primacia de normas adaptables al contrato se instaura asi:

“La autonomia de la voluntad, que incluye los Incoterms expresamente convenidos.
Los usos obligatorios del numeral 2, que incluyen los Incoterms si se considera que tienen
tal caracter; vy,

La convencion misma’®.

® Ibid.
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Para aclarar el término Incoterms, se destaca aqui lo siguiente:

Las nuevas reglas INCOTERMS (International Commercial Terms) o Términos de
Negociacion Internacional 2010, elaboradas por la Camara de Comercio Internacional
(ICC), estan vigentes desde el 1° de enero de 2011; version que cambid segun las

necesidades o habitos comerciales del mercado:

Estas reglas —que se usan en los contratos de compraventa internacional— establecen
términos comunes universales que facilitan la comunicacion entre comprador y
vendedor, estableciendo las obligaciones de cada una de las partes independientemente

del pais en el que se encuentren.

En esencia, la sigla Incoterms se refiere a los costos de transporte y de los seguros de las
mercancias y a la transferencia de los diferentes riesgos que conlleva el transporte de

mercancia’.

Estos términos sirven para obviar mal interpretaciones (por incompatibilidades de idioma,
culturales y juridicas) y facilitar los negocios y la redaccién de los contratos; no son ley y

solo se vuelven obligatorios si las partes asi lo establecen.

'RINCON, Luis Fernando. Los nuevos Incoterms. En: Diario La Republica. Enero 11, 2011. [En linea]
Disponible en:
<http://www.larepublica.co/archivossEMPRESAS/2011-01-11/los-nuevos-incoterms_118840.php - 0
Comentarios> [Consulta: octubre 23, 2011] .
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Esquema 1. Incoterms 2010.

Fuente: ALZATE, Juan Diego Consultores. EI Contrato de Compraventa Internacional de
Mercancias. Bogota, marzo 7, 2011. [En linea] Disponible en:
<http://comerciointernacionalylogistica.blogspot.com/2011/03/el-contratato-de-

compravente.html> [Consulta: octubre 21, 2011].

La CCl los ha venido desarrollando desde 1936, y ha establecido revisiones periddicas cada
10 afios, conforme con la evolucién del comercio, siendo la Ultima en el afio 2000 cuando

fue su sexta revision.
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Para la version del 2010 se decidié un reagrupamiento en dos categorias como son los

Incoterms multimodales, y los que se refieren exclusivamente a la entrega por via maritima.

Adicionalmente con la nueva reforma se pasara de los 13 Incoterms actuales de la version

2000 a 11 en la edicién de los Incoterms 2010.

En efecto, en esta Ultima version la CCI decidié eliminar cuatro normas como son DDU
(Delivered Duty Unpaid), DAF (Delivered At Frontier), DES (Delivered Ex Ship) y DEQ

(Delivered Ex Quay), los cuales no eran muy utilizados.

Asimismo se introdujeron dos nuevos Incoterms: el DAP (Delivered At Place) y el DAT

(Delivered At Terminal).

En el primero (DAP) se establece que la mercancia se entregara en algin punto del pais de
destino, en donde el vendedor asume el riesgo del transporte y la descarga de mercancias, y
los bienes se consideran entregados cuando se haya descargado del medio de transporte y

puestos a disposicion del comprador.

Por su lado, en el DAT se establece que el vendedor asume el riesgo solo para llevar las

mercancias hasta el puerto o lugar de destino, y los productos se consideran entregados

cuando estan en o sobre el transporte y listo para ser entregados.
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En realidad son muy pocos los empresarios que conocen al detalle estos términos y se
dejan guiar por lo que ya esta escrito, sin percatarse que el conocimiento de su
significado, combinado con otras herramientas a su alcance, incidira en el valor de una
cotizacion o del mismo contrato y podria permitirle el ahorro de tiempo y de dinero,
siendo por tanto muy util al momento de realizar una negociacion de compraventa de

mercaderias™®.

Para Alejandro Londofio, del Departamento de Negocios Internacionales de EAFIT, es
importante recordar que los Incoterms no son ninguna ley, por lo que nadie esta obligado a
su utilizacion como parametro del comercio internacional ni las versiones nuevas derogan
las anteriores, por lo que se hace supremamente necesario indicar en qué version de los
Incoterms se esta llevando a cabo una negociacidon, para saber exactamente cuando y donde
se traspasan los riesgos, costos y responsabilidades. Un ejemplo claro podria ser: ICC 2010

FOB puerto maritimo de Buenaventura, Valle del Cauca, Colombia™®.

Ademas, Londofio opina que otro gran avance esperado fue la toma de conciencia de la CCl

sobre el avance tecnologico mundial, que en Gltimas es uno de los grandes dinamizadores

8Ibid.

’LONDONO, Alejandro. Innovaciones en Incoterms 2010. Departamento de Negocios Internacionales, Eafit.
En: Revista Dinero.com. Bogota, marzo 4 de 2011. [En linea] Disponible en:
<http://www.dinero.com/opinion/opinion-on-line/articulo/innovaciones-incoterms-2010/116709> [Consulta:
octubre 24, 2011].
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del comercio internacional global. En esta nueva version las partes podran utilizar cualquier
documento o procedimiento electronico equivalente, siempre y cuando asi lo haya acordado

0 sea una costumbre habitual entre las mismas.

El Contrato de compraventa es firmado por el exportador e importador y evidenciado
por el documento de contrato respectivo, el cual contiene las caracteristicas y provisiones
de la transaccion comercial externa, e incluye las condiciones de transporte, seguro y

entrega, términos de pago, asi como el tipo de cotizacién (INCOTERMS)”°.

Es regulado por la legislacién nacional de alguno de los dos paises que comercian, la de un
tercer pais que de comun acuerdo los contratantes hayan establecido o aquella contenida en
el Convenio de las Naciones Unidas sobre los contratos de compraventa internacionales de

mercancias.

Es recomendable que toda negociacion comercial internacional se formalice
preferiblemente por escrito (télex, fax etc.) La oferta debe ser firme, precisa dirigida a la
persona determinada (de lo contrario no es mas que una simple propuesta comercial) debe

fijarse un plazo al comprador para su aceptacion.

19| Contrato de Compraventa Internacional de Mercancias. Marzo 7, 2011[En linea] Disponible en:
http://comerciointernacionalylogistica.blogspot.com/2011/03/el-contratato-de-compravente.html> [Consulta:
octubre 14, 2011]
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El contrato entra en vigor una vez firmado, con salvedad de disposiciones
gubernamentales, como por ejemplo, la aprobacién de licencias de exportacion y de

importacion, o el eventual pago por anticipado.

Algunas precauciones deben ser tomadas por el exportador en lo referente a disposiciones

vigentes en el pais de destino.

Las especificaciones técnicas deben ser muy precisas.

Los contratos importantes se elaboran dentro de una fase de preparacion, (negociaciones
comerciales), después son formalizados dentro de las condiciones juridicas y se redactan

cuidadosamente.

Los contratos menos importantes, o las operaciones repetitivas, no requieren esta labor, y la
mayoria de las veces se circunscriben al pedido repetitivo o frecuente, mediante
confirmacion de la orden por parte del vendedor. Este tipo de documentos, deben contener

minimo algunas indicaciones esenciales como son las siguientes:

e Descripcion de la mercancia: calidad y cantidad.
e Referencia a normas internacionales.
e Descripcion del embalaje y el marcado.

e Modo de transporte.
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e Fecha de entrega.

e Control de conformidad.

e (Garantia de la mercancia.

e Instrucciones de utilizacion.
e Incoterms convenido.

e Precio.

e Moneda de pago.

e Condiciones y lugar de pago.
e Sistemas de pago.

e Documentos necesarios”?.

INNOVACIONES EN INCOTERMS 2010

Los cambios que hizo la Camara de Comercio Internacional en Incoterms, (términos que se

usan para manejar el comercio entre paises).

Como lo viene haciendo la Camara de Comercio Internacional, cada 10 afios, lanzé para el
presente la version mas nueva de los Términos de Negociacion Internacional, o Incoterms
por sus siglas en inglés, con apreciables e interesantes innovaciones en materia de

regulacién del comercio internacional.

" 1bid.
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El primer cambio, con respecto a su version 2000, salta a la vista. Es la eliminacion de
Incoterms inutilizados, mas por las situaciones del comercio internacional en la practica,
que por su cobertura o concepcion. Desaparecieron entonces DAF, DES, DEQ y DDU, a

toda luz inoperantes, y un cambio obligado y esperado por la comunidad.

Sus reemplazos DAT (Delivery at Terminal) y DAP (Delivery at place) son términos
modernos y adaptados a la realidad logistica mundial. EI cambio fue tan simple y tan
impactante que el simple hecho de cambiar la palabra Frontera, incluida en el DAF, por
Terminal o Lugar (Place) como en DAT y DAP ya simplifica su entendimiento. Es que a
pocos les cabia en la cabeza que se podia detener el trafico en el puente Rumichaca para
que Pepito Pérez de Pasto, Narifio, le pudiera entregar DAF a Juanito Jiménez de Tulcén,

Ecuador. La costumbre ya lo habia modificado y la CCl le dio su visto bueno.

Con respecto a estos dos nuevos integrantes de los términos les cuento que el DAT
sustituye al DES y al DEQ. En DAT el vendedor asume los gastos y riesgo hasta descargar
la mercancia en la terminal definida. Por terminal los Incoterms 2010 entiende “cualquier
lugar, abierto o no, como un muelle, almacén, estacion de contenedores o terminal de
carretera, ferroviaria o aérea”. Este término no permite hacer en otro sitio diferente a un
terminal. Para este fin se introdujo el DAP, que reemplaza al DAF, DES y DDU. En este,
las responsabilidades del vendedor son iguales que en DAT, solo que se entrega en un lugar
exacto acordado por las partes sin descargar. Segun Juan Diego Alzate
(www.juandiegoalzate.com), experto consultor en la materia: “siempre hay lugares posibles

de entrega mas alla del arribo de la nave maritima, aérea, terrestre o ferroviaria. Se puede
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entregar en una bodega de aduanas, en una zona franca, en una frontera, en aeropuerto,

puerto o incluso en una zona franca de uso exclusivo™™.

También se tomaron la molestia de cambiar su clasificacion, algo que servira mucho para
explicar los nuevos términos en las aulas de clase, lo que conllevard una mejor
interpretacion y mejor uso, que para el uso practico. El librito blanco ya no habla de cuatro
grupos de letras sino que habla de dos grupos dependiendo de la modalidad de transporte.
Asi para el transporte multimodal quedaron los términos EXW, FCA, CPT, CIP, DAT,

DAP y DDP y para el transporte maritimo los términos FAS, FOB, CFR y CIF.

Otro gran avance esperado fue la toma de conciencia de la CCI sobre el avance tecnologico
mundial, que en Gltimas es uno de los grandes dinamizadores del comercio internacional
global. En esta nueva version las partes podran utilizar cualquier documento o
procedimiento electrénico equivalente, siempre y cuando asi lo haya acordado o sea una

costumbre habitual entre las mismas.

Hay algunas otros cambios, mas de forma que de fondo, que son igualmente importantes,
pues son bastante relevantes a la hora de escoger un término y que a simple vista pudiesen
parecer irrelevantes pero en la practica se traducen facilmente en gastos y riesgos no

previstos. Estos son:

2 |LONDORO, Alejandro. Innovaciones en Incoterms 2010. Departamento de Negocios Internacionales,

EAFIT. En: Revista Dinero.com. Bogotd, marzo 4 de 2011. [En linea] Disponible en:
<http://www.dinero.com/opinion/opinion-on-line/articulo/innovaciones-incoterms-2010/116709> [Consulta:
octubre 24, 2011].
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e Cuando se trabaje con el FOB se debe tener en cuenta que la entrega no se sigue
realizando una vez la mercancia haya traspasado la borda del buque, sino que ya sera

literalmente cuando la mercancia este a bordo del mismo.

e Con el CFR se debe tener en cuenta que la descarga sera por cuenta del comprador.

e En el CIF, termino tan utilizado como engafioso, la transmision del riesgo se produce
con la entrega de la mercancia a bordo del buque. Los riesgos del transporte internacional
siguen estando a cargo del comprador, independientemente que sea el vendedor quien

asuma el costo del seguro.

e Enel CPT la descarga sera por cuenta del comprador.
e Se recomienda que en el uso del DDP se excluya el IVA, pues es una obligacion
tributaria de la empresa nacional, mas no de la empresa extranjera. Lo dejé a discrecién del

usuario y de la reglamentacion de cada pais.

Es importante recordar que los Incoterms no son ninguna ley, por lo que nadie esta
obligado a su utilizacion como parametro del comercio internacional ni las versiones
nuevas derogan las anteriores, por lo que se hace supremamente necesario indicar en qué

version de los Incoterms se esté llevando a cabo una negociacion, para saber exactamente
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cuando y donde se traspasan los riesgos, costos y responsabilidades. Un ejemplo claro

podria ser: ICC 2010 FOB puerto maritimo de Buenaventura, Valle del Cauca, Colombia.

Por lo deméas fue un cambio bueno pero tardio. Los términos que rigen el comercio
internacional hace mucho rato deberian facilitar las negociaciones teniendo en cuenta
costumbres mercantiles y utilizacion de documentos electronicos. Esa fue la palabra clave
en la concepcidn y adecuacion de estos nuevos términos: Facilitacion del comercio, de las

relaciones, de las contrataciones y demas.

Se preve una buena aceptacion de la comunidad internacional de estos, pues son términos
sacados del contexto académico, y creados desde las experiencias comerciales que son, en

ultimas, la razon de su existencia.

Se continda con la explicacion del profesor Aljure Salame:

Seccion 1.

Cartas de intencion o “letters of intent”. Con el nombre de cartas de intencién

ostatements of principles —declaraciones de principios—, se conocen los documentos que las

partes suscriben antes de celebrar el contrato mismo, y por eso es importante establecer

claramente la frontera entre lo precontractual y lo contractual (convenido, establecido,

estipulado, pactado).
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Antes de explicar las modalidades que pueden tener las Cartas de Intencion, se indica que el
sistema de derecho civil se diferencia en forma notable del sistema de commonlaw (el
derecho consuetudinario, tradicional, habitual) en la responsabilidad precontractual, pues
mientras que en el primero se exige el deber de sinceridad y buena fe que da lugar a la
responsabilidad precontractual, en el segundo se mantiene en esencia el principio freedom
notto contract, que consiste en la libertad de las partes para no contratar, asi hayan

avanzado considerablemente en las negociaciones.

Mientras que en el primer sistema la responsabilidad precontractual se fundamenta en
principios generales de derecho, como la buena, fe, en el segundo aquella desaparece

practicamente, pues, la libertad de contratar o no, es la esencia del capitalismo.

Sin embargo, recién se implanté en los paises de commonlawla jurisprudencia tobargain in
goodfaith (para negociar en la buena fe), segln la cual la falta al deber de negociar de
buena fe, blameworthconduct (la conducta culpable) produce responsabilidad civil
extracontractual™®. Commonlaw: la ley evolucionada: el cuerpo de ley desarrollado como
resultado de la costumbre y las decisiones judiciales, como distinto de la ley extendida por
las asambleas del legislativo. El derecho consuetudinario forma la base de toda la ley que es

aplicado en Inglaterra y la mayoria de los Estados Unidos.

3 CALVO CARAVACA, Alfonso Luis y CARRASCOSA GONZALEZ, Javier (2003). Curso de
contratacion internacional. Madrid, Editorial Colex. p. 116. En: Aljure Salame, Op. cit.
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En general se puede afirmar que existen cartas de intencién que no contienen obligaciones

contractuales y cartas de intencion que si las contienen.

Dentro de las Cartas de intencion que no contienen obligaciones contractuales, estan:

e Aquellas que reflejan el estado de las negociaciones.
e Las que reflejan los objetivos de dichas negociaciones

e Y las que alcanzan acuerdos que se incorporaran al contrato cuando exista acuerdo total.

Las cartas de intencion que si contienen obligaciones contractuales, pueden tener varias

modalidades”*:

Las que obligan a las partes a no volver a discutir puntos ya acordados.

Las que contienen todos los elementos esenciales y accesorios del contrato, pero en las que
falta la redaccion definitiva.

e Las que contienen obligaciones en caso de que se frustren las negociaciones o se
alcance el acuerdo total después de largas negociaciones (division de gastos,
confidencialidad, etc.).

¢ Y las que contienen los elementos esenciales del contrato, mas no los accesorios.

¥ \bid., p. 117.
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Las cartas de intencion deben distinguirse de los denominados documentos
precontractuales, pues en estos ultimos solo se determina la manera de llevar a cabo las
negociaciones y, por lo mismo, no contienen obligaciones contractuales, pero su sola firma
denota la intencion de suscribir un contrato. Asi, por ejemplo, los documentos

precontractuales pueden referirse a”°:

La obligacién de no difundir secretos industriales o comerciales.

La obligacién de mantener en secreto las negociaciones.

La obligacion de compartir los gastos de las negociaciones, independientemente de que se
Ilegue 0 no a un acuerdo.

La obligacién de no emprender negociaciones paralelas (standstill clauses).

La obligacion de preferir para la celebracion del contrato a una determinada persona en
caso de que los términos y condiciones sean iguales (firstrefusal-la negativa).

La obligacion de iniciar la ejecucion de ciertas clausulas del contrato, en el entendido de
que si no se celebra finalmente habra resarcimiento por dafios,.y a la obligacion de celebrar

el contrato si la otra parte se decide a contratar (options).

Seccion 2.

El preambulo.

“ Ibid., p. 118
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La practica de introducir un predmbulo en los contratos internacionales viene del derecho
anglosajon, del que la tomo el sistema juridico del derecho civil. En general, el preambulo

puede contener:

Los antecedentes de las negociaciones o hasta de los contratos de la misma naturaleza
suscritos por las partes con anterioridad.
Las razones econdmicas y comerciales que justifican el contrato.

Y cualquiera otra circunstancia que se considere conveniente.

En general, se acepta que el preambulo (introduccion) es parte integral del contrato por una
razon formal, pues esta contenido en él, y, sobre todo, por una razon sustancial, pues puede
servir para la interpretacion y el alcance de todas o algunas de las clausulas segun las

circunstancias pertinentes anotadas en el preambulo.

En el Curso de contratacion internacional™® los profesores Calvo y Carrascosa explican el

valor juridico del preAmbulo segun su contenido intrinseco, asi,

Cuando el preambulo explica el contexto econémico y juridico del contrato, puede ser util

para determinar si ha habido un cambio fundamental en las circunstancias.

1% 1bid. p. 112 y ss.
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Cuando incluye las razones para la inclusion de ciertas clausulas, el preambulo puede

adquirir un papel.

Y cuando expresa las circunstancias que refuerzan la posicién de una de las partes puede

servir para determinar un error en la persona de otro contratante.

Concluyen los autores que el preambulo se cierra con una férmula ritual que tiene la
finalidad de incluir el preambulo en el contrato y de introducir al lector, intérprete o
juzgador en el contenido dispositivo y en las obligaciones de las partes. Finalmente, citan la

siguiente formula:

“Now therefore, in accordance with the forgoing recitals which are an integral part of this
Agreement and which are subject to the detailed terms and conditions hereinafter set forth
A and B agree as follows”.

Seccién 3.

Clausula de interpretacion. Bajo este nombre cabe una gran variedad de estipulaciones
que tienen que ver con diversos aspectos del contrato internacional. En las siguientes

subsecciones se analizan dichas estipulaciones segun la funcion que cumplan en el contrato:

1. La calificacion.

2. Ladefinicion del contrato y la clasificacion jerarquica de los documentos.

46



3. Elacuerdo total.

4. Los titulos de las clausulas.

5. Las definiciones.

6. Lalengua.

7. Laprohibicion de modificaciones orales.
8. Larenuncia.

I,sl7

9. Y lanulidad parcia

Subseccion 1.

Calificacion. Describe concretamente el titulo que se le coloca al contrato segln las partes
y que en principio indica el régimen legal al que esta sujeto. Por ejemplo, contrato de
compraventa o contrato de mutuo, indican el tipo de contrato pactado. Segun el doctor

Aljure Salame:

En la realidad del comercio internacional los tipos de contrato no se presentan en estado

puro y es usual ver en un contrato de compraventa estipulaciones relativas al crédito que

YFontaine, Marcel y De Ly, Filip (2008). La redazione del contrattiinternazionali. Milano, Giuffré Editore. p.
159. En: Aljure Salame, Op. cit., p. 144.
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ha de adquirir el comprador para pagar el precio. Sin embargo, el titulo que dan las

partes al contrato indica al intérprete la clase o naturaleza del que quisieron suscribir*.

Subseccion 2.

Definicion del contrato y la clasificacion jerarquica de los documentos. Este tipo de
clausula de interpretacion se refiere a los documentos que hacen parte del contrato y a la
categoria de los mismos para su comprension. Es comdn ver algunos contratos que llevan
anexos. Un ejemplo: un contrato llave en manopara la construccion de una fabrica puede
adjuntar anexos que indique en disefio arquitectdnico, planos de ingenieria, sistema

eléctrico y sistema de seguridad, entre otros.

Aljure Salame, explica como la existencia de varios anexos plantea el problema de su
interpretacion cuando contienen términos contradictorios, y precisamente la clausula de

interpretacion define la jerarquia para ese proposito.

Por ejemplo, un contrato puede establecer que en caso de contradiccion entre el anexo A

y el anexo B, primara aquel.

18 Aljure Salame, Op. cit., p. 145
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También puede establecer jerarquias de interpretacion entre una clausula del contrato

mismo y un anexo.

Asi mismo, puede haber jerarquia de interpretacion entre varios documentos

contractuales, como cuando se indica su orden de prelacién para este propdsito™*®.

Subseccion 3.

Acuerdo total. Por esta clausula las partes establecen que el texto suscrito es el Gnico
documento del contrato y tiene como objetivo evitar que una de las partes utilice un
documento diferente como fuente de interpretacion. En contratos con extensos procesos de
negociacion es comun que las partes se “crucen correspondencia, documentos y textos
especiales que, en presencia de una clausula como la que se comenta, no pueden ser

utilizados con el fin de modificar o interpretar el texto mismo que fue suscrito”%.

9921

Esta clausula de acuerdo total puede tener diversas funciones de exclusion”, asi:

a) De simulacion o sideletters.

¥ pid.

Dbid., p. 146.

’Fontaine, Marcel y De Ly, Op. cit., p. 172.
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b) De contratos anteriores.

c) De documentos precontractuales o drafts.
d) De las declaraciones o representations.

e) De las condiciones generales.

f) Y de los contratos futuros.

a) Exclusion de simulacion o ‘sideletters’. La exclusion de la simulacion tiene que ver
con los documentos que las partes suscriben diferentes al contrato, y en los que moldean
una intencion distinta a la que surge del contrato. Naturalmente, este tipo de clausulas
Ilevan al inconveniente de la simulacion, en el que los diversos sistemas juridicos preservan
al tercero de buena fe. En la practica, no es facil hallar una clausula de acuerdo total que
excluya claramente una simulacién, pues el documento que expresa esta Ultima esta
suscrito por las partes. Asimismo es claro que lo acordado en la simulacion es aplicable a

las partes sin detrimento de los derechos de terceros, como se sefialo.

b) Exclusion de contratos anteriores o ‘previous agreements’. En materia de exclusion
de contratos anteriores elprovecho es indudable, “pues establece una frontera clara entre los
contratos que han suscrito las partes en el pasado y el nuevo contrato, para expresar

claramente que los antiguos no son aplicables a la nueva relacién”?. Puede pasar que en el

22 \bid., p. 173.
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nuevo se hayan eliminado o agregado clausulas frente a los antiguos y, en ese caso, solo lo

pactado en el nuevo contrato rige entre las partes. Ejemplo:

c) “Previous agreements— Modifications— Nullity— Assignment / The contract replace any

other preceding agreement between the parts on the subject”.

Los acuerdos anteriores - las Modificaciones - la Nulidad - la Asignacion / El contrato

reemplaza algun otro acuerdo precedente entre las partes en el asunto.

d) Exclusion de documentos precontractuales o drafts. En lo que tiene que ver en la
exclusion de documentos precontractuales aparece ostensiblemente la utilidad de la

clausula,

...pues excluye del contrato acordado todos los documentos que se utilizaron durante la
negociacion, sean suscritos 0 emanados por una o ambas partes. ES comun en la
negociacion de un contrato internacional el envio de correspondencia entre las partes
que contenga propuestas generales o especificas de clausulado o la elaboracion de
borradores que durante la negociacion se van enriqueciendo hasta alcanzar el acuerdo

total”?3,

2 ALJURE, Op. cit., p. 147.
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Aun si las partes pactan la clausula de exclusion que se comenta, podria subsistir el
problema de la interpretacion de una clausula con base en un documento precontractual,
pues de hecho este Gltimo no constituye en si mismo un acuerdo (por lo cual respeta la
clausula), pero podria tener un alcance meramente interpretativo. Tal vez sea aconsejable
incluir en la clausula de exclusion, si esa es la voluntad de las partes, una frase que despoje
del caracter interpretativo a los documentos precontractuales. Ejemplo de esta clausula es el
siguiente texto: “EntireContract. This contract contains the final and entire agreement
between Seller and Buyer and any prior or contemporaneous undestandings or agreements,
oral or written, are merged herein”?*. El Contrato entero. Este contrato contiene el acuerdo
final y entero entre Vendedor y Comprador y cualquier comprensién anterior o

contemporanea o acuerdos, oral o escrito, se une aqui dentro.

e) Exclusion de las declaraciones o representations. La clausula de exclusion de las
manifestaciones que hace uno u otro de los contratantes, se inspira en la figura del estoppel
del derecho inglés, en el cual tiene dos acepciones: estoppel by res judicata o estoppel by
representation(el impedimento por la representacién).(Res: en la ley, una materia 0 cosa).
El primero es el correspondiente a la figura de la cosa juzgada del derecho universal,
mientras que el segundo, que es el adecuado para este estudio, representa la “doctrina de los
actos propios”, que impide a una parte en un proceso judicial cambiar su inicial posicion

juridica en desventaja de la otra.

 \bid., p. 178.
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En los contratos internacionales puede verse que dentro del mismo texto hay clausulas que,
en rigor, provienen exclusivamente de una de las partes y en las que, por ejemplo, se
declara que el objeto que se vende esta libre de embargos y gravamenes, que se posee
regularmente sin perturbacion alguna y que fue adquirido de su legitimo duefio. Pues bien,
la clausula de exclusién que ahora se revisa prohibe a la parte que ha hecho tal declaracion
alegar que esta no es cierta total o parcialmente. No obstante, en el analisis conjunto de un
contrato que contenga tal tipo de clausulas es necesario examinar también las obligaciones
que atafien a la otra parte, especialmente cuando ha podido avanzaren el llamado proceso

de duediligence(la diligencia debida).

En resumen, este tipo de clausulas le prohiben a una parte alegar en contra de declaraciones
unilaterales incluidas en un contrato. Por ejemplo: “Nothing in this agreement shall operate

9925

to exclude liability in respect of praudulent misrepresentation Nada en este acuerdo

operara para excluir la obligacion con respecto a la falsedad del fraude.

f)  Exclusion de las condiciones generales o ‘blockingclauses’. La dificultad que
resuelve este tipo de clausulas es conocida con la expresion battle of forms, que se da
cuando después de firmado un contrato internacional las dos partes quieren aplicar las

circunstancias o condiciones estandar que manejan en sus procedimientos comerciales.

% bid., p. 193.
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Estas condiciones generales aparecen normalmente pre impresas en el reverso de ordenes
de compra o servicios en cuyo anverso se presentan las clausulas negociadas
especificamente para la ocasion. La clausula en cuestion, manifiesta entonces que no son
ajustables al contrato las condiciones generales que las partes utilizan habitualmente en sus

operaciones. Ejemplo:

“This Agreement contains the entire agreement between the parties with respect to the
subject matter hereof and in particular the exclusion of any standard conditions of sale of
purchase of either party and may not be modified except by analisis instrument in writing

signed by the duly authorised representative of each party”26.

Este Acuerdo contiene el acuerdo entero de esto y en particular entre las partes con respecto
a la materia la exclusion de cualquier condicion normal de compra venta de cualquier parte
y no puede modificarse excepto por el andlisis instrumental firmado por el representante de

cada parte debidamente autorizado por escrito.

Por otra parte, en ausencia de contrato, la battle of forms (batalla de formularios)se presenta
cuando las partes pretenden dejar asentado durante las negociaciones que sus condiciones

generales son las que regiran el contrato?’. En términos generales, existen dos tesis para

% Ibid., p. 196.

2" Calvo Caravaca y Carrascosa Gonzalez, Op. cit., p. 119.
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resolver este problema: la denominada knoch—out doctrine (fuera de la doctrina), acogida
por el articulo 222 de los Principios Unidroit, por la cual se aplicaran al contrato las
estipulaciones comunes contenidas en las condiciones generales de ambas partes, y la
Ilamada last shot doctrine(ultima doctrina), que sostiene que se aplican las Ultimas
condiciones generales que se hayan remitido, sin que haya habido respuesta del
destinatario. Esta dificultad exige a los negociadores tener especial cuidado con los efectos
juridicos del envio y recepcion de condiciones generales.

Al respecto, dice Juan Carlos Palau”?®;

Oferta. Para solucionar lo que se conoce en el mundo juridico norteamericano como la
batalla de los formatos (thebattle of theforms), situacion en la cual un comerciante acepta la
oferta de otro comerciante con su propio formato, introduciendo términos adicionales o
diferentes, sin saber si se ha perfeccionado el contrato de compraventa o si dichos términos
adicionales entran a formar parte del mismo, el articulo 2° del Codigo de Comercio
Uniforme dispone que, en dicho evento, el contrato nace a la vida juridica conjuntamente

con los términos adicionales”?°.

%8 PALAU, Juan Carlos. Diferencias entre la Convencion de la ONU sobre los Contratos de Compraventa
Internacional de Mercaderias y el articulo 2° del CCU. En: Ambito Juridico, 4 al 17 de octubre. p. 18. En:
Aljure Salame, Op. cit.

®Ibid.
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Y dice que, por el contrario, la Convencién de Viena sobre compraventa de mercaderias
trae un principio sustancialmente distinto, pues segun su articulo 19: “la aceptacion de una

oferta en estas condiciones evitara el perfeccionamiento del contrato”.

g) Exclusion de los contratos futuros. Aqui las partes prevén que los documentos que
cada una emita en avance del contrato y que lleven términos y condiciones que lo
modifiquen, se asumiran por no escritos. Por ejemplo, “una orden de compra que se emita
en desarrollo de un contrato de compraventa y que contenga cualquier estipulacién

contraria al contrato, no lo modificara®.

Se presentan a continuacion dos clausulas tipo:

“Toute  divergence  par  rapport aux  termeselemento  conditions  du
présentcontratelementotouteannexe y relative qui seraitcontenuedans tout bon the

commandeoutoute notification écrite de la partieA sera nulle et non-avenue.

Toda la divergencia respecto a los términos y condiciones del contrato presente y todo el
anexo que se contendria en todaorden o toda la notificacion escrita de la parte A serd nula 'y

no convenida.

% ALJURE Salame, Op. Cit.
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“It is expressly agreed that if Client issues a purchase order or other document for the
products and services provided under this Agreement, such documents will be deemed to be
for client’s internal use only, and the terms and conditions of this Agreement shall

supersede any provisons therein”".

Es expresamente convenido que si el Cliente emite un orden de compra u otro documento
para los productos y servicios proporcionados bajo este Acuerdo, cosas asi documenta se
juzgara solo ser para del uso interior de cliente, y las condiciones y condiciones de este

Acuerdo reemplazaran cualquier provision al respecto.

Subseccion 4.

Titulos de clausulas. Muchos contratos internacionales prevén que los titulos que las
partes dan a las clausulas no pueden ser fuente de interpretacion de estas y, por
consiguiente, deben interpretarse de acuerdo con su texto y con exclusion del titulo. Este
tipo de clausula evita distorsiones en la interpretacion, pues una clausula confusa, por
ejemplo, bajo el titulo de clausula penal, no corresponde necesariamente a este Gltimo tipo
de clausula por el solo hecho de su titulo; en otras palabras, la existencia de la clausula

penal no puede derivarse de su titulo, sino de su contenido”. Un ejemplo tipico es del

3Fontaine y De Ly, Op. cit., p. 15.

2 ALJURE SALAME, Op. cit., p.150.
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siguiente tenor: “Los titulos de los articulos no hacen parte del contrato y solo se

mencionan a titulo indicativo™>S,

Subseccion 5.

Las definiciones. Para el proposito de este estudio, las definiciones de que se hablan son
aquellas que identifican el contrato o sus anexos. Asi por ejemplo, un contrato puede prever
en sus definiciones que al referirse a si mismo se debe entender que se trata de dicho

contrato y de sus anexos, que generalmente se describen.

Subseccion 6.

La lengua. Es tipico en un contrato internacional que sea suscrito por partes que hablan
lenguas distintas. Desde luego, las partes determinan una lengua del contrato y, para mayor
claridad, es comun que redacten una clausula en la que expresamente escogen la lengua del
contrato seguida de una traduccion en la lengua que no fue escogida y que corresponde a
una de las partes. Efectivamente, en los desacuerdos entre dos textos de contratos en

lenguas disimiles prevalecera el texto del idioma en que se elaboro el contrato. Ejemplo:

*Fontaine y De Ly, Op. cit., p. 201 (la clausula est4 redactada en francés y la traduccion es del autor).

58



The parties have expressly required that this Agreement and all documents and notices
relating hereto be drafted in English. Les parties aux presente sontex pressé mentexigé que
la presente convention et tous les documetns et avis qui y sontafférentssointrédigés en

langueanglaise”34.

Las partes expresamente requirieron que este Acuerdo y todos los documentos y notas que
se relacionan a €l se bosquejen en inglés. Las partes al presente requieren expresamente que
la convencion presente y todos los documentos y opiniones que a €l pertenecen sean

escritos en el idioma ingleés.

Subseccion 7.

Prohibicion de modificaciones orales o ‘no oral modification’. En virtud de esta clausula
las partes establecen que una vez suscrito el contrato solamente puede ser modificado por
escrito, lo que prohibe a una de ellas prevalerse de una conversacion, un gesto o cualquier

otro signo distinto a una modificacién escrita del contrato™*°.

* Ibid., p. 207.

% ALJURE SALAME, Op. cit., p.151.
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Subseccion 8.

La renuncia o ‘non—waiverclause’ (cldusula de no renuncia). Esta clausula de
interpretacion significa que una parte no renuncia a un derecho contractual por el solo

hecho de no ejercerlo y, al contrario, confirma la existencia del mismo. Ejemplo:

Failure to insist upon strict compliance with any of the términos, covenants, or conditions
hereof shall not be deemed a waiver of such terms, convenants, or conditions nor shall any
waiver or relinquishment of any right of power hereunder at any one or more times be

deemed a waiver or relinquishment of such right or power at any other time or times”.

La falla para insistir en la complacencia estricta con cualquiera de los términos, convenios,
o0 condiciones no se juzgara una renuncia de tales condiciones, convenios o condiciones ni
se deberé cualquier renuncia o renuncia de cualquier derecho de poder bajo esto cuando una
0 mMas veces se juzgue una renuncia o renuncia de tal derecho o impulsa en cualquier otro

tiempo 0 momentos. (Covenant: un acuerdo solemne que esté ligando en todas las partes).

Subseccion 9.

%®Fontaine y De Ly, Op. cit., p. 218.
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Nulidad parcial. En este tipo de clausulas las partes preven que la nulidad de una o varias
clausulas no acarrean la nulidad de todo el contrato™*’. Sirven primordialmente para salvar
de la nulidad total un contrato que pueda adolecer de nulidad en clausulas poco importantes
0 que, aun siendo significativas, no hacen perder el interés de los contratantes en la
continuidad del contrato. No aparecen con frecuencia clausulas que, contrario a la anterior,

prevean la modificacion de un contrato nulo en uno valido.

Seccion 4.

Clausula de mejores esfuerzos o ‘best efforts’. “Esta clausula es comun en los contratos
internacionales de origen anglosajon y corresponde en el sistema de derecho civil a las
obligaciones de medio, que, como se sabe, imponen a cargo del deudor realizar sus mejores

% La obligacién de medio se

esfuerzos para la consecucion de un fin determinado
diferencia de la obligacion de resultado en que en esta ultima el deudor incurre en
responsabilidad por el hecho de no alcanzar el resultado estipulado. También se diferencian
en que en la primera el deudor se libera de responsabilidad cuando prueba que hizo los

mejores esfuerzos para el cumplimiento de la obligacion, mientras que en la segunda el

deudor solo se libera de su responsabilidad cuando prueba fuerza mayor o caso fortuito.

% ALJURE Salame, Op. cit., p.152.

% bid.
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En los Principios Unidroit estdn contempladas las obligaciones de medio y de resultado en

el articulo 5.4, asi:

“(1) En la medida en que la obligacion de una de las participantes implique el deber de
alcanzar un resultado especifico, dicha parte estara obligada a obtener dicho resultado.

(2) En la medida en que la obligacién de una de las partes implique el deber de desplegar
los medios apropiados en la ejecucion de una actividad, dicha parte estard obligada a
desplegar tales medios, tal como lo haria una persona razonable de la misma condicién

. . . 39
colocada en las mismas circunstancias™”".

El articulo 5.5 de los Principios Unidroit provee los criterios para determinar si una
obligacion es de medios o de resultado: la manera en que la obligacién se expresa en el
contrato, el precio y demas elementos, el nivel de riesgo y el influjo de las habilidades para

ejecutar la obligacion.

Los Principios consagran, pues, la diferencia clasica entre obligaciones de medios y de
resultado que, como se indico, tiene incidencia en el onusprobandi y en lo que hay que

probar para la exoneracion de responsabilidad.

¥ \bid., p. 153.
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En su obra La redazionedeicontrattiinternazionali, Marcel Fontaine y Filip de Ly*

encontraron cuatro grupos de criterios principales relacionados con esta clausula:

e  Best efforts (mejores esfuerzos).
e Lareasonablecare (el cuidado razonable).
e Laduediligence (la diligencia debida).

e El cumplimiento de los estandares de un arte o profesion.

En la misma obra se resefian los contratos que generalmente contienen este tipo de

clausulas, como el capitulo.

e De distribucion.

e De obra civil.

e De fabricacion de repuestos de automovil.
e De investigacion.

e El de asistencia técnica.

de transferencia de tecnologia.

De lanzamiento de satélites.

Las confort letters.

La cartas de crédito y

“ Fontaine y De Ly, Op. cit., p. 249 y siguientes.
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La adquisicion de acciones.

En el contrato de distribucidn se encuentra la siguiente clausula:

“The distributor agrees to use instrumentos best efforts to sell, promote, market and support

the products and to develop and maintain the reputation and goodwill of... and the products

in the territory with distributor’s cosumers”.

El distribuidor estad de acuerdo en usar sus esfuerzos mas buenos para vender, promover,

mercado y apoyar los productos y desarrollar y mantener la reputacion y buena voluntad

de... y los productos en el territorio con las costumbres del distribuidor.

During the period of the Permission, the Licencia shall use its reasonable endeavours to sell

and to increase the sale of the Licensed Products in Benelux”.

Durante el periodo del Permiso, el Licencia usara su esfuerzo razonable para vender y

aumentar la venta de los Productos Autorizados en Benelux).

Ejemplo de una clausula de un contrato de obra civil es el siguiente:
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The contrator shall, with due care and diligence, design (to the extent provided for by the
contract), execute and complete the Works and remedy any defects therein in accordance

with the provisions of the contract (...).

Los contratistas deben, con el cuidado debido y el plan de diligencia (acorde a la magnitud
proporcionada por el contrato), ejecutar y completar los Trabajos y remediar cualquier

defecto en ello de acuerdo con las provisiones del contrato (...).

En un contrato de asistencia técnica aparece este ejemplo:

While a can not guarantee the technical success of the process, he obviously will make the

best effort to provide the necessary technology available since A’s compensation formacion

the technology will be partially derived from a percentage of sales of N.C.”

Mientras no puede garantizar el éxito técnico del proceso, él hara el esfuerzo mejor

obviamente para mantener la tecnologia necesaria disponible desde la compensacién de A's

la tecnologia se derivara parcialmente de un porcentaje de ventas de N.C.

En las confortsletters, por las cuales, en general, una sociedad matriz respalda a su filial

frente a un préstamo de esta con un banco, se halla el siguiente ejemplo:
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In the Borrower is unable, for any reason, to effect any payment under such agreement
when due, we shall use our best efforts in order to have funds available to the Borrower

(...) by any appropriate means in amount sufficient to make any such payment”.

En el Prestatario es incapaz, por cualquier razon, para efectuar cualquier pago bajo el tal
acuerdo cuando debido, nosotros usaremos nuestros esfuerzos mas buenos para tener los
fondos disponibles al Prestatario (...) por cualquier medio apropiado en la cantidad

suficiente para hacer cualquier tal pago.

Como ultimo ejemplo, se encuentra esta clausula de duediligence (la diligencia debida) en

un contrato de adquisicion de una sociedad:

Purchaser or Purchaser’s representatives, counselors and officers shall have the right to
inspect and examine the books and records pertaining thereto, and they shall have Access to
(company s) books and records, at all resonable time during the Term, to the extent
necessary formacion the proper performance of the due diligencia and the application of the

terms and conditions herein contained (...).

El Comprador o los representantes de Comprador, consejeros y funcionarios tendran el
derecho para inspeccionar y examinar los libros y archivos relacionados, y ellos tendran el
Acceso a (la compaiiia x) los libros y archivos, en absoluto el razonable tiempo durante el
Término, a la magnitud necesaria que la actuacion apropiada de la diligencia debida y la

aplicacion de las condiciones y condiciones contenidas aqui dentro.
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Seccidn 5.

Clausulas de estabilizacion. Aunque en principio estas clausulas son propias de los
contratos internacionales con participacion del Estado, Unica entidad con facultad para
cambiar la ley, nada obsta para que, por una legislacion particular, puedan estar presentes
en contratos con partes privadas. Hay que decir también que las clausulas de estabilizacidn
tienen su campo propicio en los contratos de larga duracién, en los cuales el riesgo de un
cambio legislativo puede alterar el equilibrio del contrato. De hecho, es trascendental para
acometer un proyecto empresarial costoso y de larga duracion la inclusion de una clausula

de estabilizacion”*.

Son clausulas de estabilizacidn aquellas que fijan el derecho aplicable a un contrato en un
momento particular de este, casi siempre el de su celebracion. Quiere esto decir que al
contrato le serd aplicable la legislacion vigente al momento de la celebracion y que,
contrario sensu (en sentido contrario), las modificaciones posteriores a la legislacion no le

son aplicables.

*AljureSalame, Op. cit., p.155.

67



También se entiende por este tipo de clausula aquella en que el Estado se obliga a no

aplicar un nuevo régimen juridico al contrato”*.

Como ejemplo del primer tipo de clausula de estabilizacion se puede citar el articulo 47 del
Acuerdo entre el gobierno de Ghana y la Volta aluminum Company Ltd. (Valco) de 1962,
que dice: “Excepto por lo dispuesto en contrario en el contrato, este acuerdo se entendera
celebrado y vendra gobernado de acuerdo con la ley de () tal como existe el 22 de enero de

1962”.

Como ejemplo del segundo tipo, esta el articulo 24 del acuerdo entre el gobierno griego y la

compafiia EssoHellenic Inc., que es del siguiente tenor:

“(1) El Estado griego garantiza a la sociedad que ninguna ley especial o cualquier otra
medida administrativa terminard o reformara este acuerdo, a menos que se acuerde
expresamente con la sociedad. (2) La sociedad y sus operaciones y propiedades en Grecia,
estard sujeta a las leyes y normas griegas vigentes en cada momento en cuanto no sean
contrarias a los terminos del presente acuerdo. Caso de existir un conflicto, bien ahora o en

el futuro, los términos y condiciones de este acuerdo prevaleceran y las estipulaciones de la

*?Esplugues Mota, Carlos y Hernandez Marti, Juan. Régimen juridico de la contratacién en el derecho del
comercio internacional. En: Carlos Esplugues Mota (coord.), Contratacion internacional. 22 ed., Valencia:
Tirant lo Blanch, 1999. p. 133 y siguientes. En: AljureSalame, Op. cit., p. 155.
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normativa antes mencionada no tendra efecto alguno en lo que concierne a la sociedad y

sus operaciones y propiedad en Grecia”.

Otro ejemplo que trae la norma citada de este segundo tipo es el contenido en el acuerdo

entre Nord Leyou y Gabdn en 1980:

“La Republica Gabonesa asegura a la Asociacidn que no tiene la intencion de
nacionalizarla o de desposeerle temporal o definitivamente de ninguno de sus bienes o
beneficios referentes a (...). No obstante, si las circunstancias o una situacion critica
convirtieran en imperativas dichas medidas, la Replblica Gabonesa reconoce que,
conforme al derecho internacional, indemnizara de forma justa y equitativa a la

asociacion, en moneda convertible, después de la nacionalizacion o la expropiacion”.

La jurisprudencia no es pacifica en este punto, pues hay laudos arbitrales que admiten la

eficacia de la clausula como otros que no hacen. La doctrina clasica cita tres ejemplos de

laudos que mantienen la validez de la clausula de intangibilidad. Se trata de los siguientes

asuntos:

BP Exploration Company (Libya) c. Government of the Libyan Arab Republic, de 1979;

Texaco Overseas Petroleum Co., California Asiatic Oil Company C.
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Government of the Libyan Arab Republic y Libyan American Oil Company c.

Government of theLibyanArabRepublic, de 1981.

En los tres se discutia la validez de las Clausulas de estabilizacion frente a nacionalizacion
de concesiones petroleras por parte del gobierno libio. En los contratos de concesion se

estipul6 una clausula que decia:

“Esta concesion sera interpretada durante todo el periodo de su validez, de acuerdo con
la Ley del Petrdleo y demas normativa en vigor, en la fecha de la ejecucion (sic) del
contrato por el que se incorpord este apartado (2) en el acuerdo de concesion. Cualquier
modificacion o rechazo de esta normativa no afectara a los derechos contractuales de la

compaiiia sin su consentimiento”.

En los tres laudos arbitrales el tribunal decidio que la clausula de estabilizacion era eficaz.
En particular, en el caso Texaco, el arbitro Gnico R. J. Dupuy acept6 que no habia violacion
a la soberania del Estado, pues este mantenia su facultad legislativa, solo que las

modificaciones posteriores no eran aplicables al contrato.

Contrario a la posicion anterior, se presenta el laudo arbitral proferido en el asunto Aminoil
c. Kuwait, de 1984, en el que se planted la controversia en el ambito de la soberania
permanente sobre los recursos naturales y que decidio la no aplicacion de la clausula por no
comprender los eventos de nacionalizacion, por la imprecision en la redaccion y por la

imposibilidad de presumir la limitacion de los poderes soberanos de un Estado.
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Sea que la clausula se refiera a toda la legislacion de un Estado o a un sector especifico de
la misma, en todo caso preserva la ley aplicable y, desde luego, el debate central en este
tipo de clausulas es el de determinar hasta qué punto puede el Estado congelar la ley
aplicable a un contrato en desmedro de su soberania. En realidad, cuando el Estado acepta
una clausula de estabilizacion no renuncia a la facultad de legislar, que se desprende de su
soberania y es irrenunciable, sino que admite en el caso especifico del contrato que se
sustraiga a la nueva legislacion. En cada Estado, el derecho constitucional determinara la

validez o no de estas clausulas.

Seccion 6.

Clausulas de intangibilidad. Aunque la diferencia entre estas clausulas y las de
estabilizacion puede ser tenue, aquellas se refieren a la obligacién que adquiere el Estado
en el contrato para que, en ejercicio de facultades exorbitantes, no lo modifique o derogue.
Se tiene entonces que mientras que en las clausulas de estabilizacion el Estado se obliga a
no modificar la lay o a que, modificada la ley, no le sea aplicable al contrato, en las

clausulas de intangibilidad el Estado se obliga a no modificar el contrato™**,

“AljureSalame, Op. cit., p.155.
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Un ejemplo de este ultimo tipo de clausulas es el de los contratos de concesion petrolera,
que contienen una estipulacion que dice: “los derechos contractuales creados expresamente

e . 44
por esta concesion no seran alterados, salvo acuerdo mutuo por las partes”™".

Seccion 7.

Clausula inglesa o ‘meet or release clause. Se entiende como clausula inglesa, llamada
también “clause I’ offer concurrente”, “clause d’ alignment”, “clause de competitivité”,
“englishclause” o “meet or release clause”™ (la "clausula yo' el "concurrente de la oferta,
"clausula d' la alineacién”, la "clausula del competitivité”, la clausula™ "inglesa o "clausula
del descargo), aquella por la cual el adquiriente de un bien o servicio pacta con el
proveedor que si el primero recibe una oferta de mejor precio bajo los mismos términos y
condiciones, el segundo tiene la posibilidad de igualar el precio dentro de un plazo
determinado. Si lo hiciere, se entenderd que se mantiene el contrato con el nuevo precio; si
no, el adquirente podrd, por una parte, celebrar un nuevo contrato con el proveedor que
presentdé un mejor precio con los mismos términos y condiciones y, por otra, terminar el

contrato con el proveedor inicial.

*Fontaine y De Ly, Op. cit., p. 135.

*Fontaine, Op. cit., p. 633.
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Esta clausula es comun en contratos de tracto (tiempo) sucesivo y en sectores del comercio

caracterizados por una gran variabilidad de precios.

Se puede confundir con la clausula de revision de precios, en la cual las partes convienen
en que después de un determinado tiempo de ejecucion del contrato, deberan revisar los
precios de acuerdo con las nuevas condiciones del mercado. Desde luego esta obligacion no
implica que se llegue necesariamente a un nuevo acuerdo Y, por lo tanto, el contrato debera
prever el mecanismo para resolver el desacuerdo presentado. Por el contrario, en la clausula
inglesa no hay propiamente una obligacion de revisar el precio inter partes, sino la
intervencion de una oferta de un tercero respecto del precio ya convenido en el anterior

contrato.

Seccion 8.

Clausula del cliente favorito o ‘mostfavoredcustomerclause’. Esta clausula es la
expresion en el derecho internacional Privado de la denominada Clausula de la Nacion mas
Favorecida, que se utiliza en la Organizacion Mundial del Comercio (OMC), en los tratados
de libre comercio (TLC) y en ciertos tratados bilaterales de inversion (BIT). Cuando se
inserta esa Ultima clausula en un tratado, las mejores condiciones que otorgue una de las
partes a un tercer Estado se conferiran automaticamente a la otra parte. Asi, por ejemplo, si
en un tratado entre A y B se pacta esta clausula y A posteriormente concede mejores
condiciones a Capitulo en un nuevo trtado, dichas mejores condiciones deberan ser

otorgadas a B.
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En la clausula del cliente favorito un contratante adquiere la obligacion frente al otro de
concederle las condiciones mas ventajosas que el primero le otorgue a un tercero en un
nuevo contrato analogo. En general esta clausula rige, frente al contratante inicial, desde

el momento en que el tercero comienza a aprovechar las ventajas en el otro contrato.

Seccion 9.

Clausula de prelacion o ‘preferentialtreatmentclause’ (del trato preferente) o

‘preemptionclause’ (de prioridad).

Este tipo de clausula se presenta en contratos de tracto sucesivo o de ejecucion continuada
y consiste en que si un contratante requiere en un periodo determinado mas bienes o
servicios de los que estan estipulados en el contrato y notifica de ello al otro contratante,
este tendra la primera opcion para proveer dicha cantidad adicional de bienes o servicios en
los mismos términos y condiciones iniciales, siempre que ejerza tal derecho en un plazo

previamente acordado™*’.

*® |bid., p. 644 y ss.

*Ibid., p. 654 y ss.
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Esta clausula de prelacion presenta una variante llamada cléausula Savoy”*

, que debe su
nombre a una operacion comercial sobre el Hotel Savoy, en Londres. Se presenta en
negocios con dos 0 mas propietarios y consiste en la oferta que presenta uno de ellos al otro
para la adquisicion total del bien, con la condicion de que este ultimo puede aceptarla o

rechazarla; si esto ultimo sucede esta obligado a comprar la participacion del oferente en el

negocio.

Las tres ultimas clausulas comentadas tienen la caracteristica comdn de insertarse en
contratos de ejecucién continuada. Sin embargo, se diferencia en la manera en que puede

intervenir un tercero:

En la clausula inglesa, presentando una mejor propuesta de precio a uno de los

contratantes y esperando que el otro la iguale.

En la clausula del cliente favorito firmando un nuevo contrato con una de las partes, lo

que genera en la otra el derecho a exigir las mejores condiciones otorgadas.

Y en la clausula de prelacion, esperando el llamado de uno de los contratantes en caso de
que el otro no pueda proveer la mayor cantidad de bienes y servicios al precio acordado

inicialmente.

*Ibid., p. 667.
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Seccién 10.

Clausula de confidencialidad. Como su nombre lo indica, la clausula de confidencialidad
obliga a una de las partes en un contrato a no divulgar frente a terceros la informacién que
recibe de su contratante. Esta clausula es de gran utilidad en contratos de exploracion y
explotacion de hidrocarburos, en la adquisicion de sociedades, en los de transferencia de

tecnologia y e la licencia de know-how (habilidad, pericia), entre otros.

En general, uno de los contratantes debe suministrar informacion confidencial al otro
contratante con miras a que participe en su propio negocio. Desde luego, las conversaciones
pueden fructificar o no: si lo primero, la informacion sera propiedad de las dos partes en el
contrato, y si lo segundo, el contratista que recibi6 la informacién se obliga ademas a no
hacer uso de la misma para obtener un provecho econémico en desmedro del contratista

que la entrego.

Las clausulas de confidencialidad pueden tener una vigencia en el tiempo: asi, por ejemplo,
en los contratos de exploracion de hidrocarburos, la compafiia que posee la licencia del
Estado y tiene informacion valiosa para adelantar un proyecto de explotacion comparte en
otra compafiia dicha informacion con miras a la participacion de la segunda en dicho
proyecto; en ese caso, es usual que la confidencialidad tenga un plazo determinado, que va
acompariado de la obligacion de no intentar la adquisicion de derechos ante el Estado sobre

el bloque o area de exploracion.
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La clausula de confidencialidad es en si misma distinta a la clausula por la cual las partes se
obligan a mantener en secreto conversaciones relativas a un negocio determinado, pues en
esta Ultima se pretende que terceros no se enteren de dichas conversaciones por razones de

oportunidad, de mercado o de otra naturaleza.

Un ejemplo sencillo de clausula de confidencialidad es el siguiente:

“Each of thepartiesagreestokeepconfidentialallinformationmarkedconfidential and which,
by instrumentos verynature, can reasonably be takento be
confidentialreceivedfromanotherparty”.(Cada uno de las partes estd de acuerdo en guardar
confidencialmente toda la informacion marcada confidencial y que, por su misma

naturaleza, puede razonablemente tomarse para ser confidencial recibida de la otra parte).

Seccién 11.

Clausula de limitacion y exoneracion de responsabilidad. Aqui, se indica que en algunos
sistemas juridicos prohiben por normas de orden publico la exoneracion o la limitacion de
la responsabilidad en los contratos. “Es decir, no depende dicha exoneracion o limitacion
de la libre voluntad de las partes como principio de la autonomia de la voluntad, sino que,

por el contrario, esta regulada por normas imperativas™®.

“AljureSalame, Op. cit., p.161.
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En el sistema de derecho civil estd prohibida la exoneracion y la limitacion de
responsabilidad contractual cuando quiera que uno de los contratistas incurra en culpa
grave o dolo. También consagra ese sistema la prohibicién, expresa o no, de conceder los
denominados dafios indirectos, que en la terminologia del commonlaw (el derecho
consuetudinario, ordinario, tradicional) podrian equivaler a los consequentialloss (la
pérdida consiguiente). Por lo tanto, en el derecho civil se consagra la indemnizacion por
dafos directos previsibles como regla general y los dafios directos imprevisibles cuando el

deudor incurra en culpa grave o en dolo.

Por su parte, en los Estados Unidos la jurisprudencia ha aceptado el principio de los dafios
y perjuicios punitivos o punitivedamages, que consisten en la sancién que puede recaer
sobre un contratista que ha tenido un comportamiento temerario en el incumplimiento de su
obligaciéon y que lo llevaria a resarcir a la otra parte en el contrato un valor del dafio
superior al realmente causado. Se contrapone esta figura al principio de la restitutio in
integrum (beneficio de restitucion) del sistema de derecho civil, por el cual el deudor
incumplido solo estd obligado a pagar el monto del dafio realmente causado o, lo que es
igual, la responsabilidad contractual no puede convertirse en fuente de enriquecimiento

para el acreedor®.

% |bid., p. 162.
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En los Principios Unidroit, en el articulo 7.1.6, llamado “clausulas de exoneracion”, se

lee:

“Una clausula que limite o excluya la responsabilidad por incumplimiento, o que le permita
a una parte ejecutar una prestacion sustancialmente diferente a lo que la otra podia
razonablemente esperar, no podra invocarse si fuere manifiestamente inequitativo en

funcién de la finalidad del contrato”.

La clausula citada ofrece, entonces, dos modalidades y una misma consecuencia:

La primera modalidad es la de limitar o excluir la responsabilidad;

La segunda es la de sustituir el objeto de la obligacidn por otro sustancialmente distinto.

Ninguna de las dos modalidades puede invocarse si es, como lo indican los Principios

Unidroit, manifiestamente inequitativo en funcion del contrato.

Hay que distinguir, en todo caso, las clausulas de exoneracion de las clausulas de
cancelacion, pues en las segundas se autoriza a las partes a liberarse de una obligacion por
el pago de una indemnizacion; no obstante, en los comentarios a los Principios Unidroit se

afirma que las clausulas de cancelacion son tan solo de exoneracion, pero encubiertas.

De otro lado, se encuentra en los Principios del Derecho Europeo de Contratos un

articulo dedicado a las clausulas de exoneracion , y tan solo aparece a este respecto la de
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fuerza mayor, que es intrinsecamente diferente pues no requiere clausula especial al operar
como principio general de derecho, pero que tan solo sirve para los eventos de
imprevisibilidad e irresistibilidad, mientras que las partes en la clausula de exoneracion
pueden anticipadamente determinar los eventos en los que se incurre en responsabilidad.

Unejemplo de clausula de exoneracion de responsabilidad seria: “X shall not be liable to
Licensse because of any claim of infringement by Licensee of any third party’s patent or

patent application by reason of the use of licence herein granted to Licensee”.

X no sera aqui dentro responsable a Licencia debido a cualquier demanda de infraccion por
el Concesionario de la patente de cualquier tercera parte o aplicacion patente por causa del

uso de licencia concedido al Concesionario.

La limitacion de responsabilidad es muy comdn en contratos en los que una parte provee un
bien o servicio de poco valor respecto a la posibilidad de dafio que puede causar por su
incumplimiento. Asi, por ejemplo, en un contrato de servicios petroleros una parte puede
proveer una bomba de inyeccion que al averiarse puede ocasionar, sobre todo en lucro
cesante, un dafio considerablemente mayor al valor de la bomba. Por eso es usual escribir
en la clausula que el proveedor del bien o servicio asume una responsabilidad hasta
determinado valor, con la excepcion de la culpa grave o el dolo, que, como se vio, no

admiten exoneracion de responsabilidad en el sistema de derecho civil.

80



La clausula de limitacion también puede referirse a los dafios indirectos, a los dafios
imprevisibles, a los dafios consecuenciales o punitivos, a la solidaridad y a cualquier otro

aspecto de la responsabilidad, siempre que no haya norma de orden publico que lo prohiba.

Ejemplo de clausula de limitacion de responsabilidad:

“The total liability of X and/or the principals in connection with the agreement whether in
contracto or in negligence or otherwise howsoever (including but not limited to the
liabilities of X under articles 1.3 and 1.4 of the agreement) shall not exceed the sum of

150.000 pounds sterling in aggregate”.

The tl liability of Company Y for all claims iinrespecto of the warranties shall not exceed

(...)euro”.

La obligacion total de X y/o los principal en relacion con el acuerdo si en el contrato o en la
negligencia o por otra parte como quiera que (incluyendo pero no limit6 a las obligaciones
de X bajo los articulos 1.3 y 1.4 del acuerdo) no excedera la suma de 150.000 libras

esterlina en el agregado™.

La obligacion total de Compaiiia Y para todas las demandas en el respeto de las garantias

no excedera (...) euros.

Seccion 12.
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Clausula ‘hardship’ o cambio de circunstancias. Para efectos de esta seccion se aborda

en las subsecciones 1y 2 el concepto y los efectos, respectivamente, de la clausula segun:

a) Los Principios Unidroit.

b) Los Principios del Derecho Europeo Contrato.

c) El modelo estandar clausula hardship de la CCI.

En la subseccion 2 se trataran los efectos de la clausula segun los estatutos citados.

Subseccion 1.

Concepto:

a) Principios Unidroit. Si hay una clausula que corresponda a la naturaleza internacional

del contrato es la denominado hardship o “excesiva onerosidad”. (Oneroso: pesado,

molesto, gravoso). En los Principios sobre los Contratos Comerciales Internacionales de

Unidroit, la clausula estd comprendida dentro del capitulo 6, “cumplimiento”, seccion 2,

articulos 6.2.1 a2 6.2.3.
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Articulo 6.2.2 Principios Unidroit: Definicion de “excesiva onerosidad” (hardship).

“Se presenta un caso de “excesiva onerosidad” (hardship) cuando ocurren sucesos que
alteran fundamentalmente el equilibrio del contrato, ya sea por el incremento en el costo de
la prestacion a cargo de una de las partes, o bien por una disminucion del valor de la

prestacion a cargo de la otra, y, ademas, cuando:

“a) dichos sucesos ocurren o son conocidos por la parte en desventaja después de la

celebracién del contrato.

b) Dichos sucesos no pudieron ser razonablemente previstos por la parte en desventaja en
el momento de celebrarse el contrato.
c) Dichos sucesos escapan al control de la parte en desventaja; y

d) La parte en desventaja no asumio el riesgo de tales sucesos”.

Es comun confundir la clausula hardschip con la clausula de excesiva onerosidad y con la
de fuerza mayor, a pesar de que en realidad estas dos ultimas difieren sustancialmente de la
primera. Para empezar, en los Principios Unidroit la clausula de excesiva desproporcion
esta contenida en el articulo 3.10 del capitulo 3, “validez”, mientras que la de fuerza mayor

hace parte del capitulo 7, “incumplimiento”, articulo 7.1.7.

En cuanto a la clausula de excesiva desproporcion, esta apunta a la anulacion del contrato

por aprovechamiento injustificado de una de las partes frente a la otra, y solo en subsidio
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puede el tribunal (juez o arbitro, segun los Principios Unidroit) modificar el contrato o la

clausula en cuestion, en dos eventos:

El primero, a peticion de la parte legitimada para pedir la anulacion, con el propdsito de

adaptarlos a criterios comerciales razonables de lealtad negocial.

Y el segundo, a peticién de la parte que obtuvo la excesiva desproporcion en los términos

del numeral (3) del articulo 3.10 de los Principios Unidroit.

Por su parte, la clausula hardship no apunta a la anulacion del contrato, sino a su

negociacion y, en subsidio, a su terminacion o adaptacion.

Respecto de la diferencia con la clausula de fuerza mayor, esta se presenta cuando hay una
imposibilidad de cumplimiento debida a un impedimento ajeno y fuera del control de la
parte incumplida, mientras que en la clausula hardship en realidad no se presenta
incumplimiento, sino excesiva onerosidad. Ademas, en aquella no cabe renegociacion del
contrato y en esta la parte que alega la clausula del hardship tiene derecho a suspender el
cumplimiento de sus obligaciones mi se renegocia el contrato. Por ultimo, la fuerza mayor
corresponde a un concepto presente en todas las legislaciones, en tanto que la clausula

hardship no es el reflejo de un principio universal.

Para que se presente la hipotesis de la clausula hardshipes necesario que se retnan las

condiciones de que trata el enunciado del articulo 6.2.2 y sus cuatro literales; es decir, si

84



falta cualquiera de estas condiciones, la parte que sufre la excesiva onerosidad no puede

invocar la clausula que se analiza.

El enunciado principal de la clausula 6.2.2 trae dos eventos:

Cuando la prestacion de una de las partes se hace muy onerosa y cuando la prestacion que

recibe la otra ha disminuido su valor. Asi, por ejemplo,

1) EIl primer evento puede presentarse cuando una persona debe pagar una obligacién en
ddlares y al inicio del contrato los puede adquirir a una tasa de cambio razonable y, un

tiempo después, debe adquirirlos a una tasa mucho mayor que la inicial.

2) El segundo evento puede presentarse cuando un comerciante celebra en su propio pais
un contrato de suministro por medio del cual adquiere chaquetas de cuero para la

exportacién a un precio fijo, pero con el tiempo el dinero recibido como precio se envilece.

Las condiciones que agregan los literales del articulo 6.2.2 son razonables, pues exigen que
los sucesos que dan lugar a la excesiva onerosidad, deban ser conocidos por la parte en
desventaja después de la celebracion del contrato, ser imprevistos de manera razonable,

escapar a su control y que su riesgo no haya sido asumido por dicha parte.

“b) Los Principios del Derecho Europeo de los Contratos. Estos principios denominan

“cambio de circunstancias”, en su articulo 6.111, a lo que en Unidroit se llama hardship o
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excesiva onerosidad. Comparados los dos textos, se puede concluir que son basicamente
iguales en cuanto al concepto, puesto que la Unica diferencia es que en Unidroit se exige
que los sucesos que dan lugar a la aplicacion de la clausula deban escapar al control de la

parte en desventaja, requisito que no exigen los Procesos del Derecho Europeo.

¢) Modelo '"’standard’ de clausula ‘hardship’ de la CCI. EI modelo estandar de la CCI
exige la presencia de hechos no previstos por las partes que implican una alteracion
sustancial del equilibrio del contrato. En esencia, el concepto es similar en el modelo, en los
Principios Unidroit y en los Principios del Derecho Europeo de los Contratos. Pese a esto,
el modelo no requiere las condiciones de que tratan los literales de la clausula 6.2.2 de los
Principios Unidroit ni las del numeral 2 de la clausula 6.111 de los Principios del Derecho
Europeo de los Contratos.

Subseccion 2.

Efectos:

a) Principios Unidroit. El articulo 6.2.3 precisamente denominado “Efectos de la
excesiva onerosidad (hardship)”, explica dichos efectos. En primer lugar, la parte en
desventaja, y este es su derecho mas importante, puede solicitar sin demora y con los
fundamentos correspondientes, la renegociacion del contrato. Dicha renegociaciéon no la
autoriza a suspender el cumplimiento de sus obligaciones, pero en caso de no alcanzarse un
acuerdo en un plazo prudencial, cualquiera de las partes puede acudir a un tribunal que, si

considera que se presenta el hardship, puede dar por terminado el contrato en una fecha
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determinada y en los téerminos que decida, o puede adaptar el contrato para restablecer el

equilibrio, segun rezan los literales a) y b) del numeral 4 del articulo citado.

b) Los Principios del Derecho Europeo de los Contratos. En materia de efectos, estos
principios tienen un alcance mas especifico que los Principios Unidroit. En unos y otros, la
parte en desventaja puede solicitar la renegociacion del contrato, solo que en los primeros
es obligacion de la otra parte entablar negociaciones. Sin embargo, no mencionan el hecho
de que la parte en desventaja deba iniciar sin demora injustificada y con indicacién de los
fundamentos correspondientes la renegociacion del contrato, como lo hacen los Principios

Unidroit.

Si las partes no llegan a un acuerdo en un plazo razonable, el tribunal puede dar por
terminado el contrato en la fecha y en los términos que establezca o adaptarlo para
distribuir de manera justa y equitativa las pérdidas y ganancias resultantes del cambio en las

circunstancias, segun lo prescrito en los literales a) y b) del numeral 3) del articulo 6.111.

El alcance mas especifico de lo anterior, se refleja en la ultima parte del literal b) citado,
que otorga al tribunal la facultad de conceder una indemnizacion por la pérdidas sufridas a
causa de la negativa de una de las partes a negociar o de la ruptura de las negociaciones que

sea contraria a la buena fe y a la lealtad. Esta facultad no aparece en los Principios Unidroit.
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C) Modelo ‘standard’ de clausula hardship de la CCI. En materia de efectos, el
modelo tal vez sea mas rico que los Principios Unidroit y que los principios europeos que

ya se comentaron. En efecto, presenta cuatro opciones para la parte que sufre la desventaja.

1. En la primera, dicha parte, después de 90 dias de la solicitud de revision del contrato
sin que se haya alcanzado un acuerdo, puede consentir en que el contrato se mantenga
como se acordo inicialmente.

2. En la segunda, pasados 90 dias de la solicitud de revision del contrato sin que se haya
alcanzado un acuerdo, cada una de las partes puede solicitar al Comité Permanente de la
CCI para la Regulacion de los Contratos Internacionales la designacion de un tercero
habilitado para presentar una solucidén equitativa del contrato, no vinculante, en el
entendido de que las partes estan obligadas a examinar dicha solucién de buena fe y, si esta

no es aceptada, se mantiene el contrato en sus términos y condiciones iniciales.

3. En latercera, transcurridos los mismos 90 dias de las dos opciones anteriores, las partes

tienen la posibilidad de someter el asunto al juez o al arbitro.

4. En la cuarta opcion, que también opera después de 90 dias como en los casos anteriores,
las partes pueden remitir el asunto al reglamento CCI para la regulacion de los contratos
internacionales, el cual prevé el nombramiento de un tercero que tiene como mision la

modificacion y adaptacion del contrato.
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Seccidn 13.

Clausula de fuerza mayor.

El concepto de fuerza mayor es comudn en los sistemas juridicos del mundo y expresa la
idea del incumplimiento del contrato por una de las partes por imposibilidad material o

legal de ejecutar la prestacion debida. Segun Aljure Salame:

En el sistema continental, la fuerza mayor se presenta cuando el hecho que impide el

cumplimiento es imprevisible e irresistible.

El primer elemento tiene que ver con la falta razonable de prevision de un hecho futuro,

que puede dar lugar a la imposibilidad del cumplimiento.

Y el segundo, con el hecho de la imposibilidad de contrarrestar el evento que genera el

incumplimiento (Aljure Salame, 2011, p. 168).

En el sistema del commonlaw, los juristas han optado de manera practica por definir los
eventos en los que se presenta fuerza mayor, lo que evita la definicién de ese concepto.
Esto no quiere decir que no tengan una definicion al respecto en la que, al menos, el
elemento de irresistibilidad ofrezca una interpretacion menos severa que en el derecho

continental.
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Subseccion 1.

Concepto.

a) Principios Unidroit. El articulo 7.1.7 manifiesta que “cl incumplimiento de una parte
es excusable cuando se debi6 a una impedimento ajeno a su control y que no cabia esperar
razonablemente al momento de celebrarse el contrato, o de haber evitado o superado tal
impedimento o sus consecuencias”.

En este articulo, de entrada, se califica el incumplimiento de excusable, lo que excluye la
culpa y, desde luego, el dolo. EI manejo del elemento de imprevision que hace parte del
derecho continental se traduce en los Principios Unidroit como un hecho que se encuentra
fuera del control de una de las partes y que razonablemente no cabe esperar. El adverbio
razonablemente difiere de la mera imposibilidad fisica o juridica y constituye una ventaja
para la parte que alega la fuerza mayor, pues no se le pueden exigir esfuerzos de

cumplimiento més all& de los razonables.

b) Los Principios del Derecho Europeo de los Contratos. El articulo 8.108 de estos
Principios define bajo el titulo “justificacion debida a un impedimento” lo que en los
Principios Unidroit se llama simplemente fuerza mayor. Sin embargo, se trata del mismo
concepto. En efecto, en los primeros, el incumplimiento también es excusable, por
impedimento fuera del control de la parte que no podia razonablemente suponer al
momento de concluir el contrato y por no poder dicha parte evitar o superar el impedimento

0 sus consecuencias. Como se ve, no hay diferencia material entre uno y otro texto.
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Subseccion 2.

Efectos.

a) Principios Unidroit. Los numerales 2, 3 y 4 del articulo 7.17 se refieren a los efectos
de la fuerza mayor.

El numeral 2 del articulo se refiere al impedimento temporal, en cuyo caso la excusa de
incumplimiento tiene efecto durante un tiempo razonable en funcién de la naturaleza de

dicho impedimento.

El numeral 3 obliga a la parte que no cumple a comunicar a la otra en tiempo razonable el
impedimento y “su efecto sobre su aptitud para cumplir el contrato". Si no envia esta

comunicacion, responde por el dafio que de ello se derive.

Por altimo, el numeral 4, a manera de aclaracion, manifiesta que nada de lo dispuesto en el
articulo 7.17 impide a una parte la facultad de dar por terminado el contrato, aplazarlo o

reclamar intereses por el dinero debido.

b) Los Principios del Derecho Europeo de Contratos. EI numeral 2 del articulo 8.108

contiene un tratamiento similar al de Unidroit en materia de impedimento temporal. No

obstante, agrega una prescripcion en el sentido de que “si el retraso supone un
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incumplimiento esencial, el acreedor puede tratarlo como tal”. No significa que el

incumplimiento dé lugar a indemnizacion, sino simplemente a terminar el contrato.

A pesar de que los Principios no definen el “incumplimiento esencial”, debe entenderse por
tal aquel que se refiere a una obligacion fundamental del contrato. El articulo 9.304 llamado
“incumplimiento anticipado”, le confiere el derecho a resolver el contrato a la parte que no

lo incumple.

De otro lado, explica Aljure Salame, el numeral 3 del articulo comentado se refiere a la
obligacion de la parte que incumple en el sentido de que debe notificar el impedimento y
sus consecuencias en un plazo razonable a la otra parte; esta Gltima, si aquella no cumple
con la obligacion expresada, tendra derecho a reclamar una indemnizacion por la pérdida

que de ello resulte.

Mostrar las diferentes leyes internacionales que validan los contratos internacionales.

LEX MERCATORIA

La Nueva Lex Mercatoria trasciende, de los mercados internacionales a las relaciones
comerciales locales. La costumbre, los usos, principios y contratos—tipo conforman sus
elementos presentes en relaciones contractuales nacionales. El contrato de seguro, como

expresion de la nueva Lex Mercatoria, se caracteriza por ser de formacion no consensuada
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(de Contrato Tipo a Contrato de Adhesién). Dicha formacion puede tender, en ocasiones, al
establecimiento de clausulas abusivas. Dichas clausulas pueden llegar a ser revisadas por la
jurisdiccion arbitral colombiana —y también son expresion de la nueva Lex Mercatoria—, la
cual determinara su vigencia o no, en miras de garantizar un reequilibrio contractual. Esta
jurisdiccion arbitral nacional, mediante su jurisprudencia, reconoce la existencia y
afectacion de los elementos de la Nueva Lex Mercatoria en el contrato de seguro, ya sea
mediante la nulidad de clausulas ¢ haciendo especial referencia a la formacién de aquel
mediante formatos importados, clausulas abusivas o imposiciones por parte de los actores

internacionales de la Nueva Lex Mercatoria™*.

IMPACTO EN COLOMBIA DE LA LEX MERCATORIA

Walter Cadena, director Grupo Derecho Privado y Globalizacion (DPG), estudia el impacto
que tiene la lex mercatoria en Colombia y analiza del fendmeno de la nueva Lex Mercatoria
y evaluarsu probable asimilacién en el sistema normativo colombiano. Dejando a un
ladolos debates tedricos sobre la existencia o0 no de la nueva Lex Mercatoria, asi comolos

debates centrados en su legitimidad o conveniencia, se parte de una lectura

S'MATEUS BERNAL, Juan Pablo. La Nueva Lex Mercatoria y el Contrato de Seguro en la Jurisprudencia
Arbitral. En: Revista Vialnveniendi et ludicandi. N° 12, julio 2011. Universidad de Santo Tomas. ISSN 1909-
0528. p. 510-577. [En linea] Disponible en:
<http://doctrina.vlex.com.co/vid/lex-mercatoria-new-arbitration-314322666> [Consulta: octubre 26, 2011]
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transdisciplinaria de las Ciencias Juridicas, apoyado en otras ciencias como laEconomia o

las Relaciones Internacionales™?.

Con este propdsito se estudia la antigua Lex Mercatoria como antecedentemedieval de la
actual Lex. Después se analiza el marco estructural de la Nueva Lex a partir de su
conceptualizacién, fuentes, caracteristicas, actores y causasque la promueven a nivel
internacional. Finalmente se aborda la asimilacion enColombia de la Convencion de las
Naciones Unidas sobre los Contratos deCompraventa Internacional de Mercaderias, los
Principios de Unidroit, las Reglas y Usos Uniformes para Crédito Documentario y algunos

iconos jurisprudenciales™.

El panorama que define la epistemologia juridica tradicional, esto es, la forma de
comprender, estudiar y ensefiar las Ciencias Juridicas en los ultimos siglos, se esta

transformado y redefiniendo de manera constante.

Las columnas que han sostenido por méas de nueve siglos las estructuras tradicionales del
Derecho se han caracterizado por concebirlo dentro de la familiar o manista como un

Derecho formal, positivista, local y primordialmente controlado por los Estados. Se podria

2. CADENA AFANADOR, Walter René. Impacto en Colombia de la Lex Mercatoria. Categoria A.
Colciencias, Universidad Libre. En: Civilizar, Revista electrénica de difusion cientifica. No. 11. Universidad
Sergio Arboleda. Bogota. [En linea] Disponible en:
<ttp://www.usergioarboleda.edu.co/civilizar/revistal1l/Impacto%20_Lex_Mercatoria.pdf> [Consulta: octubre
26, 2011]

*Ibid.
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decir que su naturaleza ha sido histérica, convencional, positiva y mutable y que su objetivo

fundamental es la regulacion de las razones humanas.

Pero de unas décadas para acda, estos preceptos se han reconfigurado notablemente al
encontrarse la sociedad ante una serie de fenOmenos e imperativos que obligan a una
interpretacion juridica diferente. Esta serie de fendmenos e imperativos han sido
denominados como “creciente interdependencia”, mundializacion, nuevo orden mundial o

simplemente globalizacion.

En este contexto, una urgencia sentida en el entorno juridico internacional es la de
implementar un medio juridico para la solucién de los conflictos comerciales y mercantiles

que se caracterice por su flexibilidad, eficacia y universalidad.

Es reconocido que el actual sistema legal de contratacion internacional no satisface todos
los requerimientos de los actores internacionales del comercio.

Ellos buscan estructurar una alternativa juridica que sea adecuada a sus operaciones y
necesidades, basandose, para ello, en la repeticion de clausulas contractuales y elaboracion
de contratos — tipo, la consolidacion de usos y costumbres mercantiles, la utilizacion del
arbitraje internacional en la solucion de sus conflictos comerciales, la creacion de
regulaciones profesionales, y la realizacion de diversos esfuerzos de armonizacion y

unificacion internacional de las normas comerciales.
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Esta serie de tendencias regulativas ha sido denominada como nueva Lex Mercatoria o
nuevo lus Mercatorum. Dicho término fue identificado y desarrollado en la época moderna

por los juristas Berthold Goldman, CliveSchmitthoffy Pierre Lalive.

1. LOS ANTECEDENTES: LA ANTIGUA LEX MERCATORIA

La antigua Lex Mercatoria remonta sus origenes a comienzos del siglo XII de nuestra Era y
su desarrollo se prolongé por mas de cuatro siglos. Su surgimiento coincide con el
nacimiento de una nueva capa social integrada por artesanos y comerciantes, quienes se

organizaron en corporaciones y gremios y que era conocida como la Societas Mercatorum.

La actividad era de naturaleza internacional, y tornaba inapropiadas las exiguasleyes locales

en materia mercantil.

Asi, la Societas Mercatorum, tratada en un comienzo como una clase de parias medievales,
rompio los esquemas sociales y econémicos. Adquirié mayor poderen la medida en que se
organizaba a la par que encontro en el contrato comercial con un magnifico aliado que
permitio la acumulacion capitalista y el desarrollo del capitalismo como sistema (Sombart,

1967: 167).

Los mercaderes comerciaban sus productos en las ferias regionales de la Europa Feudal, sin
miramientos de fronteras ni leyes feudales. Las ferias medievales se celebraban anualmente

y recibian comerciantes de distintos origenes y lenguas, quienes acudian a ellas durante
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varias semanas con el aval del Rey anfitrion, quien permitia a los mercaderes arreglar entre

ellos sus litigios comerciales, controlando el correcto flujo del dinero transado.

A su vez se desarrollaron las corporaciones las cuales alcanzaron su mayor esplendor en los
siglos X111 'y XIV debido a que poseian 6rganos propios de direccion, autonomia normativa
y jurisdiccién especial para aplicarla. Poco a poco se diferenciaron conceptualmente los
gremios (organizaciones asociativas de caracter local) de las corporaciones, llamadas
también guildas o hansas (conformadas por grandes comerciantes que reglamentaban y

controlaban el trafico inter local e internacional).

Los gremios no eran excluidos de la tutela de las corporaciones, tratando las teGricamente
vis—a—Vis. Desde esta época las corporaciones alcanzaron una mayor capacidad autonémica
y creadora de poder; de esta manera, las corporaciones surgieron como "un hecho nuevo
vinculado a la constitucion del municipio y a la fuerte inmigracion de los campos a la
ciudad, imitando la estructura corporativa. La historia de las corporaciones terminara a

veces por entremezclarse con la constitucional de la ciudad"(Ascarelli, 1947: 32).

No obstante su origen consuetudinario, la Lex Mercatoria se plasmé por escrito (v.g.:
Consuetudines de Genova, 1056; Constitutumusus de Pisa, 1161; Liberconsuetudinumde
Milan, 1216), luego se recogid en Estatutos Corporativos (como el del Arte de la Lana de
Florencia, 1301; el Breve Mercatorum de Pisa, 1316; los Statutideimercanti de Parma,

Piacenza, Brescia, Roma, Verona, Milan, etc.) y estos a su vez se integraron en tratados
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interlocales e internacionales (ejemplos: Capitularenauticum de Venecia; las

Tavoleamalfitane; los ordenamientos de Trani; el Breve Curiae maris de Pisa, entre otros).

Al Derecho Mercantil medieval se le conocié con diversos nombres: lus Mercatorum,
Derecho Corporativo, Lex Mercatoria o Law Merchant. Se considera que se tratd de un
Derecho especial de produccion auténoma, siendo sus fuentes principales la costumbre
mercantil, las disposiciones del poder publico(provenientes de las ciudades y los feudos) y

los esfuerzos de armonizacion Interlocal surgidos de los intercambios comerciales.

La Lex Mercatoria se caracterizd por ser cosmopolita, transnacional, consuetudinaria y
clasista (dirigida, de manera exclusiva, hacia la societatemmercatorum). Su cosmopolitismo

se baso en la flexibilidad, especialidad(entendida como Derecho de clase) y autonomia.

La importancia de la Lex Mercatoria decay6 a mediados del siglo XVI. Contribuyé a este
descenso, la consolidacion del Derecho Estatal en cabeza del Estado moderno, la cual
absorbid y prohibié la Lex Mercatoria transnacional; el desplazamiento geografico de los
principales centros comerciales desde Italia y el norte de Alemania hacia Holanda
Inglaterra y Francia, y las falencias internas de la Lex Mercatoria que la habian tornado

menos transparente, impredecible y parcializada en su aplicacion.

Desde entonces, la Lex Mercatoria no volvié a alcanzar el auge y reconocimiento logrado

durante la Edad Media; fue borrada del mapa de la historia juridica hasta hace poco, cuando
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han sido comparadas sus caracteristicas con nuestra época y se habla de su probable

resurgimiento.

LA NUEVA LEX MERCATORIA

La nueva Lex Mercatoria 0 nuevo lus Mercatorum fue un concepto identificado y
desarrollado de manera pionera por Berthold Goldman, CliveSchmitthoffy Pierre Lalivea

partir de la década de 1950.

Para el tratadista Olé Landd el 21 de junio de 1985 marc el hito histérico en que un
instrumento juridico internacional reconoci6 la procedencia de la nueva Lex Mercatoria
como fuente para la resolucién de un conflicto en materia comercial. Se trata del articulo28
(1) de la Ley- tipo de la CNUDMI sobre Arbitraje Internacional Comercial, la cual
establece que las normas aplicables al fondo del litigio que el tribunal arbitral decidira el
litigio de conformidad con las normas de derecho elegidas por las partes como aplicables al

fondo del litigio.

Se puede definir la nueva Lex Mercatoria como un conjunto de principios, reglas, usos

e instituciones de derecho mercantil y comercial principalmente, que posee una
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vocacion para ser utilizado como un derecho de clase, informal e internacional y

regulado jurisdiccionalmente por el arbitraje internacional”.

Su naturaleza juridica se concibe como un conjunto historico y actual de usos y practicas
comerciales consuetudinarias que mediante la aceptacion coetanea de ciertas reglas de
conducta por parte de los actores econdmicos internacionales, permite ademas de realizar
diversas transacciones comerciales, resolver jurisdiccionalmente las controversias a traves

del arbitraje.

La nueva Lex Mercatoria se configura como un fendmeno de transnacionalizacion del

Derecho Comercial Internacional, el cual excede la esfera estatal y se configura como un

derecho de clase, autonomo e informal en cabeza de las empresas transnacionales y

multinacionales.

FUENTES DE LA NUEVA LEX MERCATORIA

Las fuentes de donde emerge la Lex Mercatoria son principalmente:

Los usos y costumbres. En algunos casos estos usos y costumbres pueden ser tomados

como fuente principal de obligaciones, en virtud del principio de autonomia de la voluntad,

*Ibid.
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tal como lo establece la Convencion de Viena del890 sobre contratos de compraventa

internacional, en la cual en su articulo 9expresa:

"Las partes quedaran obligadas por cualquier uso en que hayan convenido y por cualquier
practica que hayan establecido entre ellas. Salvo pacto en contrario, se considerard que las
partes han hecho tacitamente aplicable al contrato o a su formacion un uso del que tenian o
debian haber tenido conocimiento y que, en el comercio internacional, sea ampliamente
conocido y regularmente observado por las partes en contratos del mismo tipo en el trafico

mercantil de que se trate".

Dentro de los usos mercantiles méas conocidos y observados por los comerciantes se pueden
citar los Incoterms, las Reglas uniformes relativas a los cobros, las Reglas y Usos
uniformes para Crédito Documentario y las Reglas uniformes para las garantias

contractuales emanadas de la Camara de Comercio Internacional de Paris.

Los contratos tipo. Debido a la variedad legislativa en materia de contratacion
internacional y mas especificamente en lo que tiene que ver con la circulacion de
mercancias (bienes y servicios) a nivel internacional, organismos y asociaciones
profesionales han elaborado una serie de contratos tipo buscando la estandarizacion de los

modelos de contrato.

Dentro de las organizaciones que han sido pioneras en la elaboracion de modelos de

condiciones generales de sus respectivas profesiones, se destacan la Federacion
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Internacional de Ingenieros Consultores (FIDIC), The Association of West European Ship,
TheGrain and Feed Trade Association (GAFTA), American Cotton hippersAssociation y

Asociacion de Propietarios AserraderosFinlandeses.

Con esta estandarizacion se pretende de un lado proteger la autonomia contractual de las
partes en el escenario internacional y de otro establecer una serie de condiciones generales
de venta, para de esta forma imprimirles una mayor seguridad normativa a estos

documentos.

El empleo en forma reiterada de estos modelos, le han dado el caracter de norma

consuetudinaria de gran valor para las partes implicadas en la contratacién internacional.

Los codigos de conducta. Tienen el caracter de recomendaciones —no vinculantes— y se
constituyen en una forma de materializacion del derecho consuetudinario. Su funcién

primordial consiste en llenar los vacios normativos en materia de empresas corporativas.

Unos de los codigos de conducta mas reconocidos internacionalmente es el de las Naciones

Unidas, en el cual se procura regular los parametros de conducta de las empresas

corporativas y su sujecion al derecho nacional del pais anfitrion.

a) El arbitraje internacional. Tal como sefiala Guardiola, el arbitraje es la principal

institucion que permite a las partes involucradas en una controversia, eludir la via judicial,
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sometiendo la resolucion de aquélla a un tercero, arbitro, o aun organismo determinado que

se encargue del nombramiento del mismo.(Ascarelli, 1947: 32).

En desarrollo de las relaciones comerciales a nivel internacional es frecuente que surjan
conflictos y para dar solucion a estos se han creado organismos especializados que a través
del arbitraje han desarrollado procedimientos &giles y eficaces para resolver dichas
controversias, asi el arbitraje internacional y la jurisprudencia de él emanada se han

constituido en otra de los pilares a la hora de hablar de Lex Mercatoria.

Ante la creciente inoperatividad de las legislaciones nacionales en materia de comercio
internacional, el arbitraje surge como una solucion bastante aceptada, en la cual prima la
voluntad de las partes —escogencia del derecho aplicable, designacion de arbitros, etc. —,
para de esta forma sustraerse a las jurisdicciones nacionales y centrarse mas en la

aplicacion de los usos y costumbres internacionalmente aceptados.

El arbitro internacional, a diferencia del nacional, tiene mayor inclinacion en admitir el uso
de la Lex Mercatoria, ya que acude a la fuente directa del conflicto, es decir al contenido
sustancial del contrato, examinando su sustancia, sus objetivos, las circunstancias
particulares de ejecucion y la voluntad de las partes respecto al derecho a aplicar en caso de

conflicto.
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b) Los tratados internacionales. Han sido reconocidos por algunos doctrinarios como
fuente supletoria de la Lex Mercatoria, en buena medida, al escaso desarrollo normativo del

derecho consuetudinario internacional en materia de principios econémicos especiales.

En este orden, los acuerdos y tratados de comercio internacional cobran un decisivo
significado como fuente de la nueva Lex Mercatoria, tal como se evidencia en materia de

contratacion internacional y el derecho de integracién, por citar solo dos ejemplos.

CARACTERISTICAS DE LA NUEVA LEX MERCATORIA

La transicién econdmica hacia una economia de mercado globalizada y el consecuente
surgimiento de nuevos actores econdmicos en el contexto internacional, ponen en evidencia
la crisis del derecho nacional como normatividad estatica, por lo cual se hace necesario la
adopcion de nuevas normas que respondan a la movilidad del mercado y que faciliten el

desarrollo de las relaciones comerciales entre los actores econdémicos.

Esta Lex Mercatoria ha sido caracterizada como un derecho nacional y desterritorializado,

no enmarcado dentro de las fronteras de los estados nacionales.

Esta propuesta de caracterizacion retoma los trabajos formulados por Boaventura de Sousa,

Fernando Mantilla, Paul Lagarde, Jean Denis Bredin y Carlos Espinosa, entre otros.
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Responde a las necesidades de los comerciantes, es creacion de ellos ydefiende sus

intereses de clase.

Coercibilidad, en el sentido de la aceptacion que tienen los actores econdmicos
internacionales frente a las reglas de conducta que ellos mismos establecen para el

desarrollo de su actividad.

Garantiza la prelacion del principio de la autonomia de las partes en un contrato

internacional.

Se desarrolla en un contexto en el cual el estado—nacién pierde su papel principal en las
relaciones econémicas, pasa a un segundo plano (es el brazo secular para asegurar la
ejecucion de los laudos arbitrales), tiene poca injerencia en las relaciones comerciales a

escala internacional.

Rompe los esquemas del derecho estatico flexibilizando las relaciones comerciales

internacionales.

Establece un sistema de jerarquias entre los actores del orden econémico mundial.

Replanteamiento del estado—nacion, desterritorializacion y re—territorializacion para

favorecer los derechos de los inversionistas.
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Se convierte en la mejor forma de internacionalizacion del capital, ya que brinda a los

inversores internacionales mayores facilidades a la hora de permear los mercados locales.

Busca garantizar transacciones seguras y predecibles.

Desarrolla procedimientos agiles y efectivos, lo cual le da una ventaja sobre la complejidad
e ineficacia que en muchas ocasiones representan los procedimientos de los derechos

locales.

Su principal herramienta de tipo jurisdiccional es el arbitraje internacional, el cual garantiza

a las partes una mayor neutralidad y conocimiento por parte de quien administra justicia.

Asi, la nueva Lex Mercatoria surge como respuesta a estas inquietudes, tratando de
establecer unas reglas de juego que se adapten a la dinamica del mercado que debido a su
volatilidad requiere de una flexibilizacion del derecho, de las practicas comerciales y del

papel de los estados nacionales en las esferas del comercio internacional.

ACTORES Y CAUSAS QUE PROMUEVEN LA NUEVA LEX MERCATORIA

Los factores que dieron origen a la nueva Lex Mercatoria son diversos y estan intimamente

relacionados con los retos generados a partir del fendomeno de la globalizacion que

impactan el campo de la ciencias juridicas.
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La nueva Lex Mercatoria surge de una especie de conciencia comun de los actores
economicos internacionales por crear alternativas juridicas que no estén limitadas al
Derecho Estatal, el cual se ha vuelto lento y poco practico frente a la rapida dinamica

del comercio internacional.

Es muy probable que la nueva Lex Mercatoria no conduzca al resurgimiento exacto de la
Lex Mercatoria medieval, a manera de un preciso calco. Esta es la opinion de Feldstein,
quien afirma que "la nueva Lex Mercatoria no es una vuelta ala antigua, sino que es otra
Lex Mercatoria, con diverso contenido, alcance y caracteristicas que la originaria”

(Feldstein, 1995: 164).
Después de 400 afios de desaparicion de la Lex Mercatoria medieval el contexto historico,
econdémico y juridico es diferente en muchos aspectos; pero no por ello se pueden

desconocer ciertos rasgos comunes entre estas dos épocas, como:

La creciente disfuncionalidad del ente politico dominante —feudal o estatal respecto al

comercio internacional.

La consolidacion de nuevos actores econdmicos en el escenario mundial;

El interés de estos nuevos actores economicos en crear un sistema normativo flexible y

alternativo al Derecho local, llamese Derecho Feudal o Derecho Nacional segun la época.
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Una consciencia internacional de clase por parte de la societasmercatorum,que a su vez

procura formular un cuerpo normativo o Derecho de clase.

Los principales actores que impulsan la implementacion y desarrollo de la nueva Lex

Mercatoria son:

Los operadores del comercio internacional (ejemplo: empresas corporativas, sociedades

internacionales con animo de lucro).

Las corporaciones juridicas internacionales.

Las organizaciones internacionales gubernamentales (ejemplo: la Comisién de las Naciones

Unidas para el Derecho Mercantil Internacional -CNUDMI-, la Organizacion Mundial de

la Propiedad Intelectual -OMPI-, CIADI y Organizacion Mundial del Comercio, Banco

Mundial).

Las organizaciones internacionales no gubernamentales (Ejemplo: Instituto Internacional

para la Unificacion del Derecho Privado y la Camara de Comercio Internacional —CCI-).

Los Procesos de Integracion Mundial (Ejemplo: Unidn Europea, ALCA, ASEAN, APEC,

NAFTA).
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El arbitramento, mediacion y conciliacion internacional (Ejemplo: EI Centro de Arbitraje y
Mediacion de la OMPI, Asociacion Americana de Arbitraje —~AAA-, La Corte
Internacional de Arbitraje de la CCI; El Organismo de Solucién de Diferencias de la OMC,
La Comision Interamericana de Arbitraje Comercial-CIAC, Centro Internacional de

Diferencias Relativas a Inversiones —CIADI-.

La mayoria de Estados desarrollados ubicados entre las principales economias del mundo

(Ejemplo: Los Estados Unidos de América, Paises miembros de la Union Europea, Japon,

Australia).

La academia. Asi mismo se pueden sefialar como los principales factores que han sido

primordiales para el surgimiento del proceso normogénico de la nueva Lex Mercatoria los

siguientes:

Tendencia repetitiva de las clausulas en contratos internacionales.

Homogeneizacion y reconocimiento de los usos y costumbres comerciales.

Actividad del arbitraje, mediacion y conciliacion internacional cada vez mas independiente

y vinculante.

Motivacién, importancia material y publicidad de la jurisprudencia arbitral.
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Inadaptabilidad de los Derechos Estatales al comercio internacional.

Estructuracion de una comunidad heterogénea de actores econdmicos internacionales que

buscan satisfacer y legitimar sus intereses comunes.

Reconceptualizacion de la naturaleza juridica y caracteristicas de términos clasicos en la
Ciencia Juridica tales como Ordenamiento Juridico, Normogénesis, Soberania,
Jerarquizacion de las normas, Extraterritorialidad de la norma, Supra y Transnacionalidad,

por citar solo algunos.

Evidente y positivo interés de ciertas naciones mas desarrolladas por el surgimiento de una

alternativa juridica internacional al Derecho nacional.

LA ASIMILACION DE LA NUEVA LEX MERCATORIA EN COLOMBIA

A continuacion se estudian algunos iconos normativos que denotan una incipiente pero

paulatina aceptacion y asimilacion de la nueva Lex Mercatoria en el sistema juridico

colombiano.
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CONVENCION SOBRE LOS CONTRATOS DE COMPRAVENTA

INTERNACIONAL DE MERCADERIAS (VIENA: 1980)

La Convencion de las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional
de Mercaderias comprende en total 101 articulos y su objetivo esbrindar un cuerpo
uniforme de reglas que armonizan los principios del comercio internacional.

La Convencion proporciona reglas directamente aplicables, esto es, que no se limita a llenar
vacios juridicos en el ordenamiento nacional, ya que los imperativos de la globalizacion
econdmica no pueden permitir el lujo de esperar que los Estados se pongan de acuerdo para

establecer un régimen legal conveniente para las transacciones comerciales internacionales.
Si bien, la Convencién de Viena fue suscrita por Estados, su normatividad incluye a las
empresas transnacionales y multinacionales, reconociendo, de manera explicita, la

importancia de los usos y practicas comerciales que han desarrollado.

El contenido y esencia de la Convencion ha sido un modelo a seguir por las subsiguientes

iniciativas que han pretendido la armonizacion del Derecho Internacional.

La Convencion prevé que el derecho nacional aplicable resuelva ciertos aspectos de la

compraventa internacional que ella no regula, tales como:
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e Lavalidez del contrato.
e Laresponsabilidad extracontractual derivada de las mercancias.
e Laadquisicion de la propiedad de las mercancias.

e El tipo de interés que se pague por cantidades debidas, y

Las lagunas de la Convencién, es decir, los casos que no pueden ser resueltos ni por
interpretacion de sus articulos ni por la integracién de una nueva norma a partir de sus

principios.

El espiritu de la Convencion de Viena no es el de competir con la nueva Lex Mercatoria
por el "estatus de ser la fuente exclusiva legal para el comercio internacional. Aunque las
reglas de la Convencidn son aceptadas por los Estados ellos operan junto con los usos de

comercio internacional y el principio de autonomia contractual” (Audit, 1990: 179).

En esta medida, el articulo 6° de la Convencion le permite a las partes fijar provisiones por
fuera de ella. Esto no refleja una falta de confianza por parte de la Convencién en sus
propias reglas, sino, por el contrario, consagra la defensa del principio de la autonomia de
las partes en escoger la ley aplicable. Un cuerpo normativo por mas completo que pretenda
ser, no puede aglutinar de manera terminante las provisiones requeridas a cada tipo de
actividad comercial, y mas aun si estamos hablando de un cuerpo de armonizacion

normativa internacional.
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Por méas que se normativicen los tipos y relaciones juridicas, quedaran vacios legales que

entraran a ser llenados por la nueva Lex Mercatoria.

El articulo 7° sefiala los criterios de interpretacion de la Convencién, los cuales deben partir
de su naturaleza internacional, la necesidad de promover la uniformidad y la observancia de
la buena fe en los tratados internacionales. Por lo tanto, los temas que no sean gobernados
por los articulos o los principios generales de la Convencion, se regiran por la ley aplicable

conforme a las reglas del Derecho Internacional Privado.

El articulo 9 es significativo en relievar la complementacion que existe entre la Convencion
y la nueva lex mercatoria al establecer la preeminencia de los usos comerciales sin importar
si las partes designaron una ley aplicable de manera especifica. De por si, la Convencién es
la manifestacién de las costumbres mercantiles internacionales y por ende, de la nueva lex
mercatoria. De esta manera, la costumbre comercial internacional se coloca en el mismo
nivel de importancia con el principio de autonomia contractual La Convencion establece
que la fuente principal en materia de la compraventa internacional son los usos mercantiles
y la autonomia contractual. Asi, la lex mercatoria no solo es complementaria de la

Convencion sino es su fuente principal.

Por medio de la Ley 518 de agosto 4 de 1999, Colombia se ratifico la Convencion.

Dicha Ley fue declarada exequible por la Corte Constitucional mediante Sentencia

C-529-00 del 10 de mayo de 2000, Magistrado Ponente Dr. Antonio Barrera Carbonell.
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Los legisladores colombianos establecieron que para la interpretacion de la Convencién se
debe tener en cuenta el caracter internacional y la necesidad de promover la uniformidad en

su aplicacion y asegurar la observancia de la buena fe en el comercio internacional.

Asi mismo, se sefialé que toda controversia que se genere a partir de la celebracién de un
contrato de compraventa, se resolvera bajo los principios generales de la convencion, o a
falta de tales principios, de conformidad con la ley aplicable en virtud de las normas de

derecho internacional privado.

De igual manera se reconoce que las partes involucradas en el contrato de compraventa
pueden estipular que en caso de conflicto, se puede buscar su pronta solucion acudiendo a

los tribunales de arbitramento internacional.

PRINCIPIOS UNIDROIT DE LOS CONTRATOS

COMERCIALESINTERNACIONALES (ROMA: 1994)

Elaborados por el Instituto Internacional para la Unificacion del Derecho Privado
(UNIDROIT por sus siglas en frances), los principios de Unidroit de los contratos

comerciales son aplicables a todo tipo de contratos comerciales internacionales.

La Ley 32 de diciembre 30 de 1992 aprobo el estatuto organico del Instituto para la

Unificacion del Derecho Privado, realizado en Roma el 15 de marzo de 1940. Fue adoptado
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por Colombia con la finalidad de buscar la unificacién del derecho privado obteniendo
vinculos de armonizacion y coordinacion entre los distintos

Estados que aprobaron dicha disposicion.

La Ley 32 de 1992 fue declarada exequible por la Corte Constitucional, mediante Sentencia

C-048 del 10 de febrero de 1994, magistrado ponente: Dr. Fabio Morén Diaz.

Su aplicabilidad en Colombia al parecer no ha sido amplia, aunque no existen estudios
empiricos que lo demuestren. A nivel internacional el Instituto ha realizado un balance

positivo a proposito de cumplirse en el 2004 sus primeros 10afios de existencia.

Por ejemplo, Michael Bonell sostiene que el balance ha “excedido las mas optimistas

expectativas”™>:

UNILEX: la base de datos sobre casos legales y bibliografia internacional relativos a la

Convencion de Viena y los Principios de Unidroit para septiembre de 2005 contenia 97

decisiones, de las cuales 75 son de sentencias arbitrales y 22 son decisiones de Cortes.

Llama la atencion que de la region latinoamericana proviene una decision de Corte

% BONELL, Michael Joachim. UNIDROIT Principles 2004.The New Edition of the Principles of
International Commercial Contracts adopted by the International Institute for the Unification of Private Law,
2004.http://www.unidroit.org/english/principles/contracts/principles2004/2004-1-bonell.pdf>[Consulta:
octubre 24, 2011].
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(Corte Suprema de Justicia de Venezuela, 9 de octubre de 1997, Empresas embotelladoras

vs Pepsi—Cola Panamericana) y tres de sentencias arbitrales:

(Tribunal de Arbitraje Ad — hoc de Buenos Aires, 10 de diciembre de 1997; Corte
Internacional de Arbitraje de la CCI — Barranquilla, diciembre de 2000, y Tribunal Arbitral

de la Ciudad de Panama, 24 de febrero de 2001).

A manera de resumen, en la siguiente tabla se comparan los criterios deformacién del

contrato tomando como referencia los Principios de Unidroit, la Convencion de Viena y el

Caodigo de Comercio nacional:

Tabla 1. Comparacion de criterios de formacion del contrato internacional.

CRITERIO PRINCIPIOS DE UNIDROITY | CODIGO DE COMERCIO
CONVENCION DE VIENA
(1980)
La Oferta. Toda propuesta de celebrar un | La propuesta es el proyecto de

contrato constituye una oferta, si
es suficientemente precisa e

indica la intencion del oferente de

negocio juridico que una persona

formule a otra, deberd

contenerlos elementos esenciales
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CRITERIO

PRINCIPIOS DE UNIDROIT Y
CONVENCION DE VIENA

(1980)

CODIGO DE COMERCIO

quedar vinculado en caso de

aceptacion.

del negocio y ser comunicada al

destinatario.

Efectos que

La oferta surte efectos desde el

La oferta surte efectos desde la

surte la momento en que llega al | comunicacion por medios
ofertay la destinatario. idoneos hasta llegar  al
aceptacion. destinatario.
La aceptacion surte efectos
cuando la manifestacion de llega
al oferente. La aceptacion puede
ser retirada si su retiro llega al
oferente antes que la aceptacion o
simultdneamente a ella.
Retiro Aun siendo irrevocable, la oferta | La propuesta serd irrevocable.
revocacion puede ser retirada, si el
de la oferta. comunicado en tal sentido llega | Por consiguiente, una vez

antes que la oferta.

comunicada, no podré retractarse,
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CRITERIO

PRINCIPIOS DE UNIDROIT Y
CONVENCION DE VIENA

(1980)

CODIGO DE COMERCIO

La oferta puede revocarse en
cualquier momento siempre Yy
cuando no sea irrevocable o exista

un comunicado o acto que indique

aceptacion.

so pena de indemnizar los
perjuicios gue con su revocatoria

cause al destinatario.

Es posible la revocatoria si el
comunicado llega antes que la

oferta.

Modo de

Aceptacion.

Constituye aceptacion cualquier
acto o declaracion que manifieste
asentimiento a una  oferta,

considerando las practicas entre

las partes.

El silencio por si solo no significa

aceptacion.

La aceptacion tacita, manifiesta
por un hecho inequivoco de
ejecucion del contrato propuesto,
producira los mismos efectos que
la expresa siempre que el
proponente tenga conocimiento

de tal hecho.

Rechazo.

La oferta se extingue cuando la

Cuando la propuesta se haga por
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CRITERIO

PRINCIPIOS DE UNIDROIT Y
CONVENCION DE VIENA

(1980)

CODIGO DE COMERCIO

comunicacion de su rechazo llega

al oferente.

escrito su rechazo se producira
dentro de los seis dias siguientes

a la fecha que tenga la propuesta.

Aceptacién
modificativa

de la oferta.

Adiciones o modificaciones a la
oferta constituyen contraoferta.

Si las modificaciones no son
sustanciales constituyen parte del
contrato a menos que medie

objecion del oferente.

La oferta condicional o
extemporanea sera considerada

COMO nueva propuesta.
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ACEPTACION DE LAS REGLAS Y USOS UNIFORMES PARA CREDITO

DOCUMENTARIO (RR.UU 500) COMO COSTUMBRE COMERCIAL

La Céamara de Comercio Internacional de Paris ha recogido todas aquellas practicas
utilizadas internacionalmente sobre las operaciones de créditos documentarios y las ha

plasmado en las Reglas y Usos uniformes para Crédito.

Documentario, RRUU, conocidas como UCP por sus siglas en inglés, Uniform Customs

and Practice for Documentary Credits.

La primera version fue adoptada por pocos paises y presentd algunos problemas que
llevaron rapidamente a una primera version de la CCI realizado en Viena (1933).
Posteriormente el XIII Congreso de la CCI reunido en Lisboa (1951) realiz6 una nueva
revision, donde ya expresamente se consagro (articulo 1), que el crédito documentario es
una operacion independiente del contrato de compraventa el cual sirve como instrumento
de liquidacion y se exigié ademas la fijacion de un plazo de validez o utilizacion de la carta

de crédito (art. 38 a 41 inclusive); esta nueva version se conoce como el folleto 151.

El 20 de noviembre de 1962, la CCI aprobo durante su Congreso realizado en Paris una
nueva revision conocida como el folleto 222, que entr6 en vigor a partir del 1° de julio de
1963 por decision del X1X Congreso de la CCI reunido en Ciudad de México, en abril de

1963. Esta nueva version de las Reglas y Usos, significo un cambio radicas en la
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orientacion de las mismas, garantizando su subsistencia y haciendo posible que los bancos

de muchos paises, entre ellos los ingleses, las acogieran a partir de este momento.

Maés adelante vino la revision de 1974 conocida como el folleto 290, que entro a regir a
partir del 1° de octubre de 1975 y debio realizarse para considerar el efecto sobre los
documentos de las innovaciones en materia de transporte, por ejemplo la dada en transporte

multi-modal.

Una siguiente version de las Reglas y Usos Uniformes fue aprobada por el Consejo de la
CCl el 21 de junio de 1983, entrando a regir el 1° de octubre de1984 y siendo denominada

como el folleto 400.

La ultima revision fue llevada a cabo en el afio de 1993, denominada Folleto o RR.UU 500.

De conformidad con el Art. 2° de la RR.UU, créditos son todo acuerdo, cualquiera que sea
su denominacién o descripcion, por el que un banco, obrando a peticién y de conformidad
con las instrucciones de un cliente, se obliga a hacer un pago a un tercero, 0 a aceptar y
pagar efectos librados por el beneficiario, o autoriza a otro banco para que efectue el pago,
0 para que acepte y pague tales efectos, o autoriza a otro banco para que negocie, contra

entrega de los documentos exigidos.

La funcion primordial del crédito documentario es aportar seguridad en la realizacion de las

transacciones internacionales. En efecto en este tipo de compraventas, la entrega de
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mercancias por el vendedor y el pago del precio por el comprador no pueden realizarse en
un mismo momento y en un mismo lugar; en consecuencia de esto se plantea el problema
de la seguridad en la contraprestacion. El vendedor no esté dispuesto a desprenderse de la
mercancia sin recibir la contraprestacion y, al contrario, el comprador no esta dispuesto a

efectuar el pago de la mercancia sin recibir la contraprestacion.

El crédito documentario permite que el pago del precio se produzca en el instante en el que
el vendedor se desapodera de la mercancia, entregando al banco los documentos, entre los
cuales y a este fin tiene importancia el Conocimiento de Embarque o la Carta de Porte, en
cuanto implican una transmision al banco de la posesion sobre las mercancias y la

legitimacion a exigirlas del transportador en el punto de destino.

La UCP 500 son condiciones generales de la contratacion, y como tales, no constituyen
derecho objetivo, porque su razén de obligar no reside en el poder legislativo nacional o
supranacional, ni son propiamente usos de comercio, sino que su eficacia vinculante se
encuentra en el consentimiento, expreso o tacito, de los sujetos a quienes pretenden obligar.
Sin embargo tienen una clara vocacion normativa de regular en abstracto determinadas

relaciones de la vida social en defecto de normas legales o en sustitucion de las mismas.

Por esta razon, su interpretacion no puede quedar enteramente sometida a las normas de

interpretacion de los contratos, porque los autores del contrato no son en realidad los

autores de su contenido (por ejemplo, debe tomarse como elemento de interpretacion la
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evolucion histérica de las RRUU a través de las diversas revisiones), poseyendo las

caracteristicas de uniformidad, generalidad y universalidad, como si se tratara de leyes.

El 10 de septiembre de 2002 la Camara de Comercio de Bogota certific las RR.UU 500
como la primera costumbre comercial internacional avalada en Colombia en los siguientes
términos: que en Bogota, D.C. existe la costumbre mercantil de sujetar los derechos y
obligaciones que emanan de la apertura y utilizacion de cartas de crédito en los contratos de
compraventa internacional de mercaderias a las reglas y usos uniformes adoptados por la
Camara de Comercio

Internacional, en el Folleto 500.

Dicha certificacion permite invocar a las RR.UU 500 como fuente de derecho siempre que

no haya una estipulacion contractual sobre esta materia. De esta manera se respeta la

autonomia contractual.

ALGUNOS ICONOS JURISPRUDENCIALES

SENTENCIA A-012/99 DE LA CORTE SUPREMA DE JUSTICIA

Magistrado ponente: Pedro La font Pianetta.

Bogota, D.C., 26 de enero de 1999.

Referencia: Expediente No. 7474.
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Merck & Co. Inc., Merck FrosstCanada Inc. y FrosstLaboratories Inc. VSTecnhoquimicas

S.A.

Se determina cuando procede el exequatur en Colombia, partiendo de la nocion que

maultiples tratados internacionales contienen sobre laudo o sentencia arbitral.

Frente al caso sub examine la Corte precisa que:

Los laudos extranjeros que simplemente se limitan a definir la competencia si bien
resuelven una diferencia sobre la misma como base para avocar el conocimiento de un
asunto, también es cierto que no lo resuelven. Se trata de una resolucion de carécter
procesal, previa y parcial, que, al no alcanzar la definicién en todo o en parte de las
diferencias sustanciales, no resulta ser objeto de exequatur en Colombia, tanto méas cuanto
su finalidad no seria otra distinta que la de, so pretexto de ejecucién de un laudo extranjero,
se pretenda en el fondo definir con el exequatur un supuesto conflicto de jurisdiccion o
competencia entre el arbitramento extranjero y la jurisdiccion colombiana, que, por lo

demas, desbordaria el marco legal del ordenamiento juridico colombiano.

En efecto, si las partes que supuestamente han convenido resolver su diferencia mediante
arbitramento en el extranjero, difieren en su procedencia, en cuanto unos insisten en que
debe ser el Tribunal de Arbitramento extranjero el competente, y otros en que debe serlo la

jurisdiccion colombiana, promoviendo ambos procesos en el exterior y en Colombia, lo
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pertinente es que dichos aspectos de competencia sean alegados por los demandados

separadamente encada uno de ellos con los riesgos pertinentes.

Porque, en tal evento, a la parte demandada en el extranjero e interesada en su
adelantamiento en Colombia le corresponde aducir en el proceso arbitral promovido en el
extranjero, lo concerniente a la competencia privativa de la jurisdiccion colombiana para
conocer del asunto, en tanto que a la otra parte interesada en que el adelantamiento del
proceso sea en el extranjero le corresponderia alegar en el proceso colombiano la excepcion
correspondiente de clausula compromisoria o arbitral, a fin de que la decision, positiva o
negativa, que tome el juez colombiano sea la que prevalezca, sin perjuicio, desde luego, de
los recursos ordinarios o extraordinarios y medios de defensa que, de acuerdo al orden

juridico colombiano, existan contra ella.

En todo caso dicha prevalencia obedece al caracter de orden publico e imperativo de las
normas procesales, y al principio general de la territorialidad de estas ultimas. De esta
manera entonces debe resolverse la situacién de competencia que eventualmente pueda
plantearse, porque sera la decision en materia de competencia que profiera el juez
colombiano la que prevalezca, sin que para ello sea preciso la intervencion de un exequatur

en dicho punto.
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LAUDO ARBITRAL DE LA CAMARA DE COMERCIO DE BOGOTA

Instituto de Mercadeo Agropecuario, Idema VS Americana de Gestiones Comerciales,

Amerco Ltda. Bogot4, D.C., 13 de junio de 1996.

El negocio juridico se trata de un contrato de compraventa de un alimento no procesado
apto para consumo humano bajo la modalidad costo y flete (C&F),donde Amerco Ltda.
incumplio con el envio de las mercancias en las fechas establecidas en el contrato ademas
que parte de la mercancia sufrio averias en su calidad por filtraciones en los contenedores

en los que fueron transportados.

Amerco Ltda. se opuso a las pretensiones exceptuando el cumplimiento del contrato,

ausencia de culpa, transmision de riesgos y division de la clausula penal.

Para esto, solicito entre otras pruebas que se oficiara a la Camara de Comercio de Bogot4, a
fin de que enviara copia de los Incoterms de 1990, recopilados por la Camara de Comercio
Internacional (CCI) y la recopilacion de normas full linersterms a fin y que certifique si es o

no costumbre mercantil nacional e internacional.

En primera medida el Tribunal de arbitramento determina que las normas y reglas a aplicar

atendiendo al tipo de negocio y clausulas contenidas en el contrato son las contenidas en el

Caodigo de Comercio colombiano y las Incoterms de 1990.
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Sin embargo, analizando el contrato observa el Tribunal la existencia de una clausula en la
que se da un tratamiento especial a la determinacion de la clase de contrato de que se trata y
el régimen de riesgos, clausula que se aparta ostensiblemente de las normas contenidas
tanto en el Codigo de Comercio como en los Incoterms, al establecer que “por costo y flete,
modalidad full linerterms, se entiende el suministro FOB del producto, incluyendo todos
los costos de cargue, estiba y arrume de los contenedores y bodegas del buque, el valor de
los fletes maritimos hasta el puerto colombiano, los riesgos y pago de demoras en el puerto
de cargue, el valor del descargue; hasta dejarlo en el muelle del terminal maritimo, riesgo y

pago de demoras en el puerto de descargue”.

Asi, existe una aparente contradiccion en la determinacion de la modalidad de contrato de
compraventa maritima frente al articulo 1698 del Codigo de Comercio y la provision B5 de
los Incoterms 1990 en los que se establece que cuando se venda Costo y Flete (C&F), el
vendedor esta obligado a pagar el fletamento de la cosa 0 mercancias pero no del seguro de
las mismas ya que la transferencia del dominio se entenderd hecha por la entrega al

comprador o a su agente del recibo usual o del conocimiento de embarque limpio.

El Tribunal concluye que ante la prevalencia del principio de la autonomia de la voluntad
de las partes en el contrato, normas como el Cédigo de Comercio y los Incoterms —a pesar
de su aceptacion en el entorno internacional- cumplen un papel suplente, razén por la cual
se daré aplicacion a la clausula estipulada por las partes en forma preferente sobre los usos

y costumbres internacionales y las normas del Cédigo de Comercio.
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LAUDO ARBITRAL DE LA CAMARA DE COMERCIO DE BOGOTA

Gran Cadena de Almacenes Colombianos S.A., Cadenalco, S.A. VS Corporacion
Financiera Nacional y Suramericana S.A., Corfinsura S.A.

Bogota, D.C., Junio 22 de 1999

La diferencia surgida se basa en un contrato de apertura de crédito documentario Stand By,
en el cual el demandante sostiene que el demandado pag6é de manera inapropiada o culposa

el precio de la carta de crédito.

Por su parte Corfinsura propuso como excepciones la inoponibilidad al confirmante y al
emisor de los negocios juridicos subyacentes, la existencia de una verdadera carta de

crédito bajo la modalidad Stand By y el pago apropiado.

Tribunal de arbitramento determina que las normas y reglas a aplicar en el negocio son las
normas de derecho interno y las Reglas y Usos Uniformes para Créditos Documentario.

En Colombia es préactica habitual pactar en la misma carta de crédito una clausula mediante
la cual se estipule la aplicacion de las reglas y usos uniformes, formando parte integral del
texto contractual. En este caso, es claro que estas regulaciones internacionales deben
entenderse y aplicarse como verdadero mandato contractual, regido por la obligatoriedad
del articulo 1602 del Cédigo Civil, conforme al cual todo contrato legalmente celebrado es
una ley para los contratantes, y no puede ser invalidado sino por su consentimiento mutuo o

por causas legales.
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La carta de crédito Stand By bajo arbitraje consagra que se rige por las RR.UU 500,
revision 1993. Por ello, ante la reclamacion de incumplimiento de las obligaciones
contractuales al admitir la procedencia del pago de la carta de crédito con la presentacion
del certificado de beneficiario, el Tribunal examina que segun el articulo 13, literal c) de las
RR.UU 500, se dispone que si un crédito contiene condiciones respecto de las cuales no se
indican los documentos para demostrar su cumplimiento, los bancos consideraran tales

condiciones como no establecidas y las ignoraran.

De esta manera la empresa demandada cumplié las obligaciones que le Correspondian
como emisora de la carta de crédito y reembolsé bien el monto pagado por el banco

confirmante.

Mostrar el funcionamiento de los tribunales de arbitramiento en caso que surjan

conflictos comerciales.

ARBITRAGE

Los paises cada vez estan haciendo de su economia un mundo mas abierto permitiendo que
el inversionista extranjero pueda invertir su capital en la nacion, generando un desarrollo
econdémico y social progresivo, todo esto obliga a la internacionalizacion del derecho, para
hacer frente a las posibles diferencias que se puedan presentar, cual sea su complejidad,
buscando aplicar el derecho mas acorde con los tratados internacionales, que permita la
confianza de los inversores, para llevar su capital a cualquier pais del mundo, es por esto

que se utiliza el contrato el cual debe tener en su contenido la clausula de arbitraje para
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hacer frente a una diferencia legal. Este es un instrumento en auge que algunos empresarios
colombianos no aplican claramente, es decir no tienen en cuenta esta clausula al momento

de la celebracion del contrato o no acuerdan en el proceso de la diferencia el arbitraje.

En América latina se han estado adentrando al comercio internacional durante las ultimas
décadas abriendo sus mercados a inversiones procedentes de cualquier pais del mundo,
generando la necesidad para los diferentes estados de buscar procedimientos que brinden
proteccién a los capitales sea cual sea su origen y destino, es por esto que tiene una gran
importancia el arbitraje, aunque no se le presta la atencion necesaria ” por brindar a este
instrumento las herramientas suficientes que permitan el desarrollo claro que permita a las
medidas cautelares dictadas por los laudos arbitrales se cumplan y se tenga un panorama
muy negativo y parcial (Segun estudios arbitrales) desalentador para el desarrollo de la
institucion arbitral en el subcontinente; incluso desde posiciones latinoamericanas de
instituciones arbitrales con evidente arraigo, se alzan critica. Iniciando un camino de
adecuacion para mejorar su técnica permitiendo la consolidacion del desarrollo. En
América Latina los legisladores no han sido indiferentes y han permitido que sus leyes
estén adecuadas para facilitar y darle independencia necesaria al arbitraje internacional y
sigue introduciéndose en los diferentes paises y al mismo tiempo acrecentandose el uso de

esta clausula por los empresarios.
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Definicion

{(KQEI ANNAN) ARBITRAJE singular instrumento tiene muchas virtudes. Ha ido creando
respeto por las obligaciones vinculantes, ya sea asumidas por partes privadas o por
gobiernos. Ha inspirado confianza en el imperio del derecho. Y ha ayudado a asegurar
soluciones justas cuando se han planteado disputas sobre derechos u obligaciones
contractuales. Como ustedes saben, el derecho internacional prospera en el imperio de la
ley: sin este ultimo, las partes se muestran reticentes a participar en transacciones
comerciales. Arbitraje comercial y arbitraje de inversion Pg. 13, convencion de Nueva
York 1958 reconocimiento y ejecucion de ciencias arbitrales extranjeras,Estudios de
Arbitraje, Coordinador académico profesor Eduardo Picand Albdnico, transfronterizas o a
realizar inversiones internacionales. Por todas estas razones, la Convencion es uno de los

tratados de mas éxito en la esfera del

derecho mercantil, a la que se han adherido 117Estados, incluidas las principales naciones
comerciales. Ha servido de modelo para muchos textos legislativos internacionales
subsiguientes sobre arbitraje. Y ha demostrado al mundo, ya en el decenio de 1950, que las
Naciones Unidas pueden ser una fuerza constructiva y de direccion en cuestiones que
afectan a las relaciones entre los Estados y entre los agentes comerciales del escenario

mundial”.

La clausula de arbitraje es un instrumento utilizado para inversores internacionales de

cualquier pais; es por esto que se establecieron procesos que se deben seguir para solicitar
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un arbitraje internacional, los cuales se deben ser acorde a la norma del pais en que se desea
ejercer el derecho; las leyes facultan a los arbitros con mas instrumentos para garantizar la
neutralidad y transparencia. En Colombia se debe acudir a la cAmara de comercio quien es
la en cargada del Centro de Arbitraje y Conciliacion (CAC) quien analiza el proceso del
arbitraje en el pais en el cual se debe seguir unas directrices para solicitar y llevar a cabo

este instrumento.

Aplicabilidad.

1. Presentar la demanda de convocatoria del tramite.

2. La CAC Verifica que exista pacto arbitral que la habilita para adelantar el tramite inicial.

3. Se designan los arbitros a la que se invitan las partes para que presenciar el sorteo

publico.

4. Si las partes no delegan al CAC el nombramiento de los arbitros, se invitaran, en fecha y
hora que designara el CAC, para que, de comun acuerdo procedan a la designacion de los

arbitros.
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5. Los arbitros podran ser recusados en el evento en que no cumplan con los requisitos
convenidos por las partes en el pacto arbitral mediante un escrito presentado ante el

secretario del tribunal.

6. El arbitro acepta o rechaza la recusacion (si la rechaza debe ser expresamente), o si en
tiempo habil no hace uso del traslado, los demas arbitros la aceptardn o negaran por
automotivado que sera notificado a las partes en la audiencia que para el efecto se llevara a

cabo dentro de los cinco dias siguientes al vencimiento del traslado para el arbitro recusado.

7. Si todos o la mayoria de los arbitros son recusados, correspondera al juez civil del
circuito del lugar donde se lleve a cabo el tribunal, resolver sobre el impedimento o

recusacion.

8. Integrado el Tribunal Arbitral la CAC procedera a invitar a las partes y a los arbitros a la

audiencia de instalacion de este.

9. Notificacion de las determinaciones adoptadas por el Tribunal, se produciré por estrados

en la misma audiencia.

10. Proposicion de recusacion del Secretario designado, durante los cinco dias siguientes.

11. Definicion de la fecha para audiencia sefialada por el Tribunal la cual procedera a

resolver sobre su competencia.
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12. Admitida la solicitud se correra traslado al convocado por el término que considere el
Tribunal teniendo en consideracion las condiciones del caso, por un término no inferior a

diez (10) dias ni superior a treinta (30).

13. El convocado podra dentro de dicho plazo presentar la contestacion a la solicitud, las
excepciones de fondo que estimare procedentes y la demanda de reconvencion, si a ella

hubiere lugar.

14. En caso de que se presente demanda de reconvencion que diere lugar a incremento
notable de trabajo por parte del tribunal arbitral, éste podra sefialar la suma en la que habran
de ajustarse.

15. Si en la audiencia de conciliacion se llegare a un arreglo definitivo de la totalidad de las

pretensiones de las partes, se dara por terminado el tramite.

16. El tramite arbitral tendra la duracion sefialada por las partes en su pacto arbitral. En

caso de no contener éste indicacién alguna, tendré una duracién maxima de seis (6) meses

contados a partir de la primera audiencia de tramite”

Dicho plazo podréa ser prorrogado de oficio por los arbitros, por una o varias veces, siempre

y cuando dichas prdrrogas no sumen, en total, el plazo originalmente pactado por las partes.
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Dentro de dicho plazo y prorrogas se entienden incluidas las suspensiones que las partes

acuerden conforme a las reglas generales™®.

El Tribunal determinara qué traslados pueden hacerse por secretaria, sin que sea necesaria
una audiencia para ordenarlos. En lo demas, el tramite arbitral se regira por las normas

legales.

17. Las notificaciones que el CAC o el Tribunal remita a las partes, sus apoderados, arbitros
y secretario, se entienden validamente efectuadas enviadas a la direccion electronica que
ellos indiguen en los escritos de demanda y/o contestacion respectivos.

18. Los expedientes de los casos que sean tramitados en el Centro de Arbitraje y
conciliacion y se archivaran en el Centro; para tal efecto, a su finalizacion, por cualquier
causa, las partes podran solicitar, dentro de los treinta (30) dias siguientes la devolucion de
documentos que obren dentro del expediente y hayan sido aportadas por ellas, dejando en él

copia de las mismas.

19. A mas tardar dentro de los dos meses siguientes a la fecha de proferido el laudo, el

Presidente debera rendir a las partes cuenta detallada de las erogaciones realizadas por

% http://www.cacccb.org.co/documentos/238_Reglamento_de_Procedimiento.pdf.
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concepto de la suma fijada para los gastos de funcionamiento del Tribunal y reintegrar los

excedentes si los hubiere.

Elaborar un modelo de contrato para bienes y servicios con los parametros minimos

de contratacién internacional.

MODELO DE CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE

MERCADERIAS Y COMENTARIOS”

Segun se describe en la cldusula Primera de Este Contrato... certificado de origen, copia
del conocimiento de embarque, péliza de seguro... Toda vez que la CISG no incluye una

tasa de interés no obstante permite su cobro (CISG art. ...

El presente modelo de contrato tiene como finalidad ser una guia para exportadores e
importadores sobre algunos de los aspectos basicos que, en opinion de quien escribe,
habran de cubrirse en la celebracion de contratos internacionales para la compraventa de

mercaderias.

5" http://www.cacccb.org.co/documentos/238_Reglamento_de_Procedimiento.pdf
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Esta guia no es un sustituto a la consulta con un abogado especializado, quien después de
hacer un minucioso analisis podra contemplar otras circunstancias peculiares a su proyecto
de importacion o exportacion. De hecho, se recomienda que acudan ante un abogado para

que, con su orientacion, adapten este documento a sus necesidades particulares.

La Informalidad Contractual Prevalece pero...

Aln y cuando el Articulo 11 de la Convencion de Naciones Unidas sobre la Compraventa
Internacional de Mercaderias (en lo sucesivo CISG por sus siglas en inglés), retoma el
principio de informalidad para la celebracion de estos contratos (suprime el requisito
escrito y permite la prueba oral para la formacion), por razones practicas, el hecho de que
el contrato conste por escrito facilitara enormemente poder litigar con mejores
probabilidades de éxito una causa reclamando un incumplimiento contractual si se cuenta

con una prueba escrita del contrato.

Ademas, algunos paises han hecho la declaracion permitida conforme al articulo 96,
excluyendo la aplicacion de las disposiciones relativas a la informalidad por lo tanto

remitiendonos a las reglas de conflicto de leyes.

En la mayoria de los casos el contrato internacional de compraventa se forma mediante un
intercambio de comunicaciones en las que las partes se ponen de acuerdo en cuanto a la
calidad, cantidad de las mercaderias; precio y forma de pago; terminos de entrega, plazos

de garantia, pero dejando omiso resolver cuestiones sobre el interés en casos de mora en el
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pago, o cuestiones como la competencia. Este Gltimo punto es importante considerar, ya
que en caso de un incumplimiento habrd necesidad de resolver cuél tribunal (el del

comprador o del vendedor) sera el competente.

Como vya se dijo, no se pretende que el modelo propuesto sea omnicomprensivo. En cada
caso el comerciante y su abogado habran de sentarse a dialogar detenidamente para llegar a
un contrato que se adecue a sus necesidades. Aunado a ello, habra de tomarse en cuenta
gue quiza su contraparte contractual tiene ya un formulario, o contrato tipo que ha venido

utilizando.

El modelo que viene a continuacion contiene en alguno de sus parrafos lenguaje
encorchetado, que representan opciones para incluirse o excluirse en su contrato. Ademas,
algunos parrafos incluyen opciones para que el comerciante escoja la que pudiera resultar

la mas adecuada.
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CONTRATO DE COMPRAVENTA [O SUMINISTRO] QUE CELEBRAN POR
UNA PARTE POR LA EMPRESA ABC, INC, EN LO SUCESIVO EL
VENDEDOR, Y POR OTRA PARTE LA EMPRESA XYZ, S.A., EN LO SUCESIVO
EL COMPRADOR, AL TENOR DE LAS SIGUIENTES DECLARACIONES Y

CLAUSULAS.

DECLARACIONES

Declara el VVendedor.

Que es una [sociedad, corporacion, etc.], con su establecimiento comercial ubicado en la
Ciudad de [nombre], Estado [Provincia, u otra subdivision territorial], en la Calle [nombre
de la calle y nimero] cuya acta constitutiva [u otro documento de incorporacién] se
encuentra inscrita en el Registro Pablico de Comercio de la Ciudad de [Nombre], en el pais

“A” [nombre del pais].

Que entre sus actividades se encuentra la [fabricacion, comercializacion, etc.] de

[maquinaria, aparatos, cultivo de hortalizas, etc.], incluyendo las solicitadas por el

comprador.
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DECLARA EL COMPRADOR

Que es una [sociedad, corporacion, etc.], con su establecimiento comercial ubicado en la
Ciudad de [nombre], Estado [Provincia, u otra subdivision territorial], en la Calle [nombre
de la calle y nimero] cuya acta constitutiva [u otro documento de incorporacion] se
encuentra inscrita en el Registro Publico de Comercio de la Ciudad de [Nombre], en el pais

“A” [nombre del pais].

Que desea adquirir del Vendedor [maquinaria, aparatos, cultivo de hortalizas, gas, petroleo,

madera, etc.], segun se describe en la clausula Primera de Este Contrato.

DECLARAN AMBAS PARTES

Que se reconocen de manera reciproca la capacidad con la que comparecen a la firma del
presente contrato, y que la autoridad para celebrar el presente contrato no les ha sido

limitada, revocada de cualquier forma.

Que desean obligarse conforme a las siguientes Clausulas.

Comentario. Es de suma importancia que las partes en un contrato obtengan toda la
informacion que sea posible sobre la otra con la que se estd contratando. Se recomienda
que obtengan datos que acrediten la existencia de la empresa (copias de acta constitutiva, u

otro documento de incorporacion; domicilios; nombre los representantes de la empresa;
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referencias comerciales y bancarias, las que daran una mejor vision al comerciante sobre
los posibles riesgos que implica contratar con una parte ubicada en un pais distante. En
muchos de los contratos internacionales, estamos ante operaciones donde los contratantes

saben muy poco el uno del otro.

CLAUSULAS

1. Opcion A. de la Compraventa. EI Vendedor vende y el Comprador compra la

mercaderia identificada como [descripcion de la o las mercaderias vendidas].

Opcion B. Del Suministro. EI Vendedor suministrard al Comprador de las mercaderias
identificadas [embarques de madera, gas natural, petroleo, etc.], en los siguientes

términos...

Comentario. La CISG tiene una aplicacion amplisima para toda clase de mercaderias,
salvo las limitaciones que prevé su Art. 2, y que son las compraventas para uso personal o
domeéstico, compraventas en subastas, judiciales, de electricidad, aeronaves,

embarcaciones, titulos valor. (CISG Art. 2).

Como lo dice la CISG, dicho instrumento aplica incluso para contratos de suministro,

cuando las mercaderias son entregadas de manera continua, 0 con periodos de

reabastecimiento intermitentes. (Véase CISG. Art. 3).
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En algunos casos la venta de la mercaderia incluye la prestacion de servicios como en los
contratos de "llave en mano"™ o “turn-keycontracts™ (instalacion de maquinaria,
capacitacion para el manejo de equipos, etc.), por lo que habran de describirse
ampliamente, pero tomando en cuenta que si la parte principal de las obligaciones consiste
en aportar un servicio, queda excluida la Convencién de Naciones Unidas sobre la
Compraventa Internacional de Mercaderias. (Véase CISG Art. 3(2). No obstante, pudiera
de cualquier manera resultar aplicable si los contratos pueden tratarse como operaciones

separadas, es decir un contrato de compraventa y otro de servicios.

En algunos casos el Vendedor podria optar por no transmitir la propiedad de las
mercaderias, condicionandola al pago del precio de las mercaderias. Sin embargo, estos
aspectos relacionados a la reserva del derecho de propiedad queda excluida del &mbito de
la CISG (véase Art. 4), y se regira por el derecho que resulte aplicable segun las
circunstancias del caso. Especial cuidado se habra de tener en utilizar una clausula de tal
naturaleza, ya que en algunos paises la garantia o la reserva de dominio solo surtiran

efectos contra terceros si se cumple un requisito de inscripcion publica.

2. Términos de Precio y Entrega. Las mercaderias seran entregadas [ex works, F.O.B.,
CIF, CFR, etc.], segun los Incoterms 2000 publicadas por la Camara Internacional de

Comercio.

Comentario. Los Incoterms (International Commerce Terms), son una especie de

clausulas abreviadas que nos dicen como se integra el precio de la compraventa (v.gr.
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C.L.F. coste, seguro y flete), es decir que es lo que se incluye en el precio a pagarse por las
mercaderias. En el ejemplo de un contrato CIF, el precio incluye el valor de la mercaderia,
un seguro, asi como el flete (contratado por el vendedor) hasta el puerto de destino
acordado. Otra cuestion importante que nos resuelve es el momento en que el riesgo de la
pérdida de la cosa es transmitido al vendedor. Por ejemplo, en los contratos CIF y FOB
(Free on Board), el riesgo se transmite como regla general cuando las mercaderias pasan la
borda de la embarcacion. Dado que la averia en transito es un acontecimiento comun en la
compraventa internacional, es recomendable que las partes tomen las consideraciones

adecuadas al respecto.

La fuente méas frecuentemente citada respecto de los Incoterms son los publicados por la
ICC (International Chamber of Commerce), mismos que tienen universal aceptacion en
cuanto a su significado. Tratar con mayor profundidad el tema de los Incoterms queda
fuera del alcance de este contrato, por lo que se recomienda al lector ordenar una copia de
los Incoterms a través de su capitulo local de la ICC. Aln y cuando las partes no
mencionaran la expresion Incoterms 2000, pudieran resultar aplicables por tratarse de usos

ampliamente conocidos en el comercio internacional. (CSIG art. 9(2)).

3. Monto, Forma de Pago del Precio, Intereses. El precio a pagarse por las mercaderias
sera el de [xxxx] moneda del pais [XXXX]. El pago se realizara mediante carta de credito,
sefialando al vendedor como beneficiario, y especificando que el pago se hara contra la
presentacion de la factura comercial, certificado de origen, copia del conocimiento de

embarque, poliza de seguro maritimo, y una letra de cambio. Si por cualquier razén la carta
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de crédito fuera incobrable por causa imputable al Comprador, se le aplicara un interés
moratorio del 1.5% mensual sobre saldos insolutos por el tiempo que dura el retraso en el
pago. ElI mismo interés aplicara para aquellos casos en que cualquier de las partes tenga la
obligacion de hacer un pago en dinero por concepto de indemnizacion por cualquier otra

razon a la otra parte.

Comentario. La obligacion la prevé el articulo 54 de la CISG, e incluye tomar todas las
medidas tendientes a realizarlo, como bien podria ser adquirir divisas extranjeras, abrir una
carta de crédito, etc. Otras obligaciones que tiene el comprador es precisamente tomar las
mercaderias una vez que queden a su disposicion en los términos del contrato, pues su
retraso en tomarlas puede causar gastos adicionales de almacenaje, que su caso,

corresponderia cubrir finalmente al mismo comprador. (Véase CISG arts. 53 a 60).

En la clausula se propone el uso de una carta de crédito (letter of credit, documentaryletter
of credit). Haciendo uso de los canales bancarios, las partes pueden quedar mas o menos
protegidas ya que el temor mas grande que tiene un comprador es enviar dinero y no
recibir mercaderias; mientras que el vendedor teme enviar mercaderias y no recibir el
precio por ellas. Para evitar estas complicaciones, a través de la carta de crédito se
establece que el vendedor solo recibira su pago al exhibir ciertos documentos que amparen
el despacho de las mercaderias ante el banco avisador. El vendedor no despacha las
mercaderias en tanto el banco no le avise que ya se ha abierto esta carta de crédito. Para
mayor informacion sobre Créditos Documentarios, consultese las Reglas y Usos

Uniformes 500 o UCP 500 publicados por la International Chamber of Commerce.
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Igualmente, un banco en su calidad podria tener experiencia en el manejo de estos

mecanismos de pago. Véase en este mismo sitio el caso de Dulces Luisi.

Todavez que la CISG no incluye una tasa de interés no obstante permite su cobro (CISG
art. 78), se recomienda a las partes que incluyan una tasa de interés para evitar las

complicaciones de determinar la tasa aplicable en caso de surgir una controversia.

4. Garantias del vendedor al comprador. Opcion A. El vendedor garantiza por un plazo
de [xxx dias, meses, afios] que las mercaderias son aptas para el uso tipico que se le da a

mercaderias de esta categoria.

Opcion B. El vendedor garantiza por un plazo de [xxx dias, meses, afios] que las
mercaderias se adecuan a las especificaciones sefialadas por el Comprador, y que las

mismas se encuentran libres de defectos.

Opcién C. El Vendedor no hace garantia alguna en cuanto a la adecuacion de las
mercaderias para un uso determinado, no obstante cualquier indicacion que hubiera hecho

el Comprador al Vendedor al respecto.

Comentario. La obligacion del Vendedor es entregar mercaderias en la cantidad, calidad y
tipo conforme al contrato, y que estén envasadas o embaladas como se hubiera acordado.
Dicha obligacion viene establecida en la CISG Art. 35. Otra obligacion es entregar los

documentos, como bien pueden ser facturas, certificados de origen, conocimientos de
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embarque, etc. (CISG Art. 34), dejando en claro estas obligaciones pues no todas las
legislaciones nacionales le contemplan expresamente. Atento al principio de libertad
contractual, las partes pueden modificar el alcance de la misma CISG, haciendo uso de una
opcidn como la Opcién C que pone a consideracion en este apartado. (Véase arts. 6, 35).

En este mismo sitio véase caso de La Costefia vs. Lanin/Santa Adela.

5. Reclamaciones de Terceros. EI Vendedor garantiza que las mercaderias se encuentran
libres de cualesquier reclamaciones de terceros, incluyendo reclamaciones derivadas de un
reclamo sobre la propiedad de las mismas, de que se encuentra sujetas a un gravamen, o de
que un tercero es el titular de algun derecho de propiedad intelectual, incluyendo derechos
de la propiedad industrial, o de derechos de autor en el Pais del Vendedor. Previo a la
celebracion del contrato el Comprador se ha cerciorado que las mercaderias del Vendedor
son importables a su pais o al pais de destino final de las mercaderias sin infringir ningun
derecho de propiedad intelectual, por lo que exonera al Vendedor de cualquier reclamo por

terceros relativos a los derechos de propiedad intelectual descritos en esta clausula.

Comentario. La mayoria de las legislaciones nacionales prevén la obligacion de
indemnizar al comprador cuando surge un reclamo de un tercero que se dice duefio, 0
titular de un derecho de garantia sobre un bien particular. Esta garantia queda a salvo en el
Art. 41 de la CISG. Donde muchas legislaciones son omisas, es en dejar en claro que la
obligacion del Vendedor debe incluir la de dejar a salvo al Comprador cuando surgen
reclamos de terceros por cuestiones de propiedad intelectual, cuando alguien se dice duefio

o licenciatario de las marcas, patentes o derechos autor que portan, que han sido
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incorporadas, 0 con las que ha sido fabricado un producto. La CISG prevé esta proteccion

en el Art. 42. (Véase también CISG art. 43).

6. Modificaciones del Contrato. El presente contrato solo podra modificarse por escrito
firmado por ambas partes. Cualquier propuesta para su modificacion debera enviarse a los
domicilios [numero de fax, correo electrénico] indicados en las Declaraciones indicadas al
principio de este contrato. El silencio a cualquier propuesta para la modificacion no tendra

el efecto de una aceptacion.

Comentario. AUn y cuando la regla general de la CISG es la informalidad para la
formacion del contrato, asi como para su modificacion o extincién (CSG arts. 11 29), se
puede establecer una limitacion de acuerdo con el articulo 29(2), para que las

modificaciones solo puedan realizarse por escrito.

7. Periodo para Inspeccionar y Notificar al Comprador.

Reclamaciones Relacionadas al Contrato. A partir de que el Comprador tenga
oportunidad de inspeccionar las mercaderias, debera examinarlas dentro de un plazo no
mayor de 10 dias [u otro plazo que acuerden las partes dependiendo si se tratan de
perecederos 0 no perecederos]. En caso de cualquier falta de conformidad debera dentro de
los 10 dias siguientes [u otro plazo] a su descubrimiento notificar al Vendedor de tal falta
de conformidad por escrito, o por cualquier otro medio, incluyendo los electrénicos

especificando en que consiste la falta de conformidad alegada.
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Comentario.

Una vez que el comprador tenga la oportunidad para hacerlo, debera inspeccionar las
mercaderias para cerciorarse de que éstas han sido enviadas en la cantidad, calidad y tipo
acordadas en el contrato. (CSIG arts. 35y 38). La CISG establece que debera hacerse esta
inspeccion en el plazo méas breve posible atendidas las circunstancias. Este plazo breve
dependera (i) de la forma de transporte, o si las mismas son reexpedidas hacia otro destino;
(if) aun y cuando no lo expresa la CISG, del tipo de mercaderias (perecederos o no),
aunque la jurisprudencia se ha inclinado por sefialar un limite de 30 dias. Este articulo va
intimamente ligado con el Art. 39 de la CISG, pues este se refiere a la obligacion del
Comprador en notificar al Vendedor dentro plazo razonable después de descubierta la falta
de conformidad. La consecuencia de no realizar dicho aviso, puede ser que el Comprador
pierda sus derechos de hacer valer tal reclamacion con posterioridad. Es comin que el
Comprador intente hacer valer como defensa en un juicio donde el Vendedor le demanda el
precio, que las mercaderias no venian en la cantidad, o no eran de calidad y tipo acordadas,
y cominmente son desechadas por falta del aviso oportuno, pues existe una presuncion de

que se trata de una defensa carente de sustento.

8. Fuerza Mayor. En caso de que el vendedor se encuentre impedido de cumplir con
cualquier obligacion derivada del contrato por acontecimientos que estén fuera de su
contrato incluyendo sin limitarse, a huelgas, incendios, guerra civil, expropiacion, conflicto

internacional, bloqueo, o catastrofe natural, debera notificar al Comprador tan pronto como
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tenga conocimiento de lo acontecido sobre su posibilidad de cumplir con el contrato, o en

su caso de que lo daré por terminado sin su responsabilidad.

Comentario. Un aspecto con el que los propios autores de la CISG no estuvieron del todo
satisfechos es el que se refiere a la fuerza mayor, ya que el articulo 79 que lo prevé no
enumera ninguna de las circunstancias sino que se refiere simplemente a un impedimento
imprevisto al momento de contratar. Para darle mayor certeza sobre cual circunstancia sera
un impedimento que pudiera exonerar a la parte impedida, se recomienda utilizar lenguaje
como el que se propone en la clausula anterior, incluyendo un pequefio catdlogo de

circunstancias exonerantes.

9. Jurisdiccion y Derecho Aplicable. Las partes estan de acuerdo en que no obstante el
domicilio actual o futuro de las partes, cualquier controversia que se suscite entre con

relacion a, o derivada del presente contrato serén resueltas por...

Opcion A. los tribunales en la ciudad de [nombre].

Opcion B. Arbitraje Comercial, por [un] [tres] arbitro(s) que en su caso designara [incluir

organizacion u otra forma de designacion]. Los arbitros llevaran el procedimiento en el

idioma X, y su laudo podra ejecutarse en cualquier sitio en que la parte que pierda tenga

bienes. Quien prevalezca en el procedimiento tendré derecho ademas de los
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Opcion A (Derecho Aplicable).

El derecho aplicable serda la Convencion de Naciones Unidas sobre la Compraventa
Internacional de Mercaderias [con exclusion del articulo XXX].

Opcion B (Derecho Aplicable).

El Derecho Aplicable lo serad el Cédigo de Comercio del pais X, excluyendo la aplicacién
de cualquier otro derecho, en particular con exclusion de la Convencion de Naciones

Unidas sobre la Compraventa Internacional de Mercaderias.

Comentario. EIl tema de la Jurisdiccion si bien queda fuera del &mbito de la CISG, no
deja de tener singular importancia. Establecerla desde antes de que surja una controversia
nos dara la certeza desde un inicio sobre el foro en que habrd de resolverse una
controversia que pueda surgir entre las partes. La mayor parte de los paises reconocen las
clausulas de seleccion del foro. También puede utilizarse una clausula que haga referencia
al arbitraje comercial como medio para resolver las desavenencias entre los contratantes.
Gracias a la Convencion de Nueva York sobre el Reconocimiento y Ejecucion de
Sentencias Arbitrales de 1958, el Arbitraje Comercial se ha convertido en el medio
utilizado por comerciantes y abogados internacionales experimentados en el comercio
internacional, ya que por medio del arbitraje jueces privados son quienes resuelven la

controversia de los particulares. En muchas ocasiones los arbitros gozan de un mayor
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conocimiento y experiencia en cuestiones de derecho mercantil internacional, que los

propios jueces oficiales.

En la Opcion A Derecho Aplicable que se deje claro que el instrumento aplicable al
contrato sera la CISG. Pues aun y cuando aplica cuando las partes son omisas en invocarla
(y claro, tienen sus domicilios en distintos estados Contratantes), pueden darse casos donde
una de las partes tiene su domicilio en un pais que aun no la hubiera ratificado, lo que
puede causar cierta incertidumbre en cuanto al derecho aplicable. Por otro lado, aun en los
casos en que esta aplicara de cualquier manera, podria tener el efecto de Ilamar la atencion
a los comerciantes, abogados Yy jueces de la existencia de este importante instrumento, ya a
que a la fecha y mas de 20 afios de haber sido aprobada, aun hay gran desconocimiento
sobre su existencia. Podran ademas excluir o modificar los efectos de un articulo de la

CISG en lo particular. (CISG Art. 6).

Finalmente, la Opcién B Derecho Aplicable deja abierta la posibilidad que las partes opten
por excluir la CISG totalmente, para lo que se sugiere que se haga en los términos mas
precisos posibles para no causar que esta aplique por error. Por ejemplo, una mencion de
que el * Derecho de Mexico regira este contrato de compraventa (claro, tratandose de
partes con establecimientos en Estados distintos), podria llevar a la aplicacion de la CISG,
pues el Derecho de México para compraventas internacionales es la CISG, y da la jerarquia
de los tratados internacionales sobre la legislacion propiamente doméstica, los jueces se

podrian ver obligados a aplicarla.
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CONCLUSIONES

La elaboracion de los contratos Internacionales en las operaciones de compra y venta de
mercancias y servicios son un herramienta fundamental en el buen desarrollo comercial,
estos aseguran la trazabilidad de la operacidn, garantizando una buena entrega de la
mercancia o del servicio, un tiempo adecuado, una calidad necesaria y un mantenimiento
de las mercancias en caso necesario, y para los proveedores se garantizan y se aseguran los
pagos o segregaciones de dinero en los plazos debidamente pactados ademas de la debida

funcionalidad de las maquinaria y equipos y la calidad del producto en general.

Conocer y manejar este tipo de operaciones nos represento la posibilidad de efectuar de
forma profesional todo tipo de negociacion dejando como precedente la necesidad de

efectuar un contrato seguro para todas las partes.

Conocer todo este ambito de contratacion, sus leyes y sus diferentes participantes nos dejan
satisfechos y nos coloca en un entorno profesional muy alto, el cual nos capacita para

efectuar buenas negociaciones comerciales seguras y eficientes.

En algunas ocasiones es dificil establecer contratos con todos los pardmetros que cubran los
diferentes eventos y riesgos pero se debe tener en cuenta que existen instancias superiores

que obligan a las diferentes compafiias a cubrir los dafios ocasionados en los procesos
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logisticos como al mismo tiempo el proceso de asesoria y asistencia técnica que se
convierte en un proceso Vvital de recuperacion tecnoldgica, ademas factores como el penalti
dentro del contrato podria generar el pago de algunos dineros que ayuden a cubrir la

segregacion por pago de servicios a terceros.
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REECOMENDACIONES

En el momento de estar celebrando un contrato internacional tener en cuenta las clausulas,
de interpretacion, mejores esfuerzos o best efforts, estabilizacidn, intangibilidad, inglesa o
meet or release clause, cliente favorito o most favored contumer, clause, prelacion o
preferential trearment clause, confidencialidad, limitacion y exoneracién de
responsabilidad, hardship o cambio de circunstancias, y La clausula de fuerza mayor, o
cualquiera se acomode ala nesecidad del comtrato, cualquier ausencia de estas puede traer

problemas o inconformidades a uno de las partes.

Se recomienda que toda negociacion comercial internacional se formalice preferiblemente
por escrito (télex, fax etc.) La oferta debe ser firme, precisa dirigida a la persona
determinada (de lo contrario no es mas que una simple propuesta comercial) debe fijarse un

plazo al comprador para su aceptacion.

Tener precaucidn con las disposiciones vigentes en el pais de destino.
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Las especificaciones técnicas deben ser muy precisas.

Los contratos importantes deben tener una fase de preparacion, (negociaciones
comerciales), después son formalizados dentro de las condiciones juridicas y se redactan

cuidadosamente.

Se recomienda que los contratos menos importantes, o las operaciones repetitivas, que la
mayoria de las veces se circunscriben al pedido repetitivo o frecuente, mediante
confirmacion de la orden por parte del vendedor. Este tipo de documentos, deben contener

minimo algunas indicaciones esenciales como:

Descripcion de la mercancia: calidad y cantidad.
Referencia a normas internacionales.
Descripcion del embalaje y el marcado.

Modo de transporte.

Fecha de entrega.

Control de conformidad.

Garantia de la mercancia.

Instrucciones de utilizacion.

Incoterms convenido.

Precio.

Moneda de pago.
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Condiciones y lugar de pago.
Sistemas de pago.

Documentos necesarios.
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ANEXQOS

NUEVA EDICION DE LOS PRINCIPIOS UNIDROIT SOBRE LOS CONTRATOS

COMERCIALES INTERNACIONALES
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El 10 de mayo de 2011 el Consejo Directivo del Instituto Internacional para la Unificacion
del Derecho Privado (UNIDROIT), una organizacion independiente intergubernamental
formada por 63 estados miembros, adopté formalmente una nueva y ampliada edicion de
los Principios UNIDROIT sobre los contratos comerciales internacionales (“Principios

UNIDROIT 20107)"°8..

Publicados por primera vez en 1994 y en una segunda edicion en 2004, los Principios
UNIDROIT, una reformulacion o “codificacion” no vinculante del derecho contractual
internacional, han sido tomados como modelo a lo largo del tiempo por numerosos
legisladores de todo el mundo para reformar el derecho contractual. Cada vez mas
frecuentemente, son usados por las partes al negociar complejos acuerdos internacionales
de negocios y usados por los tribunales arbitrales como derecho aplicable al asunto del
litigio. Ademas, tanto los tribunales de estados con ordenamientos juridicos avanzados
como los de otros no tan avanzados recurren cada vez mas a los Principios UNIDROIT
para interpretar y complementar el derecho local aplicable siempre que hay lagunas

juridicas o la ley no provee una solucion satisfactoria a la cuestion legal litigiosa.

Nueva edicion de los Principios Unidroit sobre los Contratos Comerciales Internacionales. En:
Brodermann&JahnBusinees aw. [En linea] Disponible en:
<http://www.german-law.com/html/index.php?language=3&id2=145&id4=148&cont_id=161&short=0>
[Consulta: octubre 25, 2011].
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La nueva edicion de los Principios UNIDROIT es el resultado de cuatro afios de trabajo de
un grupo internacional de eminentes juristas de todo el mundo. Contiene 211 articulos
acompariados de comentarios y ejemplos que incluyen los aspectos mas importantes del
derecho contractual, tales como formacion, interpretacion, contenido, cumplimiento,
incumplimiento y recursos legales relacionados, ademas de representacion, derechos de
terceros, transferencia, plazo de prescripcion. Aparte de algunas modificaciones menores y
la actualizacion de comentarios y ejemplos, las innovaciones mas destacables de la nueva
edicion de los Principios son los capitulos adicionales sobre restitucion, ilegalidad,

pluralidad de acreedores y deudores y condiciones.

BRODERMANN & JAHNestuvo implicado en el proceso: el socio directivo Dr. Eckart
Broderman ncontribuyd a la tercera edicioncomo "observador" de parte del Comité de
Derecho Espacial de la International Bar Association (Asociacioninternacional de
Abogados), donde fue miembro del consejo directivo durante muchos afos.

LOS PRINCIPIOS UNIDROIT EN LAS RELACIONES COMERCIALES
INTERNACIONALES”®

En el ambito de la comunidad internacional, el trafico mercantil encuentra una valiosa

expresion en los Principios Unidroit, entre otras razones, debido a que han sido redactados

AGUIRRE ANDRADE, Alix y MANASIA FERNANDEZ, Nelly. Los Principios Unidroit en las relaciones
comerciales internacionales. En: Revista de DerechoN® 25. Universidad del Norte, 25: 47-79. Barranquilla,
2006. ISSN: 0121-8697. [En linea] Disponible en:
<http://ciruelo.uninorte.edu.co/pdf/derecho/25/2_L0s%20principios%20Unidroit.Revista%20de%20Derecho
%20N%2025.pdf> [Consulta: octubre 30, 2011]
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con la finalidad de ofrecer soluciones a casos que van mas alla de la aplicacion de normas

de derecho interno.

Asi, puede afirmarse que los Principios Unidroit evolucionan de acuerdo con el ritmo de
transformacion de los acontecimientos sociales. Ello determina el éxito de los principios,
pues obedecen a una técnica actual de ofrecer soluciones tomando en cuenta los problemas

de la contemporanea sociedad internacional, con sus siguientes ventajas:

- La flexibilidad para ser adaptados a la naturaleza propia internacional de los casos que
tienen origen en una sociedad cada dia mas cambiante y envolvente y que bajo la propia
transformacion de la vida contemporanea, ésta produce nuevas situaciones que se deben

regular.

La uniformidad en las soluciones propuestas, lo cual contribuye a disminuir los casos
sometidos a derechos nacionales, ya que se evita la yuxtaposicion de las competencias de
distintos ordenamientos juridicos. En esta labor de armonizacion contribuye el aporte de los
comentarios adicionados a las soluciones preceptuadas en los principios, lo que facilita la
decision por parte del juzgador al contar con un pre disefio metodologico de adaptacion

entre el caso y la regulacion prevista.

La armoniosa aplicacion, teniendo como criterio orientador la equidad en el caso concreto,
atendiendo a las razonables expectativas de las partes. El aporte de los principios mediante

soluciones equitativas, a su vez, impone al juez que resuelve el caso un trabajo de
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investigacion, ya que le corresponde repensar sobre las cargas valorativas imperantes en

cada uno de los hechos que forman el caso que se va a analizar.

El sentido de orientacion, por lo que constituye propuesta y practica no solamente dar
solucion a los intereses controvertidos de las partes, sino asi mismo ofrecer respuestas a la
sociedad internacional que reclama la aplicacion de un derecho armonico y conforme con la

naturaleza de las relaciones juridicas que se extra -territorializan.

La efectividad de sus soluciones, lo cual se logra al ser aplicados los principios cuando las
partes no han elegido derecho alguno para regular el contrato. Ello sugiere la aplicacién de
oficio por el 6rgano jurisdiccional, el cual estd en el deber de ejercitar toda su actividad
para dar solucion pronta y eficaz a los casos que se le presenten. Asi mismo, permiten
alcanzar la tan ansiada justicia material, ya que los Principios Unidroit contienen elementos
realistas de la vida mercantil cotidiana, lo que los convierte en instrumentos practicos de

una gran dimension social.

La promocion del comercio internacional, ya que el actual proceso de globalizacion se
intensifica con mayor intensidad y refleja la participacion de las personas en los
intercambios, ya que aun siendo éstos de habitos y culturas, educativos, laborales, todos

ellos discurren en una permanente expansion del trafico comercial.

En el contexto americano, los Principios Unidroit encuentran su asimilacion a la Lex

mercatoria en la Convencion Interamericana sobre Derecho Aplicable a los Contratos
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Internacionales y, particularmente, en la legislacion venezolana constituyen fuente de
derecho mediante la aplicacion de los articulos 30 y 31 de la Ley de Derecho Internacional

Privado.

SOBRE LOS CONTRATOSCOMERCIALES INTERNACIONALES 2010

Esta investigacion analiza los Principios Unidroit sobre los Contratos Comerciales

Internacionales y su conveniencia en las relaciones comerciales internacionales desde su

formulacion por el Instituto Internacional para la Unificacion del Derecho

Privado en 1994. Asi mismo, se «centra en la naturaleza juridica vy

su aplicacion, entre otros topicos.

PREAMBULO

(Prop6sito de los Principios).

Estos Principios establecen reglas generales aplicables a los contratos mercantiles

internacionales.
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Estos Principios deberan aplicarse cuando las partes hayan acordado que su contrato se rija

por ellos”® (*).

Estos Principios pueden aplicarse cuando las partes hayan acordado que su contrato se rija

por principios generales del derecho, la “Lex Mercatoria” o expresiones semejantes.

Estos Principios pueden aplicarse cuando las partes no han escogido el derecho aplicable al

contrato.

Estos Principios pueden ser utilizados para interpretar o complementar instrumentos

internacionales de derecho uniforme.

Estos Principios pueden ser utilizados para interpretar o complementar el derecho nacional.

Estos Principios pueden servir como modelo para los legisladores nacionales e

internacionales.

60(*) Las partes que deseen aplicar a su contrato los Principios pueden usar la siguiente clausula, con la
adicién de eventuales excepciones o modificaciones:

“El presente contrato se rige por los Principios UNIDROIT (2010) [excepto en lo que respecta a los
Articulos ...]".

Si las partes desearan pactar también la aplicacion de un derecho nacional en particular pueden recurrir a la
siguiente formula:

“El presente contrato se rige por los Principios UNIDROIT (2010) [excepto en lo que respecta a los
Articulos ...], integrados cuando sea necesario por el derecho [del Estado “X”].
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CAPITULO 1—DISPOSICIONES GENERALES

ARTICULO 1.1

(Libertad de contratacion).

Las partes son libres para celebrar un contrato y para determinar su contenido.

ARTICULO 1.2

(Libertad de forma).

Nada de lo expresado en estos Principios requiere que un contrato, declaracion o acto

alguno deba ser celebrado o probado conforme a una forma en particular. EIl contrato puede

ser probado por cualquier medio, incluidos los testigos.

ARTICULO 1.3

(Caracter vinculante de los contratos).

Todo contrato validamente celebrado es obligatorio para las partes. Solo puede ser

modificado o extinguido conforme a lo que él disponga, por acuerdo de las partes o por

algun otro modo conforme a estos Principios.
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ARTICULO 1.4

(Normas de caracter imperativo).

Estos Principios no restringen la aplicacion de normas de caracter imperativo, sean de

origen nacional, internacional o supranacional, que resulten aplicables conforme a las

normas pertinentes de derecho internacional privado.

ARTICULO 1.5

(Exclusion o modificacion de los Principios por las partes).

Las partes pueden excluir la aplicacion de estos Principios, asi como derogar o modificar el

efecto de cualquiera de sus disposiciones, salvo que en ellos se disponga algo diferente.

ARTICULO 1.6

(Interpretacion e integracion de los Principios).

(1) En la interpretacion de estos Principios se tendra en cuenta su caracter internacional asi

como sus propositos, incluyendo la necesidad de promover la uniformidad en su aplicacion.
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(2) Las cuestiones que se encuentren comprendidas en el ambito de aplicacion de estos

Principios, aunque no resueltas expresamente por ellos, se resolveran en lo posible segin

sus principios generales subyacentes.

ARTICULO 1.7

(Buena fe y lealtad negocial).

(1) Las partes deben actuar con buena fe y lealtad negocial en el comercio internacional.

(2) Las partes no pueden excluir ni limitar este deber.

ARTICULO 1.8

(Comportamiento contradictorio. Venire contra factumproprium).

Una parte no puede actuar en contradiccion a un entendimiento que ella ha suscitado en su

contraparte y conforme al cual esta ultima ha actuado razonablemente en consecuencia y en

su desventaja.
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ARTICULO 1.9

(Usos y précticas).

(1) Las partes estan obligadas por cualquier uso en que hayan convenido y por cualquier

practica que hayan establecido entre ellas.

(2) Las partes estan obligadas por cualquier uso que sea ampliamente conocido y

regularmente observado en el comercio internacional por los sujetos participantes en el

trafico mercantil de que se trate, a menos que la aplicacion de dicho uso sea irrazonable.

ARTICULO 1.10

(Notificacion).

(1) Cuando sea necesaria una notificacion, ésta se hard por cualquier medio apropiado

segun las circunstancias.

(2) La notificacion surtira efectos cuando llegue al &mbito o circulo de la persona a quien

va dirigida.
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(3) A los fines del paragrafo anterior, se considera que una notificacion “llega” al ambito o
circulo de la persona a quien va dirigida cuando es comunicada oralmente o entregada en su

establecimiento o direccion postal.

(4) A los fines de este articulo, la palabra “notificacion” incluye toda declaracion, demanda,

requerimiento o cualquier otro medio empleado para comunicar una intencion.

ARTICULO 1.11

(Definiciones).

A los fines de estos Principios:

— “Tribunal” incluye un tribunal arbitral.

— Si una de las partes tiene mas de un “establecimiento,” su “establecimiento” sera el que

guarde la relacion mas estrecha con el contrato y su cumplimiento, habida cuenta de las

circunstancias conocidas o0 previstas por las partes en cualquier momento antes de la

celebracién del contrato o en el momento de su celebracién;

— “deudor” o “deudora” es la parte a quien compete cumplir una obligacion, y “acreedor” o

“acreedora” es el titular del derecho a reclamar su cumplimiento;
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— “escrito” incluye cualquier modo de comunicacion que deje constancia de la informacion

que contiene y sea susceptible de ser reproducida en forma tangible.

ARTICULO 1.12

(Modo de contar los plazos fijados por las partes).

(1) Los dias feriados oficiales o no laborables que caigan dentro de un plazo fijado por las

partes para el cumplimiento de un acto quedaran incluidos a los efectos de calcular dicho

plazo.

(2) En todo caso, si el plazo expira en un dia que se considera feriado oficial o no laborable

en el lugar donde se encuentra el establecimiento de la parte que debe cumplir un acto, el

plazo queda prorrogado hasta el dia habil siguiente, a menos que las circunstancias

indiquen lo contrario.

(3) El uso horario es el del lugar del establecimiento de la parte que fija el plazo, a menos

que las circunstancias indiquen lo contrario.
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CAPITULO 2—FORMACION Y APODERAMIENTO DE REPRESENTANTES

SECCION 1: FORMACION

ARTICULO 2.1.1

(Modo de perfeccion).

El contrato se perfecciona mediante la aceptacién de una oferta o por la conducta de las

partes que sea suficiente para manifestar un acuerdo.

ARTICULO 2.1.2

(Definicion de la oferta).

Una propuesta para celebrar un contrato constituye una oferta, si es suficientemente precisa

e indica la intencién del oferente de quedar obligado en caso de aceptacion.

ARTICULO 2.1.3

(Retiro de la oferta).

(1) La oferta surte efectos cuando llega al destinatario.
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(2) Cualquier oferta, aun cuando sea irrevocable, puede ser retirada si la notificacion de su

retiro llega al destinatario antes o al mismo tiempo que la oferta.

ARTICULO 2.1.4

(Revocacién de la oferta).

(1) La oferta puede ser revocada hasta que se perfeccione el contrato, si la revocacion llega

al destinatario antes de que éste haya enviado la aceptacion.

(2) Sin embargo, la oferta no podréa revocarse:

(@) si en ella se indica, al sefialar un plazo fijo para la aceptacion o de otro modo, que es

irrevocable, o

(b) si el destinatario pudo razonablemente considerar que la oferta era irrevocable

y haya actuado en consonancia con dicha oferta.

ARTICULO 2.1.5

(Rechazo de la oferta).

La oferta se extingue cuando la notificacion de su rechazo llega al oferente.
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ARTICULO 2.1.6

(Modo de aceptacion).

(1) Constituye aceptacion toda declaracion o cualquier otro acto del destinatario que
indigue asentimiento a una oferta. El silencio o la inaccién, por si solos, no constituyen

aceptacion.

(2) La aceptacion de la oferta surte efectos cuando la indicacion de asentimiento llega al

oferente.

(3) No obstante, si en virtud de la oferta, o de las practicas que las partes hayan establecido
entre ellas o de los usos, el destinatario puede indicar su asentimiento ejecutando un acto

sin notificacion al oferente, la aceptacion surte efectos cuando se ejecute dicho acto.

ARTICULO 2.1.7

(Plazo para la aceptacion).

La oferta debe ser aceptada dentro del plazo fijado por el oferente o, si no se hubiere fijado
plazo, dentro del que sea razonable, teniendo en cuenta las circunstancias, incluso la
rapidez de los medios de comunicacion empleados por el oferente. Una oferta verbal debe

aceptarse inmediatamente, a menos que de las circunstancias resulte otra cosa.
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ARTICULO 2.1.8

(Aceptacion dentro de un plazo fijo).

El plazo de aceptacion fijado por el oferente comienza a correr desde el momento de

expedicion de la oferta. A menos que las circunstancias indiguen otra cosa, se presume que

la fecha que indica la oferta es la de expedicion.

ARTICULO 2.1.9

(Aceptacion tardia. Demora en la transmision).

(1) No obstante, la aceptacion tardia surtird efectos como aceptacion si el oferente, sin

demora injustificada, informa de ello al destinatario o lo notifica en tal sentido.

(2) Si la comunicacion que contenga una aceptacion tardia indica que ha sido enviada en
circunstancias tales que si su transmision hubiera sido normal habria Ilegado
oportunamente al oferente, tal aceptacion surtird efecto a menos que, sin demora

injustificada, el oferente informe al destinatario que su oferta ya habia caducado.

179



ARTICULO 2.1.10

(Retiro de la aceptacion).

La aceptacion puede retirarse si su retiro llega al oferente antes o al mismo tiempo que la

aceptacién haya surtido efecto.

ARTICULO 2.1.11

(Aceptacion modificada).

(1) La respuesta a una oferta que pretende ser una aceptacion, pero contiene adiciones,
limitaciones u otras modificaciones, es un rechazo de la oferta y constituye una

contraoferta.

(2) No obstante, la respuesta a una oferta que pretende ser una aceptacion, pero contiene
términos adicionales o diferentes que no alteren sustancialmente los de la oferta constituye
una aceptacion a menos que el oferente, sin demora injustificada, objete tal discrepancia.
De no hacerlo asi, los terminos del contrato seran los de la oferta con las modificaciones

contenidas en la aceptacion.
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ARTICULO 2.1.12

(Confirmacion por escrito).

Si dentro de un plazo razonable con posterioridad al perfeccionamiento del contrato fuese

enviado un escrito que pretenda constituirse en confirmacion de aquél y contuviere

términos adicionales o diferentes, éstos pasaran a integrar el contrato amenos que lo alteren

sustancialmente o que el destinatario, sin demora injustificada, objete la discrepancia.

ARTICULO 2.1.13

(Perfeccionamiento del contrato condicionado al acuerdo sobre asuntos especificos o una

forma en particular).

Cuando en el curso de las negociaciones una de las partes insiste en que el contrato no se

entendera perfeccionado hasta lograr un acuerdo sobre asuntos especificos o una forma en

particular, el contrato no se considerara perfeccionado mientras no se llegue a ese acuerdo.
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ARTICULO 2.1.14

(Contrato con términos “abiertos”).

(1) Si las partes han tenido el propdsito de celebrar un contrato, el hecho de que

intencionalmente hayan dejado algin término sujeto a ulteriores negociaciones 0 a su

determinacion por un tercero no impedira el perfeccionamiento del contrato.

(2) La existencia del contrato no se vera afectada por el hecho de que con posterioridad:

(a) las partes no se pongan de acuerdo acerca de dicho término, o

(b) el tercero no lo determine, siempre y cuando haya algin modo razonable para

determinarlo, teniendo en cuenta las circunstancias y la comin intencion de las partes.

ARTICULO 2.1.15

(Negociaciones de mala fe).

(1) Las partes tienen plena libertad para negociar los términos de un contrato y no son

responsables por el fracaso en alcanzar un acuerdo.
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(2) Sin embargo, la parte que negocia o interrumpe las negociaciones de mala fe es

responsable por los dafios y perjuicios causados a la otra parte.

(3) En particular, se considera mala fe que una parte entre en o continle negociaciones

cuando al mismo tiempo tiene la intencion de no llegar a un acuerdo.

ARTICULO 2.1.16

(Deber de confidencialidad).

Si una de las partes proporciona informacién como confidencial durante el curso de las

negociaciones, la otra tiene el deber de no revelarla ni utilizarla injustificadamente en

provecho propio, independientemente de que con posterioridad se perfeccione o no el

contrato. Cuando fuere apropiado, la responsabilidad derivada del incumplimiento de esta

obligacion podra incluir una compensacion basada en el beneficio recibido por la otra parte.

ARTICULO 2.1.17

(Clausulas de integracion).

Un contrato escrito que contiene una clausula de que lo escrito recoge completamente todo

lo acordado, no puede ser contradicho o complementado mediante prueba de declaraciones

183



0 de acuerdos anteriores. No obstante, tales declaraciones o acuerdos podran utilizarse para

interpretar lo escrito.

ARTICULO 2.1.18

(Modificacion en una forma en particular).

Un contrato por escrito que exija que toda modificacidn o extincion por mutuo acuerdo sea

en una forma en particular no podra modificarse ni extinguirse de otra forma. No obstante,

una parte quedara vinculada por sus propios actos y no podra valerse de dicha clausula en la

medida en gue la otra parte haya actuado razonablemente en funcion de tales actos.

ARTICULO 2.1.19

(Contratacion con clausulas estandar).

(1) Las normas generales sobre formacion del contrato se aplicaran cuando una o ambas

partes utilicen clausulas estandar, sujetas a lo dispuesto en los Articulos 2.1.20 al2.1.22.

(2) Clausulas estandar son aquellas preparadas con antelacion por una de las partes para su

uso general y repetido y que son utilizadas, de hecho, sin negociacion con la otra parte.
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ARTICULO 2.1.20

(Clausulas sorpresivas).

(1) Una clausula estandar no tiene eficacia si es de tal caracter que la otra parte no hubiera

podido preverla razonablemente, salvo que dicha parte la hubiera aceptado expresamente.

(2) Para determinar si una clausula estandar es de tal caracter, se tendra en cuenta su

contenido, lenguaje y presentacion.

ARTICULO 2.1.21

(Conflicto entre clausulas estandar y no-estandar).

En caso de conflicto entre una clausula estdndar y una que no lo sea, prevalecera esta

altima.

ARTICULO 2.1.22

(Conflicto entre formularios).

Cuando ambas partes utilizan clausulas estandar y llegan a un acuerdo excepto en lo que se

refiere a dichas clausulas, el contrato se entendera perfeccionado sobre la base de los
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términos acordados y de lo dispuesto en aquellas clausulas estandar que sean

sustancialmente comunes, a menos que una de las partes claramente indique con antelacion,

0 que con posterioridad y sin demora injustificada informe a la contraparte, que no desea

quedar obligada por dicho contrato.

SECCION 2: APODERAMIENTO DE REPRESENTANTES

ARTICULO 2.2.1

(Ambito de aplicacion de esta seccion).

(1) Esta seccion regula la facultad de una persona (“el representante”) para afectarlas

relaciones juridicas de otra persona (‘“el representado’) por o con respecto a un contrato con

un tercero, ya sea que el representante actle en su nombre o en el del representado.

(2) Esta seccion solo regula las relaciones entre el representado o el representante, por un

lado, y el tercero por el otro.

(3) Esta seccion no regula la facultad del representante conferido por la ley, ni la facultad

de un representante designado por una autoridad puablica o judicial.
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ARTICULO 2.2.2

(Constitucion y alcance de la facultad del representante).

(1) El otorgamiento de facultades por el representado al representante puede ser expreso o

tacito.

(2) EI representante tiene facultad para realizar todos los actos necesarios, segun las

circunstancias, para lograr los objetivos por los que el apoderamiento fue conferido.

ARTICULO 2.2.3

(Representacion aparente).

(1) Cuando un representante actua en el ambito de su representacion y el tercero sabia o

debiera haber sabido que el representante estaba actuando como tal, los actos del

representante afectan directamente las relaciones juridicas entre el representado y el tercero,

sin generar relacion juridica alguna entre el representante y el tercero.

(2) Sin embargo, los actos del representante solo afectan las relaciones entre el

representante y el tercero, cuando con el consentimiento del representado, el representante

asume la posicion de parte contratante.
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ARTICULO 2.2.4

(Representacion oculta).

(1) Cuando un representante acttia en el &ambito de su representacion y el tercero no sabia ni
debiera haber sabido que el representante estaba actuando como tal, los actos del

representante afectan solamente las relaciones entre el representante y el tercero.

(2) Sin embargo, cuando tal representante, al contratar con un tercero por cuenta de una
empresa, se comporta como duefio de ella, el tercero, al descubrir la identidad del
verdadero titular de la misma, podra ejercitar también contra este Ultimo las acciones que

tenga en contra del representante.

ARTICULO 2.25

(Representante actuando sin apoderamiento o excediéndolo).

(1) Cuando un representante actta sin poder o lo excede, sus actos no afectan las relaciones

juridicas entre el representado y el tercero.

(2) Sin embargo, cuando el representado genera en el tercero la conviccion razonable que el
representante tiene facultad para actuar por cuenta del representado y que el representante
estd actuando en el ambito de ese poder, el representado no puede invocar contra el tercero

la falta de poder del representante.
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ARTICULO 2.2.6

(Responsabilidad del representante sin poder o excediéndolo).

(1) Un representante que actia sin poder o excediéndolo es responsable, a falta de
ratificacion por el representado, de la indemnizacion que cologue al tercero en la misma
situacion en gue se hubiera encontrado si el representante hubiera actuado con poder y sin

excederlo.

(2) Sin embargo, el representante no es responsable si el tercero sabia o debierahaber

sabido que el representante no tenia poder o estaba excediéndolo.

ARTICULO 2.2.7

(Conflicto de intereses).

(1) Si un contrato celebrado por un representante lo involucra en un conflicto de intereses
con el representado, del que el tercero sabia o0 debiera haber sabido, el representado puede

anular el contrato. El derecho a la anulacion se somete a los Articulos3.12 y 3.14 a 3.17.

(2) Sin embargo, el representado no puede anular el contrato:

(a) si ha consentido que el representante se involucre en el conflicto de intereses, o lo sabia

o debiera haberlo sabido; o
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(b) si el representante ha revelado el conflicto de intereses al representado y éstenada ha

objetado en un plazo razonable.

ARTICULO 2.2.8

(Sub-representacion).

Un representante tiene la facultad implicita para designar un sub-representante a finde
realizar actos que no cabe razonablemente esperar que el representante realice

personalmente. Las disposiciones de esta seccion se aplican a la sub-representacion.

ARTICULO 2.2.9

(Ratificacion).

(1) Un acto por un representante que actla sin poder o excediendolo puede ser ratificado
por el representado. Con la ratificacion el acto produce iguales efectos que si hubiese sido

realizado desde un comienzo con apoderamiento.

(2) El tercero puede, mediante notificacion al representado, otorgarle un plazo razonable

para la ratificacion. Si el representado no ratifica el acto en ese plazo, no podra hacerlo

despueés.
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(3) Si, al momento de actuar el representante, el tercero no sabia ni debiera haber sabido la
falta de apoderamiento, éste puede, en cualquier momento previo a la ratificacion,

notificarle al representado su rechazo a quedar vinculado por una ratificacion.

ARTICULO 2.2.10

(Extincion del poder).

(1) La extincion del poder no es efectiva en relacion a un tercero a menos que éste la

conozca o debiera haberla conocido.

(2) No obstante la extincion de su poder, un representante continda facultado para realizar

aquellos actos que son necesarios para evitar un dafio a los intereses del representado.
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CAPITULO 3—VALIDEZ

SECCION 1: DISPOSICIONES GENERALES

ARTICULO 3.1.1

(Cuestiones excluidas).

Este capitulo no se ocupa de la falta de capacidad de las partes.

ARTICULO 3.1.2

(Validez del mero acuerdo).

Todo contrato queda perfeccionado, modificado o extinguido por el mero acuerdo de las

partes, sin ningun requisito adicional.

ARTICULO 3.1.3

(Imposibilidad inicial).
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(1) No afectara la validez del contrato el mero hecho de que al momento de su celebracion

fuese imposible el cumplimiento de la obligacion contraida.

(2) Tampoco afectara la validez del contrato el mero hecho de que al momento de su

celebracion una de las partes no estuviere facultada para disponer de los bienes objeto del

contrato.

ARTICULO 3.1.4

(Caracter imperativo de las disposiciones).

Las disposiciones relativas al dolo, la intimidacion, la excesiva desproporcion y la ilicitud

del contrato que se incluyen en este capitulo son imperativas.

SECCION 2: CAUSALES DE ANULACION

ARTICULO 3.2.1

(Definicion del error).

El error consiste en una concepcion equivocada sobre los hechos o sobre el derecho

existente al momento en que se celebro el contrato.
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ARTICULO 3.2.2

(Error determinante).

(1) Una parte puede anular un contrato a causa de error si al momento de su celebracion el
error fue de tal importancia que una persona razonable, en la misma situacion de la persona
que cometio el error, no habria contratado o lo habria hecho en términos sustancialmente

diferentes en caso de haber conocido la realidad de las cosas, y:

(@) la otra parte incurrié en el mismo error, 0 lo causo, o lo conocié o lo debid haber
conocido y dejar a la otra parte en el error resultaba contrario a los criterios comerciales

razonables de lealtad negocial; o

(b) en el momento de anular el contrato, la otra parte no habia actuado aun razonablemente

de conformidad con el contrato.

(2) No obstante, una parte no puede anular un contrato si:

(@) Ha incurrido en culpa grave al cometer el error; o

(b) El error versa sobre una materia en la cual la parte equivocada ha asumido el riesgo del

error o, tomando en consideracion las circunstancias del caso, dicha parte debe soportar

dicho riesgo.
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ARTICULO 3.2.3

(Error en la expresion o en la transmision).

Un error en la expresion o en la transmision de una declaracion es imputable a lapersona de

quien emané dicha declaracion.

ARTICULO 3.2.4

(Remedios por incumplimiento).

Una parte no puede anular el contrato a causa de error si los hechos en los que basa su

pretension le otorgan o le podrian haber otorgado remedios por incumplimiento.

ARTICULO 3.25

(Dolo).

Una parte puede anular un contrato si fue inducida a celebrarlo mediante maniobras dolosas
de la otra parte, incluyendo palabras o practicas, o cuando dicha parte omitié dolosamente
revelar circunstancias que deberian haber sido reveladas conforme a criterios comerciales

razonables de lealtad negocial.
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ARTICULO 3.2.6

(Intimidacion).

Una parte puede anular un contrato si fue inducida a celebrarlo mediante una amenaza
injustificada de la otra parte, la cual, tomando en consideracion las circunstancias del caso,
fue tan inminente y grave como para dejar a la otra parte sin otra alternativa razonable. En
particular, una amenaza es injustificada si la accién u omisién con la que el promitente fue
amenazado es intrinsecamente incorrecta, o resulto incorrecto recurrir a dicha amenaza para

obtener la celebracion del contrato.

ARTICULO 3.2.7

(Excesiva desproporcion).

(1) Una parte puede anular el contrato o cualquiera de sus clausulas si en el momento de su
celebracion el contrato o alguna de sus clausulas otorgan a la otra parte una ventaja

excesiva. A tal efecto, se deben tener en cuenta, entre otros, los siguientes factores:

(@) que la otra parte se haya aprovechado injustificadamente de la dependencia, afliccion
econdémica o0 necesidades apremiantes de la otra parte, o de su falta de prevision,
ignorancia, inexperiencia o falta de habilidad en la negociacion; y (b) la naturaleza y

finalidad del contrato.
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(2) A peticion de la parte legitimada para anular el contrato, el tribunal podra adaptar el
contrato o la clausula en cuestion, a fin de ajustarlos a criterios comerciales razonables de

lealtad negocial.

(3) El tribunal también podra adaptar el contrato o la clausula en cuestion, a peticion de la
parte que recibio la notificacién de la anulacion, siempre y cuando dicha parte haga saber
su decision a la otra inmediatamente, y, en todo caso, antes de que ésta obre
razonablemente de conformidad con su voluntad de anular el contrato. Se aplicaran, por

consiguiente, las disposiciones del Articulo 3.2.10(2).

ARTICULO 3.2.8

(Terceros).

(1) Cuando el dolo, la intimidacidn, la excesiva desproporcion o el error sean imputables o

sean conocidos o deban ser conocidos por un tercero de cuyos actos es responsable la otra

parte, el contrato puede anularse bajo las mismas condiciones que si dichas anomalias

hubieran sido obra suya.

(2) Cuando el dolo, la intimidacion o la excesiva desproporcion sean imputables aun tercero

de cuyos actos no es responsable la otra parte, el contrato puede anularse si dicha parte

conocio o debio conocer el dolo, la intimidacion o la excesiva desproporcion, o bien si en el
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momento de anularlo dicha parte no habia actuado todavia razonablemente de conformidad

con lo previsto en el contrato.

ARTICULO 3.2.9

(Confirmacidn).

La anulacidon del contrato queda excluida si la parte facultada para anularlo lo confirma de
una manera expresa o tacita una vez que ha comenzado a correr el plazo para notificarla

anulacion.

ARTICULO 3.2.10

(Pérdida del derecho a anular el contrato).

(1) Si una de las partes se encuentra facultada para anular un contrato por causa de error,
pero la otra declara su voluntad de cumplirlo o cumple el contrato en los términos en los
que la parte facultada para anularlo lo entendio, el contrato se considerara perfeccionado en
dichos términos. En tal caso, la parte interesada en cumplirlo debera hacer tal declaracion o
cumplir el contrato inmediatamente de ser informada de la manera en que la parte facultada
para anularlo lo ha entendido y antes de que ella proceda a obra razonablemente de

conformidad con la notificacion de anulacién.
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(2) La facultad de anular el contrato se extingue a consecuencia de dicha declaracion no
cumplimiento, y cualquier otra notificacion de anulacion hecha con anterioridad no tendra

valor alguno.

ARTICULO 3.2.11

(Notificacidn de anulacion).

El derecho a anular un contrato se ejerce cursando una notificacion a la otra parte.

ARTICULO 3.2.12

(Plazos).

(1) La notificacién de anular el contrato debe realizarse dentro de un plazo razonable,
teniendo en cuenta las circunstancias, después de que la parte impugnante conocié o0 no

podia ignorar los hechos o pudo obrar libremente.

(2) Cuando una clausula del contrato pueda ser anulada en virtud del Articulo3.2.7, el plazo

para notificar la anulacion empezaré a correr a partir del momento en que dicha clausula

sea invocada por la otra parte.
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ARTICULO 3.2.13

(Anulacién parcial).

Si la causa de anulacion afecta sélo a algunas clausulas del contrato, los efectos de la

anulacion se limitaran a dichas clausulas a menos que, teniendo en cuenta las

circunstancias, no sea razonable conservar el resto del contrato.

ARTICULO 3.2.14

(Efectos retroactivos).

La anulacion tiene efectos retroactivos.

ARTICULO 3.2.15

(Restitucion).

(1) En caso de anulacion, cualquiera de las partes puede reclamar la restitucion de lo

entregado conforme al contrato o a la parte del contrato que haya sido anulada, siempre que

dicha parte restituya al mismo tiempo lo que recibié en base al contrato o a la parte del

contrato que fue anulada.
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(2) Si no es posible o apropiada la restitucion en especie, procedera una compensacion en

dinero, siempre que sea razonable.

(3) Quien recibié el beneficio del cumplimiento no estd obligado a la compensacion en

dinero si la imposibilidad de la restitucion en especie es imputable a la otra parte.

(4) Puede exigirse una compensacion por los gastos razonablemente necesarios para

proteger o conservar lo recibido.

ARTICULO 3.2.16

(Darios y perjuicios).

Independientemente de que el contrato sea o no anulado, la parte que conocid o debia haber
conocido la causa de anulacién se encuentra obligada a resarcir a la otra los dafios y
perjuicios causados, colocandola en la misma situacion en que se encontraria de no haber

celebrado el contrato.

ARTICULO 3.2.17

(Declaraciones unilaterales).

Las disposiciones de este capitulo se aplicaran, con las modificaciones pertinentes, a toda

comunicacion de intencién que una parte dirija a la otra.
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SECCION 3: ILICITUD

ARTICULO 3.3.1

(Contratos que violan normas de caracter imperativo).

(1) La violacién de una norma de caracter imperativo que resulte aplicable en virtud del
Articulo 1.4 de estos Principios, ya sea de origen nacional, internacional o supranacional,

tendra los efectos, en el supuesto que los tuviera, que dicha norma establezca expresamente.

(2) Si la norma de caracter imperativo no establece expresamente los efectos que su
violacion produce en el contrato, las partes podran ejercitar aquellos remedios por

incumplimiento que sean razonables atendiendo a las circunstancias.

(3) Al determinar lo que es razonable, se tendran en cuenta, entre otros, los siguientes

criterios:

(@) La finalidad de la norma violada.

(b) La categoria de personas que la norma busca proteger.

(c) Cualquier sancion que imponga la norma violada.

(d) La gravedad de la violacion;

(e) Si la violacion era conocida o debio haber sido conocida por una o ambas partes.

(f) Si el cumplimiento del contrato conlleva la violacion; y
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(g) Las expectativas razonables de las partes.

ARTICULO 3.3.2

(Restitucion).

(1) Podréa proceder la restitucion en el caso de haberse cumplido un contrato que viola una

norma de caracter imperativo segun el Articulo 3.3.1, siempre que dicha restitucion sea

razonable atendiendo a las circunstancias.

(2) Para determinar lo que es razonable, se tendran en cuenta los criterios a los que se

refiere el Articulo 3.3.1(3), con las adaptaciones necesarias.

(3) Si se reconoce la restitucion, se aplicaran las reglas del Articulo 3.2.15, con las

adaptaciones necesarias.

CAPITULO 4 — INTERPRETACION

ARTICULO 4.1

(Intencion de las partes).

(1) El contrato debe interpretarse conforme a la intencién comun de las partes.
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(2) Si dicha intencion no puede establecerse, el contrato se interpretard conforme al

significado que le habrian dado en circunstancias similares personas razonables de la

misma condicién que las partes.

ARTICULO 4.2

(Interpretacion de declaraciones y otros actos).

(1) Las declaraciones y otros actos de una parte se interpretaran conforme a la intencion de

esa parte, siempre que la otra parte la haya conocido o no la haya podido ignorar.

(2) Si el pardgrafo precedente no es aplicable, tales declaraciones y actos deberan

interpretarse conforme al significado que le hubiera atribuido en circunstancias similares

una persona razonable de la misma condicion que la otra parte.

ARTICULO 4.3

(Circunstancias relevantes).

Para la aplicacion de los Articulos 4.1 y 4.2, deberan tomarse en consideracion todas las

circunstancias, incluyendo:

(a) Las negociaciones previas entre las partes.
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(b) Las practicas que ellas hayan establecido entre si.

(c) Los actos realizados por las partes con posterioridad a la celebracidn del contrato.

(d) La naturaleza y finalidad del contrato;

(e) El significado comunmente dado a los términos y expresiones en el respectivo ramo
comercial; y

(f) los usos.

ARTICULO 4.4

(Interpretacion sistematica del contrato).

Los términos y expresiones se interpretaran conforme a la totalidad del contrato o la

declaracion en la que aparezcan en su conjunto.

ARTICULO 45

(Interpretacion dando efecto a todas las disposiciones).

Los términos de un contrato se interpretaran en el sentido de dar efecto a todos ellos, antes

que de privar de efectos a alguno de ellos.
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ARTICULO 4.6

(Interpretacion contra proferentem).

Si los términos de un contrato dictados por una de las partes no son claros, se preferir a la

interpretacion que perjudique a dicha parte.

ARTICULO 4.7

(Discrepancias linguisticas).

Cuando un contrato es redactado en dos o mas versiones de lenguaje, todas igualmente
auténticas, prevalecerd, en caso de discrepancia entre tales versiones, la interpretacion

acorde con la version en la que el contrato fue redactado originalmente.

ARTICULO 4.8

(Integracion del contrato).

(1) Cuando las partes no se hayan puesto de acuerdo acerca de un término importante para
determinar sus derechos y obligaciones, el contrato sera integrado con un término

apropiado a las circunstancias.

(2) Para determinar cual es el término mas apropiado, se tendran en cuenta, entreotros

factores, los siguientes:
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(@) La intencion de las partes.

(b) La naturaleza y finalidad del contrato.

(c) La buena fe y la lealtad negocial.

(d) El sentido comun.

CAPITULO 5—CONTENIDO Y ESTIPULACION A FAVOR DE TERCEROS

SECCION 1: CONTENIDO

ARTICULOS5.1.1

(Obligaciones expresas e implicitas).

Las obligaciones contractuales de las partes pueden ser expresas o implicitas.

ARTICULO5.1.2

(Obligaciones implicitas).

Las obligaciones implicitas pueden derivarse de:

(a) La naturaleza y la finalidad del contrato.

(b) Las practicas establecidas entre las partes y los usos.
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(c) La buena fe y la lealtad negocial.

(d) El sentido comun.

ARTICULO5.1.3

(Cooperacion entre las partes).

Cada una de las partes debe cooperar con la otra cuando dicha cooperacion pueda ser

razonablemente esperada para el cumplimiento de las obligaciones de esta Gltima.

ARTICULOS5.1.4

(Obligacién de resultado y obligacion de emplear los mejores esfuerzos).

(1) En la medida en que la obligacion de una de las partes implique un deber de alcanzar un

resultado especifico, esa parte esta obligada a alcanzar dicho resultado.

(2) En la medida en que la obligacion de una de las partes implique un deber de emplear los
mejores esfuerzos en la ejecucion de la prestacion, esa parte estd obligada a emplear la
diligencia que pondria en circunstancias similares una persona razonable de la misma

condicion.
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ARTICULOS5.1.5

(Determinacion del tipo de obligacion).

Para determinar en qué medida la obligacion de una parte implica una obligacion de
emplear los mejores esfuerzos o de lograr un resultado especifico, se tendran en cuenta,

entre otros factores:

(@) Los términos en los que se describe la prestacion en el contrato.

(b) El precio y otros términos del contrato.

(c) El grado de riesgo que suele estar involucrado en alcanzar el resultado esperado.

(d) La capacidad de la otra parte para influir en el cumplimiento de la obligacion.

ARTICULOS5.1.6

(Determinacion de la calidad de la prestacion).

Cuando la calidad de la prestacion no ha sido precisada en el contrato ni puede ser

determinada en base a éste, el deudor debe una prestacion de una calidad razonable y no

inferior a la calidad media, segun las circunstancias.
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ARTICULOS5.1.7

(Determinacion del precio).

(1) Cuando el contrato no fija el precio o carece de términos para determinarlo, se considera
que las partes, salvo indicacién en contrario, se remitieron al precio generalmente cobrado
al momento de celebrarse el contrato en circunstancias semejantes dentro del respectivo
ramo comercial o, si no puede establecerse el precio de esta manera, se entenderd que las

partes se remitieron a un precio razonable.

(2) Cuando la determinacion del precio quede a cargo de una parte y la cantidad asi

determinada sea manifiestamente irrazonable, el precio serd sustituido por un precio

razonable, sin admitirse disposicion en contrario.

(3) Cuando la determinacion del precio quede a cargo de un tercero y éste no puede o0 no

quiere fijarlo, el precio sera uno razonable.

(4) Cuando el precio ha de fijarse por referencia a factores que no existen o que han dejado

de existir o de ser accesibles, se recurrird como sustituto al factor equivalente mas cercano.

ARTICULO5.1.8

(Contrato de tiempo indefinido).
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Cualquiera de las partes puede resolver un contrato de tiempo indefinido, notificandolo con

razonable anticipacion.

ARTICULO5.1.9

(Renuncia por acuerdo de partes).

(1) Un acreedor puede renunciar a su derecho mediante un acuerdo con el deudor.

(2) La oferta de renunciar a titulo gratuito a un derecho se presume aceptada si el deudor no

la rechaza inmediatamente después de conocerla.

SECCION 2: ESTIPULACION A FAVOR DE TERCEROS

ARTICULO5.2.1

(Estipulacion a favor de terceros).

(1) Las partes (el “promitente” y el “estipulante”) pueden otorgar por acuerdo expreso o

tacito un derecho a un tercero (el “beneficiario”).
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(2) La existencia y el contenido del derecho del beneficiario respecto del promitente se

determinan conforme al acuerdo de las partes y se encuentran sujetos a las condiciones y

limitaciones previstas en dicho acuerdo.

ARTICULO5.2.2

(Identificacion del beneficiario).

El beneficiario debe estar identificado en el contrato con suficiente certeza pero no necesita

existir cuando se celebre el contrato.

ARTICULO5.2.3

(Clausulas de exclusion y limitacion de responsabilidad).

El otorgamiento de derechos al beneficiario incluye el de invocar una clausula en el

contrato que excluya o limite la responsabilidad del beneficiario.

ARTICULO5.2.4

(Excepciones).
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El promitente puede oponer al beneficiario toda excepcion que el promitente pueda oponer

al estipulante.

ARTICULO5.2.5

(Revocacion).

Las partes pueden modificar o revocar los derechos otorgados por el contrato al

beneficiario mientras éste no los haya aceptado o no haya actuado razonablemente de

conformidad con ellos.

ARTICULO5.2.6

(Renuncia).

El beneficiario puede renunciar a un derecho que se le otorgue.

SECCION 3: OBLIGACIONES CONDICIONALES

ARTICULO5.3.1

(Tipos de condiciones).

Un contrato o una obligacion contractual pueden ser condicionales si dependen de un

evento futuro e incierto, de modo que el contrato o la obligacion contractual sélo surte
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efectos (condicion suspensiva) o deja de tenerlos (condicion resolutoria) si acaece el

evento.

ARTICULO5.3.2

(Efectos de las condiciones).

A menos que las partes convengan otra cosa:

a) el contrato o la obligacion contractual surtira efectos al cumplirse la condicién

suspensiva;

b) el contrato o la obligacion contractual cesara de tener efectos al cumplirse lacondicion

resolutoria.

ARTICULO5.3.3

(Intromision en el cumplimiento de la condicion).

1. Si el cumplimiento de una condicion es impedido por una parte, en violacion del deber

de buena fe y lealtad negocial o de cooperacion, dicha parte no podra invocar la falta de

cumplimiento de la condicion.
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2. Si el cumplimiento de una condicion es provocado por una parte, en violacion del deber

de buena fe y lealtad negocial o de cooperacion, dicha parte no podrd invocar el

cumplimiento de la condicion.

ARTICULO5.34

(Obligacién de preservar los derechos).

Antes del cumplimiento de la condicion, una parte no puede, en violacion del deber de

actuar de buena fe y lealtad negocial, comportarse de manera tal que perjudique los

derechos de la otra parte en caso de que la condicién se cumpliera.

ARTICULOS5.35

(Restitucion en caso de cumplimiento de una condicién resolutoria).

1. En el caso de cumplirse una condicion resolutoria, se aplicaran las reglas sobre la

restitucion de los Articulos 7.3.6 y 7.3.7, con las adaptaciones necesarias.

2. Si las partes han convenido que una condicion resolutoria tendré un efecto retroactivo, se

aplicarén las reglas sobre la restitucion del Articulo 3.2.15, con las adaptaciones necesarias.
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CAPITULO 6: CUMPLIMIENTO

SECCION 1: CUMPLIMIENTO EN GENERAL

ARTICULO6.1.1

(Momento del cumplimiento).

Una parte debe cumplir sus obligaciones:

(@) si el momento es fijado o determinable por el contrato, en ese momento;

(b) si un periodo de tiempo es fijado o determinable por el contrato, en cualquier momento

dentro de tal periodo, a menos que las circunstancias indiquen que a la otra parte le

corresponde elegir el momento del cumplimiento;

(c) en cualquier otro caso, en un plazo razonable después de la celebracion del contrato.

ARTICULO6.1.2

(Cumplimiento en un solo momento o en etapas).
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En los casos previstos en el Articulo 6.1.1 (b) o (c), el deudor debe cumplir sus
obligaciones en un solo momento, siempre que la prestacion pueda realizarse de una vez y

que las circunstancias no indiquen otro modo de cumplimiento.

ARTICULO6.1.3

(Cumplimiento parcial).

(1) El acreedor puede rechazar una oferta de un cumplimiento parcial efectuada al

vencimiento de la obligacién, vaya acompafiada o no dicha oferta de una garantia relativa al

cumplimiento del resto de la obligacion, a menos que el acreedor carezca de interés

legitimo para el rechazo.

(2) Los gastos adicionales causados al acreedor por el cumplimiento parcial han de ser

soportados por el deudor, sin perjuicio de cualquier otro remedio que le pueda corresponder

al acreedor.

ARTICULO 6.1.4

(Secuencia en el cumplimiento).
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(1) En la medida en que las prestaciones de las partes puedan ser efectuadas de manera
simultanea, las partes deben realizarlas simultaneamente, a menos que las circunstancias

indiguen otra cosa.

(2) En la medida en que la prestacion de s6lo una de las partes exija un periodo de tiempo,
esta parte debe efectuar primero su prestacion, a menos que las circunstancias indiquen otra

Ccosa.

ARTICULO6.1.5

(Cumplimiento anticipado).

(1) EIl acreedor puede rechazar el cumplimiento anticipado de la obligacion a menos que
carezca de interés legitimo para hacerlo.

(2) La aceptacién por una parte de un cumplimiento anticipado no afecta el plazo para el
cumplimiento de sus propias obligaciones si este ultimo fue fijado sin considerar el

momento del cumplimiento de las obligaciones de la otra parte.

(3) Los gastos adicionales causados al acreedor por el cumplimiento anticipado han de ser

soportados por el deudor, sin perjuicio de cualquier otro remedio que le pueda corresponder

al acreedor.
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ARTICULO6.1.6

(Lugar del cumplimiento).

(1) Si el lugar de cumplimiento no esta fijado en el contrato ni es determinable con base en

aquél, una parte debe cumplir:

(@) en el establecimiento del acreedor cuando se trate de una obligacion dineraria;

(b) en su propio establecimiento cuando se trate de cualquier otra obligacion.

(2) Una parte debe soportar cualquier incremento de los gastos que inciden en el

cumplimiento y que fuere ocasionado por un cambio en el lugar de su establecimiento

ocurrido con posterioridad a la celebracién del contrato.

ARTICULO 6.1.7

(Pago con cheque u otro instrumento).

(1) El pago puede efectuarse en cualquier forma utilizada en el curso ordinario de los

negocios en el lugar del pago.
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(2) No obstante, un acreedor que acepta un cheque o cualquier otra orden de pago o

promesa de pago, ya sea en virtud del paragrafo anterior o voluntariamente, se presume que

lo acepta solamente bajo la condicion de que sea cumplida.

ARTICULO6.1.8

(Pago por transferencia de fondos).

(1) El pago puede efectuarse por una transferencia a cualquiera de las instituciones

financieras en las que el acreedor haya hecho saber que tiene una cuenta, amenos gque haya

indicado una cuenta en particular.

(2) En el caso de pago por transferencia de fondos, la obligacion se cumple al hacerse

efectiva la transferencia a la institucion financiera del acreedor.

ARTICULO6.1.9

(Moneda de pago).

(1) Si una obligacion dineraria es expresada en una moneda diferente a la del lugar del

pago, éste puede efectuarse en la moneda de dicho lugar, a menos que:

(a) dicha moneda no sea convertible libremente; o
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(b) las partes hayan convenido que el pago deberia efectuarse solo en la moneda en la cual

la obligacion dineraria ha sido expresada.

(2) Si es imposible para el deudor efectuar el pago en la moneda en la cual la obligacion

dineraria ha sido expresada, el acreedor puede reclamar el pago en la moneda del lugar del

pago, aun en el caso al que se refiere el paragrafo (1)(b) de este Articulo.

(3) El pago en la moneda del lugar de pago debe efectuarse conforme al tipo de cambio

aplicable que predomina en ese lugar al momento en que debe efectuarse el pago.

(4) Sin embargo, si el deudor no ha pagado cuando debié hacerlo, el acreedor puede

reclamar el pago conforme al tipo de cambio aplicable y predominante, bien al vencimiento

de la obligacién o en el momento del pago efectivo.

ARTICULO 6.1.10

(Moneda no expresada).

Si el contrato no expresa una moneda en particular, el pago debe efectuarse en la moneda

del lugar donde ha de efectuarse el pago.
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ARTICULO 6.1.11

(Gastos del cumplimiento).

Cada parte debe soportar los gastos del cumplimiento de sus obligaciones.

ARTICULO 6.1.12

(Imputacion de pagos).

(1) Un deudor de varias obligaciones dinerarias al mismo acreedor puede especificar al

momento del pago a cudl de ellas pretende que sea aplicado el pago. En cualquier caso, el

pago ha de imputarse en primer lugar a cualquier gasto, luego a los intereses debidos y

finalmente al capital.

(2) Si el deudor no hace tal especificacion, el acreedor puede, dentro de un plazo razonable

después del pago, indicar al deudor a cual de las obligaciones lo imputa, siempre que dicha

obligacion sea vencida y sea indisputada.

(3) A falta de imputacion conforme a los paragrafos (1) o (2) de este Articulo, el pago se

imputa, en el orden indicado, a la obligacion que satisfaga uno de los siguientes criterios:

(a) La obligacién que sea vencida, o la primera en vencerse.
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(b) La obligacion que cuente con menos garantias para el acreedor.
(c) La obligacién que es méas onerosa para el deudor.

(d) La obligacion que surgio primero.

Si ninguno de los criterios precedentes se aplica, el pago se imputa a todas las obligaciones

proporcionalmente.

ARTICULO 6.1.13

(Imputacion del pago de obligaciones no dinerarias).

El Articulo 6.1.12 se aplica, con las adaptaciones del caso, a la imputacién del pago de

obligaciones no dinerarias.

ARTICULO 6.1.14

(Solicitud de autorizacion publica).

Cuando la ley de un Estado requiera una autorizacion publica que afecta la validez del

contrato o su cumplimiento y ni la ley ni las circunstancias del caso indican algo distinto:

(@) si solo una parte tiene su establecimiento en tal Estado, esa parte debera tomarlas

medidas necesarias para obtener la autorizacion; y
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(b) en los demas casos, la parte cuyo cumplimiento requiere de la autorizacion debera

tomar las medidas necesarias para obtenerla.

ARTICULO 6.1.15

(Gestion de la autorizacion).

(1) La parte obligada a tomar las medidas necesarias para obtener la autorizacion debe

hacerlo sin demora injustificada y soportara todos los gastos en que incurra.

(2) Esa parte deberd, cuando sea pertinente, notificar a la otra parte, sin demora

injustificada, de la concesion o la denegacion de la autorizacion.

ARTICULO 6.1.16

(Autorizacion ni otorgada ni denegada).

(1) Cualquiera de las partes puede resolver el contrato si, pese a que la parte responsable de

obtener la autorizacion ha tomado todas las medidas requeridas para obtenerla, ésta no se

otorga ni rechaza dentro del plazo convenido o, cuando no se haya acordado plazo alguno,

dentro de un plazo prudencial a partir de la celebracion del contrato.
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(2) No se aplicara lo previsto en el paragrafo (1) de este Articulo cuando la autorizacion
afecte solamente algunas clausulas del contrato, siempre que, teniendo en cuenta las
circunstancias, sea razonable mantener el resto del contrato a pesar de haber sido denegada
la autorizacion.

ARTICULO 6.1.17

(Autorizacion denegada).

(1) La denegaciéon de una autorizacion que afecta la validez del contrato comporta su
nulidad. Si la denegacion afecta Unicamente la validez de algunas clausulas, solo tales
clausulas serén nulas si, teniendo en cuenta las circunstancias, es razonable mantener el

resto del contrato.

(2) Se aplican las reglas del incumplimiento cuando la denegacion de una autorizacion haga

imposible, en todo o en parte, el cumplimiento del contrato.

SECCION 2: EXCESIVA ONEROSIDAD (HARDSHIP)

ARTICULO 6.2.1

(Obligatoriedad del contrato).
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Cuando el cumplimiento de un contrato llega a ser mas oneroso para una de las partes, esa

parte permanece obligada, no obstante, a cumplir sus obligaciones salvo lo previsto en las

siguientes disposiciones sobre “excesiva onerosidad” (hardship).

ARTICULO 6.2.2

(Definicion de la “excesiva onerosidad” (hardship)).

Hay “excesiva onerosidad” (hardship) cuando el equilibrio del contrato es alterado de modo

fundamental por el acontecimiento de ciertos eventos, bien porque el costo de la prestacion

a cargo de una de las partes se ha incrementado, o porque el valor de la prestacion que una

parte recibe ha disminuido, y:

(a) Dichos eventos acontecen o llegan a ser conocidos por la parte en desventaja después de

la celebracion del contrato.

(b) Los eventos no pudieron ser razonablemente tenidos en cuenta por la parte en

desventaja en el momento de celebrarse el contrato.

(c) Los eventos escapan al control de la parte en desventaja; y

(d) El riesgo de tales eventos no fue asumido por la parte en desventaja.
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ARTICULO 6.2.3

(Efectos de la “excesiva onerosidad” (hardship)).

(1) En caso de “excesiva onerosidad” (hardship), la parte en desventaja puede reclamar la

renegociacion del contrato. Tal reclamo debera formularse sin demora injustificada, con

indicacion de los fundamentos en los que se basa.

(2) El reclamo de renegociacion no autoriza por si mismo a la parte en desventaja para

suspender el cumplimiento.

(3) En caso de no llegarse a un acuerdo dentro de un tiempo prudencial, cualquiera de las

partes puede acudir a un tribunal.

(4) Si el tribunal determina que se presenta una situacion de “excesiva onerosidad”

(hardship), y siempre que lo considere razonable, podra:

(a) Resolver el contrato en fecha y condiciones a ser fijadas; o

(b) Adaptar el contrato con miras a restablecer su equilibrio.
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CAPITULO 7—INCUMPLIMIENTO

SECCION 1: INCUMPLIMIENTO EN GENERAL

ARTICULO 7.1.1

(Definicion del incumplimiento).

El incumplimiento consiste en la falta de ejecucion por una parte de alguna de sus

obligaciones contractuales, incluyendo el cumplimiento defectuoso o el cumplimiento

tardio.

ARTICULO 7.1.2

(Interferencia de la otra parte).

Una parte no podra ampararse en el incumplimiento de la otra parte en la medida en que tal

incumplimiento haya sido causado por accion u omision de la primera o por cualquier otro

acontecimiento por el que ésta haya asumido el riesgo.
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ARTICULO 7.1.3

(Suspension del cumplimiento).

(1) Cuando las partes han de cumplir simultdneamente, cada parte puede suspender el

cumplimiento de su prestacion hasta que la otra ofrezca su prestacion.

(2) Cuando las partes han de cumplir de modo sucesivo, la parte que ha de cumplir después
puede suspender su cumplimiento hasta que la parte que ha de hacerlo primero haya

cumplido.

ARTICULO 7.1.4

(Subsanacidn del incumplimiento).

(1) La parte incumplidora puede subsanar a su cargo cualquier incumplimiento, siempre y

cuando:

(@) Notifique sin demora injustificada a la parte perjudicada la forma y el momento
propuesto para la subsanacion.

(b) La subsanacion sea apropiada a las circunstancias.

(c) La parte perjudicada carezca de interés legitimo para rechazarla; y

(d) Dicha subsanacion se lleve a cabo sin demora.
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(2) La notificacion de que el contrato ha sido resuelto no excluye el derecho a subsanar el

incumplimiento.

(3) Los derechos de la parte perjudicada que sean incompatibles con el cumplimiento de la
parte incumplidora se suspenden desde la notificacion efectiva de la subsanacion hasta el

vencimiento del plazo para subsanar.

(4) La parte perjudicada puede suspender su propia prestaciébn mientras se encuentre

pendiente la subsanacion.

(5) A pesar de la subsanacion, la parte perjudicada conserva el derecho a reclamar el

resarcimiento por el retraso y por cualquier dafio causado o que no pudo ser evitado por la

subsanacion.

ARTICULO 7.1.5

(Periodo suplementario para el cumplimiento).

(1) En caso de incumplimiento, la parte perjudicada podra conceder, mediante notificacion

a la otra parte, un periodo suplementario para que cumpla.

(2) Durante el periodo suplementario, la parte perjudicada puede suspender el

cumplimiento de sus propias obligaciones correlativas y reclamar el resarcimiento, pero no
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podra ejercitar ningun otro remedio. La parte perjudicada puede ejercitar cualquiera de los
remedios previstos en este Capitulo si la otra parte le notifica que no cumplira dentro del

periodo suplementario o si éste finaliza sin que la prestacion debida haya sido realizada.

(3) En caso de que la demora en el cumplimiento no sea esencial, la parte perjudicada que
ha notificado a la otra el otorgamiento de un periodo suplementario de duracion razonable,
puede resolver el contrato al final de dicho periodo. El periodo suplementario que no sea de
una duracién razonable puede extenderse en consonancia con dicha duracion. La parte
perjudicada puede establecer en su notificaciobn que el contrato quedard resuelto

automaticamente si la otra parte no cumple.

(4) El paragrafo (3) no se aplicard cuando la prestacién incumplida sea tan s6lo una minima

parte de la obligacién contractual asumida por la parte incumplidora.

ARTICULO 7.1.6

(Clausulas de exoneracion).

Una clausula que limite o excluya la responsabilidad de una parte por in cumplimiento o

que le permita ejecutar una prestacion sustancialmente diversa de lo que la otra parte

razonablemente espera, no puede ser invocada si fuere manifiestamente desleal hacerlo,

teniendo en cuenta la finalidad del contrato.
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ARTICULO 7.1.7

(Fuerza mayor) (forcemajeure).

(1) El incumplimiento de una parte se excusa si esa parte prueba que el incumplimiento fue
debido a un impedimento ajeno a su control y que, al momento de celebrarse el contrato, no
cabia razonablemente esperar, haberlo tenido en cuenta, o haber evitado o superado sus

consecuencias.

(2) Cuando el impedimento es s6lo temporal, la excusa tiene efecto durante un periodo de
tiempo que sea razonable en funcion del impacto del impedimento en el cumplimiento del

contrato.

(3) La parte incumplidora debe notificar a la otra parte acerca del impedimento y su
impacto en su aptitud para cumplir. Si la notificacion no es recibida por la otra parte en un
plazo razonable a partir de que la parte incumplidora supo o debi6 saber del impedimento,
esta parte sera responsable de indemnizar los dafios y perjuicios causados por la falta de

recepcion.

(4) Nada de lo dispuesto en este Articulo impide a una parte ejercitar el derecho a resolver

el contrato, suspender su cumplimiento o a reclamar intereses por el dinero debido.
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SECCION 2: DERECHO A RECLAMAR EL CUMPLIMIENTO

ARTICULO 7.2.1

(Cumplimiento de obligaciones dinerarias).

Si una parte que estd obligada a pagar dinero no lo hace, la otra parte puede reclamar el

pago.

ARTICULO 7.2.2

(Cumplimiento de obligaciones no dinerarias).

Si una parte no cumple una obligacién distinta a la de pagar una suma de dinero, la otra

parte puede reclamar la prestacién, a menos que:

(a) Tal prestacion sea juridica o fisicamente imposible.

(b) La prestacion o, en su caso, la ejecucion forzosa, sea excesivamente gravosa u onerosa.

(c) La parte legitimada para recibir la prestacion pueda razonablemente obtenerla por otra

via.
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(d) La prestacion tenga caracter exclusivamente personal; o

(e) La parte legitimada para recibir la prestacion no la reclame dentro de un plazo razonable

desde de que supo o debid haberse enterado del incumplimiento.

ARTICULO 7.2.3

(Reparacion y reemplazo de la prestacion defectuosa).

El derecho al cumplimiento incluye, cuando haya lugar a ello, el derecho a reclamar la

reparacion, el reemplazo u otra subsanacion de la prestacion defectuosa. Lo dispuesto en

los Articulos 7.2.1y 7.2.2 se aplicara segun proceda.

ARTICULO 7.2.4

(Pena judicial).

(1) Cuando un tribunal ordena a una parte que cumpla, también puede ordenar que pague

una pena si no cumple con la orden.

(2) La pena sera pagada a la parte perjudicada, salvo que normas imperativas del derecho
del foro dispongan otra cosa. El pago de la pena a la parte perjudicada no excluye el

derecho de ésta al resarcimiento.
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ARTICULO 7.25

(Cambio de remedio).

(1) La parte perjudicada que ha reclamado el cumplimiento de una obligacion no dineraria

y no lo ha obtenido dentro del plazo fijado o, en su defecto, dentro de un plazo razonable,

podra recurrir a cualquier otro remedio.

(2) En caso de no ser factible la ejecucion de un mandato judicial que ordene el

cumplimiento de una obligacion no dineraria, la parte perjudicada podra recurrir a cualquier

otro remedio.

SECCION 3: RESOLUCION

ARTICULO 7.3.1

(Derecho a resolver el contrato).

(1) Una parte puede resolver el contrato si la falta de cumplimiento de una de las

obligaciones de la otra parte constituye un incumplimiento esencial.

(2) Para determinar si la falta de cumplimiento de una obligacion constituye un

incumplimiento esencial se tendré en cuenta, en particular, si:
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(@) El incumplimiento priva sustancialmente a la parte perjudicada de lo que tenia derecho a

esperar en virtud del contrato, a menos que la otra parte no hubiera previsto ni podido

prever razonablemente ese resultado.

(b) La ejecucion estricta de la prestacion insatisfecha era esencial segun el contrato.

(c) El incumplimiento fue intencional o temerario.

(d) El incumplimiento da a la parte perjudicada razones para desconfiar de que la otra

cumplira en el futuro.

(e) a resolucién del contrato hara sufrir a la parte incumplidora una pérdida

desproporcionada como consecuencia de su preparacion o cumplimiento.

(3) En caso de demora, la parte perjudicada también puede resolver el contrato si la otra

parte no cumple antes del vencimiento del periodo suplementario concedido a ella segun el

Articulo 7.1.5.

ARTICULO 7.3.2

(Notificacion de la resolucion).
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(1) El derecho de una parte a resolver el contrato se ejercita mediante una notificacion a la

otra parte.

(2) Si la prestacion ha sido ofrecida tardiamente o de otro modo no conforme con el
contrato, la parte perjudicada perdera el derecho a resolver el contrato a menos que
notifique su decision a la otra parte en un periodo razonable después de que supo o debid

saber de la oferta o de la prestacion defectuosa.

ARTICULO 7.3.3

(Incumplimiento anticipado).

Si antes de la fecha de cumplimiento de una de las partes fuere patente que una de las partes

incurrird en un incumplimiento esencial, la otra parte puede resolver el contrato.

ARTICULO 7.3.4

(Garantia adecuada de cumplimiento).

Una parte que crea razonablemente que habra un incumplimiento esencial de la otra parte
puede reclamar una garantia adecuada del cumplimiento y, mientras tanto, puede suspender
su propia prestacion. Si esta garantia no es otorgada en un plazo razonable, la parte que la

reclama puede resolver el contrato.
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ARTICULO 7.35

(Efectos generales de la resolucidn).

(1) La resolucion del contrato releva a ambas partes de la obligacion de efectuar y recibir

prestaciones futuras.

(2) La resolucion no excluye el derecho a reclamar una indemnizacion de los dafios y

perjuicios causados por el incumplimiento.

(3) La resolucion no afecta cualquier término del contrato relativo al arreglo de

controversias o cualquier otra clausula del contrato destinada a operar atn después de haber

sido resuelto.

ARTICULO 7.3.6

(Restitucion en el caso de contratos de cumplimiento en un solo momento).

(1) Al resolver un contrato cuyo cumplimiento tiene lugar en un solo momento, cada parte

puede reclamar a la otra la restitucion de lo entregado en virtud de dicho contrato, siempre

que tal parte restituya a la vez lo que haya recibido.
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(2) Si no es posible o apropiada la restitucion en especie, procederd una compensacion en

dinero, siempre que sea razonable.

(3) La parte que se beneficid con el cumplimiento no esta obligada a la compensacion en

dinero si la imposibilidad de la restitucion en especie es imputable a la otra parte.

(4) Puede exigirse una compensacion por aquellos gastos que son razonablemente

necesarios para proteger o conservar lo recibido.

ARTICULO 7.3.7

(Restitucion en el caso de contratos de cumplimiento prolongado).

(1) Al resolver un contrato cuyo cumplimiento se extiende en el tiempo, solamente se

puede reclamar la restitucion para el periodo posterior a la resolucién, siempre que el

contrato sea divisible.

(2) En la medida en que proceda la restitucion, se aplicaran las disposiciones del

Articulo 7.3.6.
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SECCION 4: RESARCIMIENTO

ARTICULO 7.4.1

(Derecho al resarcimiento).

Cualquier incumplimiento otorga a la parte perjudicada derecho al resarcimiento, bien

exclusivamente o en concurrencia con otros remedios, salvo que el incumplimiento sea

excusable conforme a estos Principios.

ARTICULO 7.4.2

(Reparacion integral).

(1) La parte perjudicada tiene derecho a la reparacion integral del dafio causado por el

incumplimiento. Este dafio comprende cualquier pérdida sufrida y cualquier ganancia de la

que fue privada, teniendo en cuenta cualquier ganancia que la parte perjudicada haya

obtenido al evitar gastos o dafios y perjuicios.

(2) Tal dafio puede ser no pecuniario e incluye, por ejemplo, el sufrimiento fisico y la

angustia emocional.
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ARTICULO 7.4.3

(Certeza del dario).

(1) La compensacion solo se debe por el dafio, incluyendo el dafio futuro, que pueda

establecerse con un grado razonable de certeza.

(2) La compensacion puede deberse por la pérdida de una expectativa en proporcién a la

probabilidad de que acontezca.

(3) Cuando la cuantia de la indemnizacion de los dafios y perjuicios no puede establecerse

con suficiente grado de certeza, queda a discrecion del tribunal fijar el monto del

resarcimiento.

ARTICULO 7.4.4

(Previsibilidad del dafio).

La parte incumplidora es responsable solamente del dafio previsto, o que razonablemente

podria haber previsto, como consecuencia probable de su incumplimiento, al momento de

celebrarse el contrato.
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ARTICULO 7.45

(Prueba del dafio en caso de una operacion de reemplazo).

Cuando la parte perjudicada ha resuelto el contrato y ha efectuado una operacion de
reemplazo en tiempo y modo razonables, podra recobrar la diferencia entre el precio del
contrato y el precio de la operacion de reemplazo, asi como el resarcimiento por cualquier

dafio adicional.

ARTICULO 7.4.6

(Prueba del dafio por el precio corriente).

(1) Si la parte perjudicada ha resuelto el contrato y no ha efectuado una operacion de
reemplazo, pero hay un precio corriente para la prestacion contratada, podré recuperar la
diferencia entre el precio del contrato y el precio corriente al tiempo de la resolucion del

contrato, asi como el resarcimiento por cualquier dafio adicional.

(2) Precio corriente es el precio generalmente cobrado por mercaderias entregadas o
servicios prestados en circunstancias semejantes en el lugar donde el contrato debio haberse
cumplido o, si no hubiere precio corriente en ese lugar, el precio corriente en otro lugar que

parezca razonable tomar como referencia.
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ARTICULO 7.4.7

(Dario parcialmente imputable a la parte perjudicada).

Cuando el dafio se deba en parte a un acto u omision de la parte perjudicada o a otro

acontecimiento por el que esa pare asume el riesgo, la cuantia del resarcimiento se reducira

en la medida en que tales factores hayan contribuido al dafio, tomando en consideracion la

conducta de cada una de las partes.

ARTICULO 7.4.8

(Atenuacion del dafio).

(1) La parte incumplidora no es responsable del dafio sufrido por la parte perjudicada en

tanto que el dafio pudo haber sido reducido si esa parte hubiera adoptado medidas

razonables.

(2) La parte perjudicada tiene derecho a recuperar cualquier gasto razonablemente

efectuado en un intento por reducir el dafio.

ARTICULO 7.4.9

(Intereses por falta de pago de dinero).
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(1) Si una parte no paga una suma de dinero cuando es debido, la parte perjudicada tiene
derecho a los intereses sobre dicha suma desde el vencimiento de la obligacién hasta el

momento del pago, sea 0 no excusable la falta de pago.

(2) El tipo de interés serd el promedio del tipo de préstamos bancarios a corto plazo en
favor de clientes calificados, y predominante para la moneda de pago en el lugar donde éste
ha de ser efectuado. Cuando no exista tal tipo en ese lugar, entonces se aplicara el mismo
tipo en el Estado de la moneda de pago. En ausencia de dicho tipo en esos lugares, el tipo

de interés sera el que sea apropiado conforme al derecho del Estado de la moneda de pago.

(3) La parte perjudicada tiene derecho a una indemnizacion adicional si la falta de pago

causa mayores dafos.

ARTICULO 7.4.10

(Intereses sobre el resarcimiento).

A menos que se convenga otra cosa, los intereses sobre el resarcimiento por el

incumplimiento de obligaciones no dinerarias comenzaran a devengarse desde el momento

del incumplimiento.
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ARTICULO 7.4.11

(Modalidad de la compensacion monetaria).

(1) El resarcimiento ha de pagarse en una suma global. No obstante, puede pagarse a plazos

cuando la naturaleza del dafio lo haga apropiado.

(2) El resarcimiento pagadero a plazos podréa ser indexado.

ARTICULO 7.4.12

(Moneda en la que se fija el resarcimiento).

El resarcimiento ha de fijarse, segun sea mas apropiado, bien en la moneda en la cual la

obligacion dineraria fue expresada o en aquella en la cual el perjuicio fue sufrido.

ARTICULO 7.4.13

(Pago estipulado para el incumplimiento).

(1) Cuando el contrato establezca que la parte incumplidora ha de pagar una suma

determinada a la parte perjudicada por tal incumplimiento, la parte perjudicada tiene

derecho a cobrar esa suma sin tener en cuenta el dafio efectivamente sufrido.
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(2) No obstante, a pesar de cualquier pacto en contrario, la suma determinada puede

reducirse a un monto razonable cuando fuere notablemente excesiva con relacién al dafo

ocasionado por el incumplimiento y a las demas circunstancias.

CAPITULO 8—COMPENSACION

ARTICULO 8.1

(Condiciones de la compensacion).

(1) Cuando dos partes se deben reciprocamente deudas de dinero u otras prestaciones de

igual naturaleza, cualquiera de ellas (“la primera parte”) puede compensar su obligacion

con la de su acreedor (“la otra parte”) si en el momento de la compensacion:

(@) La primera parte esta facultada para cumplir con su obligacion.

(b) La obligacién de la otra parte se encuentra determinada en cuanto a su existencia e

importe y su cumplimiento es debido.

(2) Si las obligaciones de ambas partes surgen del mismo contrato, la primera parte puede

también compensar su obligacion con una obligacion de la otra parte cuya existencia o

importe no se encuentre determinado.
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ARTICULO 8.2

(Compensacion de deudas en moneda extranjera).

Cuando las obligaciones sean de pagar dinero en diferentes monedas, el derecho a

compensar puede ejercitarse siempre que ambas monedas sean libremente convertibles y

las partes no hayan convenido que la primera parte sélo podrd pagar en una moneda

determinada.

ARTICULO 8.3

(Notificacién de la compensacion).

El derecho a compensar se ejerce por notificacion a la otra parte.

ARTICULO 8.4

(Contenido de la notificacion).

(1) La notificacion debe especificar las obligaciones a las que se refiere.

(2) Si la notificacion no especifica la obligacion con la que es ejercitada la compensacion,

la otra parte puede, en un plazo razonable, declarar a la otra parte la obligacion a laque se
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refiere la compensacion. Si tal declaracion no se hace, la compensacion se referira a todas

las obligaciones proporcionalmente.

ARTICULO 85

(Efectos de la compensacion).

(1) La compensacién extingue las obligaciones.

(2) Si las obligaciones difieren en su importe, la compensacion extingue las obligaciones

hasta el importe de la obligacién menos onerosa.

(3) La compensacidn surte efectos desde la notificacion.
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CAPITULO 9—CESION DE CREDITOS, TRANSFERENCIADE OBLIGACIONES

Y CESION DE CONTRATOS

SECCION 1: CESION DE CREDITOS

ARTICULO9.1.1

(Definiciones).

“Cesion de créditos” es la transferencia mediante un acuerdo de una persona (el “cedente”)

a otra (el “cesionario”) de un derecho al pago de una suma de dinero u otra prestacion a

cargo de un tercero (el “deudor”), incluyendo una transferencia a modo de garantia.

ARTICULO9.1.2

(Exclusiones).

Esta seccion no se aplica a las transferencias sometidas a las reglas especiales que regulan

transferencias:

(@) de instrumentos como titulos de credito, titulos representativos de dominio,
instrumentos financieros, o

(b) de derechos incluidos en la transferencia de una empresa.
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ARTICULO9.1.3

(Posibilidad de ceder créditos no dinerarios).

Un crédito relativo a una prestacion no dineraria sélo puede ser cedido si la cesion no hace

sustancialmente mas onerosa la prestacion.

ARTICULO9.1.4

(Cesién parcial).

(1) Un creédito relativo al pago de una suma de dinero puede ser cedido parcialmente.

(2) Un crédito relativo a una prestacion no dineraria puede ser cedido parcialmente solo si

es divisible y si la cesion no hace sustancialmente mas onerosa la prestacion.

ARTICULO9.1.5

(Cesion de creditos futuros).

Un crédito futuro se considera cedido en el momento de celebrarse el acuerdo, siempre que

cuando llegue a existir dicho crédito pueda ser identificado como al que la cesion se refiere.

250



ARTICULO9.1.6

(Créditos cedidos sin especificacion individual).

Pueden cederse varios créditos sin que sean identificados individualmente, siempre que

tales créditos, en el momento de la cesion o cuando lleguen a existir, puedan ser

identificados como a los que la cesion se refiere.

ARTICULO9.1.7

(Suficiencia de convenio entre cedente y cesionario).

(1) Un crédito es cedido por el mero convenio entre el cedente y el cesionario, sin

notificacion al deudor.

(2) No se requiere el consentimiento del deudor a menos que la obligacion, segln las

circunstancias, sea de caracter esencialmente personal.

ARTICULO 9.1.8

(Costes adicionales del deudor).
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El deudor tiene derecho a ser indemnizado por el cedente o el cesionario por todos los

costes adicionales causados por la cesion.

ARTICULO9.1.9

(Clausulas prohibiendo la cesion).

(1) La cesion de un derecho al pago de una suma de dinero surte efectos pese al acuerdo
entre cedente y deudor limitando o prohibiendo tal cesion. Sin embargo, el cedente puede

ser responsable ante el deudor por incumplimiento del contrato.

(2) La cesion de un derecho a otra prestacion no surtira efectos si viola un acuerdo

entre el cedente y el deudor que limite o prohiba la cesién. No obstante, la cesion surte
efectos si el cesionario, en el momento de la cesion, no conocia ni debiera haber conocido
dicho acuerdo. En este caso, el cedente puede ser responsable ante el deudor por

incumplimiento del contrato.

ARTICULO 9.1.10

(Notificacion al deudor).

(1) El deudor se libera pagando al cedente mientras no haya recibido del cedente o del

cesionario una notificacion de la cesion.
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(2) Después que el deudor recibe tal notificacion, sélo se libera pagando al cesionario.

ARTICULO 9.1.11

(Cesiones sucesivas).

Si un mismo crédito ha sido cedido por el cedente a dos 0 mas cesionarios sucesivos, el

deudor se libera pagando conforme al orden en que las notificaciones fueron recibidas.

ARTICULO9.1.12

(Prueba adecuada de la cesion).

(1) Si la notificacion de la cesion es dada por el cesionario, el deudor puede solicitar al
cesionario que dentro de un plazo razonable suministre prueba adecuada de que la cesién ha
tenido lugar.

(2) El deudor puede suspender el pago hasta que se suministre prueba adecuada.

(3) La notificacion no surte efectos a menos que se suministre prueba adecuada de la

cesion.

(4) Prueba adecuada de la cesion incluye, pero no esta limitada a, cualquier escrito

emanado del cedente e indicando que la cesion ha tenido lugar.
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ARTICULO 9.1.13

(Excepciones y derechos de compensacion).

(1) El deudor puede oponer al cesionario todas las excepciones que podria oponer al

cedente.

(2) El deudor puede ejercitar contra el cesionario cualquier derecho de compensacién de

que disponga contra el cedente hasta el momento en que ha recibido la notificacién de la

cesion.

ARTICULO9.1.14

(Derechos relativos al credito cedido).

La cesion de un crédito transfiere al cesionario:

(a) todos los derechos del cedente a un pago o a otra prestacion previstos por el contrato en

relacion con el crédito cedido, y

(b) todos los derechos que garantizan el cumplimiento del crédito cedido.
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ARTICULO 9.1.15

(Obligaciones del cedente).

El cedente garantiza al cesionario, excepto que algo distinto se manifieste al cesionario,

que:

(@) El crédito cedido existe al momento de la cesion, salvo que el crédito sea un derecho

futuro.

(b) El cedente esta facultado para ceder el crédito.

(c) El crédito no ha sido previamente cedido a otro cesionario y esta libre de cualquier

derecho o reclamacion de un tercero.

(d) El deudor no tiene excepcion alguna.

(e) Ni el deudor ni el cedente han notificado la existencia de compensacion alguna respecto

del crédito cedido y no daran tal notificacion;

() El cedente reembolsara al cesionario cualquier pago recibido del deudor antes de ser

dada notificacion de la cesion.
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SECCION 2: TRANSFERENCIA DE OBLIGACIONES

ARTICULO9.2.1

(Modalidades de la transferencia).

Una obligacion de pagar dinero o de ejecutar otra prestacion puede ser transferida de una

persona (el “deudor originario”) a otra (el “nuevo deudor”) sea:

(@) por un acuerdo entre el deudor originario y el nuevo deudor, conforme al Articulo 9.2.3,

0

(b) por un acuerdo entre el acreedor y el nuevo deudor, por el cual el nuevo deudor asume

la obligacion.

ARTICULO 9.2.2

(Exclusion).

Esta seccion no se aplica a las transferencias de obligaciones sometidas a reglas especiales

que regulan transferencias de obligaciones en el curso de la transferencia de una empresa.
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ARTICULO 9.2.3

(Exigencia del consentimiento del acreedor para la transferencia).

La transferencia de obligaciones por un acuerdo entre el deudor originario y el nuevo

deudor requiere el consentimiento del acreedor

ARTICULO9.2.4

(Consentimiento anticipado del acreedor).

(1) El acreedor puede dar su consentimiento anticipadamente.

(2) Si el acreedor ha dado su consentimiento anticipadamente, la transferencia de la

obligacién surte efectos cuando una notificacion de la transferencia se da al acreedor o

cuando el acreedor la reconoce.

ARTICULO 9.25

(Liberacion del deudor originario).

(1) El acreedor puede liberar al deudor originario.
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(2) El acreedor puede también retener al deudor originario como deudor en caso de que el

nuevo deudor no cumpla adecuadamente.

(3) En cualquier otro caso, el deudor originario y el nuevo deudor responden

solidariamente.

ARTICULO 9.2.6

(Cumplimiento a cargo de un tercero).

(1) Sin el consentimiento del acreedor, el deudor puede convenir con otra persona que ésta

cumplird la obligacion en lugar del deudor, a menos que la obligacion, segun las

circunstancias, tenga un caracter esencialmente personal.

(2) El acreedor conserva su recurso contra el deudor.

ARTICULO 9.2.7

(Excepciones y derechos de compensacion).

(1) El nuevo deudor puede oponer contra el acreedor todas las excepciones que el deudor

originario podia oponer contra el acreedor.
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(2) El nuevo deudor no puede ejercer contra el acreedor ningun derecho de compensacion

disponible al deudor originario contra el acreedor.

ARTICULO 9.2.8

(Derechos relativos a la obligacién transferida).

(1) El acreedor puede oponer contra el nuevo deudor, respecto de la obligacion transferida,

todos sus derechos al pago o a otra prestacion bajo el contrato.

(2) Si el deudor originario es liberado en virtud del Articulo 9.2.5 (1), queda también
liberada cualquier garantia otorgada para el cumplimiento de la obligacion por cualquier
otra persona que no sea el nuevo deudor, a menos que esa otra persona acuerde que la

garantia continuara disponible al acreedor.

(3) La liberacién del deudor originario también se extiende a cualquier garantia del deudor
originario otorgada al acreedor para garantizar el cumplimiento de la obligacion, a menos
que la garantia sea sobre un bien que sea transferido como parte de una operacion entre el

deudor originario y el nuevo deudor.
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SECCION 3: CESION DE CONTRATOS

ARTICULO 9.3.1

(Definiciones).

“Cesion de contrato” es la transferencia mediante un acuerdo de una persona (el” cedente”)

a otra (el “cesionario”) de los derechos y obligaciones del cedente que surgen de un

contrato con otra persona (la “otra parte”).

ARTICULO 9.3.2

(Exclusion).

Esta seccion no se aplica a las cesiones de contratos sometidas a reglas especiales que

regulan cesiones de contratos en el curso de la transferencia de una empresa.

ARTICULO 9.3.3

(Exigencia del consentimiento de la otra parte).

La cesion de un contrato requiere el consentimiento de la otra parte.
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ARTICULO9.34

(Consentimiento anticipado de la otra parte).

(1) La otra parte puede dar su consentimiento anticipadamente.

(2) Si la otra parte ha dado su consentimiento anticipadamente, la cesion del contrato surte

efecto cuando una notificacion de la cesion se da a la otra parte o cuando la otra parte la

reconoce.

ARTICULO9.35

(Liberacion del cedente).

(1) La otra parte puede liberar al cedente.

(2) La otra parte puede también retener al cedente como deudor en caso de que el

cesionario no cumpla adecuadamente.

(3) En cualquier otro caso, el cedente y el cesionario responden solidariamente.

ARTICULO 9.3.6

(Excepciones y derechos de compensacion).
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(1) En la medida que la cesion de un contrato involucre una cesion de créditos, se aplicara

el Articulo 9.1.13.

(2) En la medida que la cesion de un contrato involucre una transferencia de obligaciones,

se aplicara el Articulo 9.2.7.

ARTICULO 9.3.7

(Derechos cedidos con el contrato).

(1) En la medida que la cesién de un contrato involucre una cesion de créditos, se aplicara

el Articulo 9.1.14.

(2) En la medida que la cesion de un contrato involucre una transferencia de obligaciones,

se aplicara el Articulo 9.2.8.

CAPITULO 10—PRESCRIPCION

ARTICULO 10.1

(Ambito de aplicacion de este capitulo).
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(1) El ejercicio de los derechos regulados por estos Principios esta limitado por la
expiracion de un periodo de tiempo, denominado “periodo de prescripcion”, segun las

reglas de este capitulo.

(2) Este capitulo no regula el tiempo en el cual, conforme a estos Principios, se requiere a
una parte, como condicion para la adquisicion o ejercicio de su derecho, que efectie una
notificacién a la otra parte o que lleve a cabo un acto distinto a la apertura de un

procedimiento juridico.

ARTICULO 10.2

(Periodos de prescripcion).

(1) El periodo ordinario de prescripcion es tres afios, que comienza al dia siguiente del dia

en que el acreedor conocid o debiera haber conocido los hechos a cuyas resultas el derecho

del acreedor puede ser ejercido.

(2) En todo caso, el periodo méximo de prescripcion es diez afios, que comienza al dia

siguiente del dia en que el derecho podia ser ejercido.

ARTICULO 10.3

(Modificacion de los periodos de prescripcion por las partes).
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(1) Las partes pueden modificar los periodos de prescripcion.

(2) Sin embargo, ellas no podran:

(a) Acortar el periodo ordinario de prescripcion a menos de un afio.

(b) Acortar el periodo maximo de prescripcion a menos de cuatro afos.

(c) Prorrogar el periodo méximo de prescripcion a mas de quince afos.

ARTICULO 10.4

(Nuevo periodo de prescripcion por reconocimiento).

(1) Cuando el deudor reconoce el derecho del acreedor antes del vencimiento del periodo

ordinario de prescripcién, comienza a correr un nuevo periodo ordinario de prescripcion al

dia siguiente del reconocimiento.

(2) El periodo méximo de prescripcion no comienza a correr nuevamente, pero puede ser

superado por el comienzo de un nuevo periodo ordinario de prescripcion conforme al

Articulo 10.2 ().

ARTICULO 10.5

(Suspension por procedimiento judicial).

(1) El decurso del periodo de prescripcion se suspende:
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(@) Cuando al iniciar un procedimiento judicial, o en el procedimiento judicial ya iniciado,
el acreedor realiza cualquier acto que es reconocido por el derecho del foro como ejercicio

del derecho del acreedor contra el deudor;

(b) en caso de insolvencia del deudor, cuando el acreedor ejerce sus derechos en los

procedimientos de insolvencia; o

(c) En el caso de procedimientos para disolver la entidad deudora, cuando el acreedor

ejerce sus derechos en los procedimientos de disolucion.

(2) La suspensién dura hasta que se haya dictado una sentencia definitiva o hasta que el

procedimiento concluya de otro modo.

ARTICULO 10.6

(Suspension por procedimiento arbitral).

(1) El decurso del periodo de prescripcion se suspende cuando al iniciar un procedimiento

arbitral, o en el procedimiento arbitral ya iniciado, el acreedor realiza cualquier acto que es

reconocido por el derecho del tribunal arbitral como ejercicio del derecho del acreedor

contra el deudor. A falta de disposiciones en el reglamento de arbitraje o de otras reglas que

determinen la fecha exacta del comienzo del procedimiento arbitral, dicho procedimiento se
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considera comenzado el dia en que el deudor recibe una solicitud para que se adjudique el

derecho en disputa.

(2) La suspension dura hasta que se haya dictado una decision vinculante o hasta que el

procedimiento concluya de otro modo.

ARTICULO 10.7

(Medios alternativos para la resolucion de controversias).

Las disposiciones de los Articulos 10.5 y 10.6 se aplican, con las modificaciones

apropiadas, a otros procedimientos con los que las partes solicitan de un tercero que les

asista en el intento de lograr una resolucion amistosa de sus controversias.

ARTICULO 10.8

(Suspension en caso de fuerza mayor, muerte o incapacidad).

(1) Cuando el acreedor no ha podido detener el decurso del periodo de prescripcion segun

los Articulos precedentes debido a un impedimento fuera de su control y que no podia ni

evitar ni superar, el periodo ordinario de prescripcion se suspende de modo que no expire

antes de un afio despueés que el impedimento haya dejado de existir.
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(2) Cuando el impedimento consiste en la incapacidad o muerte del acreedor o del deudor,
la suspension cesa cuando se designe un representante para el incapacitado, el difunto o su
herencia, o cuando un sucesor haya heredado la parte que le corresponde. En este caso se

aplica el periodo suplementario de un afio, conforme al paragrafo (1).

ARTICULO 10.9

(Efectos del vencimiento del periodo de prescripcion).

(1) El vencimiento del periodo de prescripcion no extingue el derecho.

(2) Para que el vencimiento del periodo de prescripcién tenga efecto, el deudor debe

invocarlo por via de excepcion.

(3) La existencia de un derecho siempre puede ser invocada por via de excepcion a pesar de

haberse invocado el vencimiento del periodo de prescripcion para el ejercicio de dicho

derecho.

ARTICULO 10.10

(Derecho de compensacion).

El acreedor puede ejercitar el derecho de compensacion mientras el deudor no haya opuesto

el vencimiento del periodo de prescripcion.
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ARTICULO 10.11

(Restitucion).

Cuando ha habido prestacion en cumplimiento de la obligacion, no hay derecho a la

restitucion por el solo hecho de haber vencido el periodo de prescripcion.

CAPITULO 11—PLURALIDAD DE DEUDORES Y DE ACREEDORES

SECCION 1: PLURALIDAD DE DEUDORES

ARTICULO 11.1.1

(Definiciones).

Cuando varios deudores estan obligados frente a un acreedor por la misma obligacion:

(a) las obligaciones son solidarias si cada deudor responde por la totalidad;

(b) Las obligaciones son separadas si cada deudor solo responde por su parte.

ARTICULO 11.1.2

(Presuncion de solidaridad).
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Cuando varios deudores estén obligados frente a un acreedor por la misma obligacion, se

presume la solidaridad, a menos que las circunstancias indiquen lo contrario.

ARTICULO 11.1.3

(Derechos del acreedor frente a los deudores solidarios)

Cuando los deudores estén obligados solidariamente, el acreedor podra reclamar el

cumplimiento a cualquiera de ellos, hasta obtener el cumplimiento total.

ARTICULO 11.1.4

(Excepciones y compensacion).

El deudor solidario contra quien el acreedor ejercite una accién, puede oponer todas las

excepciones y los derechos de compensacién que le sean personales o0 que sean comunes a

todos los codeudores, pero no puede oponer las excepciones ni los derechos de

compensacion que correspondan personalmente a uno o varios de los demés codeudores.

ARTICULO 11.1.5

(Efectos del cumplimiento o de la compensacion).

269



Si un deudor solidario cumple o compensa la obligacion, o si el acreedor ejercita la

compensacion frente a un deudor solidario, los demas codeudores quedan liberados frente

al acreedor en la medida del cumplimiento o de la compensacion.

ARTICULO 11.1.6

(Efectos de la remision o de la transaccidn).

(1) La remisidn de la deuda respecto de un deudor solidario, o la transaccion comun deudor

solidario, libera a los deméas deudores de la parte de dicho deudor, a menos que las

circunstancias indiquen lo contrario.

(2) Una vez que los demés deudores sean liberados de la parte de dicho deudor, no podran

ejercitar frente a éste Gltimo la accion de regreso prevista en el Articulo

11.1.10.

ARTICULO 11.1.7

(Efectos del vencimiento o de la suspension de la prescripcion).

(1) La expiracion del periodo de prescripcion de los derechos del acreedor frente a un

deudor solidario no afecta:
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(a) Las obligaciones de los demas deudores solidarios frente al acreedor; ni

(b) Las acciones de regreso entre los deudores solidarios previstas en el Articulo

11.1.10.

(2) Si el acreedor inicia contra un deudor solidario uno de los procedimientos previstos en

los Articulos 10.5, 10.6 0 10.7, el decurso de la prescripcion también se suspende frente a

los demas deudores solidarios.

ARTICULO 11.1.8

(Efectos de las sentencias).

(1) Una decision de un tribunal acerca de la responsabilidad de un deudor solidario frente al

acreedor, no afecta:

(a) Las obligaciones de los demas deudores solidarios frente al acreedor; ni

(b) Las acciones de regreso entre los deudores solidarios previstas en el Articulo

11.1.10.

(2) Sin embargo, los demés deudores solidarios también pueden invocar dicha decision, a

menos que ésta se base en motivos personales de dicho deudor. En tal caso, las acciones de
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regreso entre los deudores solidarios previstas en el Articulo 11.1.10 se veran afectadas en

lo pertinente.

ARTICULO 11.1.9

(Reparto entre los deudores solidarios).

Los deudores solidarios se obligan entre ellos por partes iguales, a menos que las

circunstancias indiquen lo contrario.

ARTICULO 11.1.10

(Alcance de la accidn de regreso).

El deudor solidario que pagd méas que su parte, puede reclamar la diferencia de cualquier

otro deudor solidario hasta la parte no cumplida por cada uno de ellos.

ARTICULO 11.1.11

(Derechos del acreedor).

(1) El deudor solidario a quien se aplique el Articulo 11.1.10 puede ejercitar igualmente los

derechos del acreedor, incluidos aquellos que garantizan el cumplimiento, para recuperar la
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diferencia de los demas deudores solidarios hasta la parte no cumplida por cada uno de

ellos.

(2) El acreedor que no ha recibido el cumplimiento total, conserva sus derechos frente a los

codeudores en la medida de lo no cumplido, con preferencia sobre los codeudores que

ejerciten las acciones de regreso.

ARTICULO 11.1.12

(Excepciones en las acciones de regreso).

El deudor solidario contra quien un codeudor que ha cumplido la obligacion ejercita una

accion de regreso:

(@) puede oponer todas las excepciones y los derechos de compensacion que podrian haber

sido invocados o ejercitados por el codeudor frente al acreedor;

(b) puede oponer todas las excepciones que le sean personales;

(c) no puede oponer las excepciones o los derechos de compensacion que correspondan

personalmente a uno o varios de los demas codeudores.
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ARTICULO 11.1.13

(Imposibilidad de recuperar).

Cuando un deudor solidario que pagé mas que su parte, a pesar de haber realizado todos los

esfuerzos razonables, no puede recuperar la contribucion de otro deudor solidario, la parte

de los demas deudores, incluyendo la del que ha pagado, aumentara proporcionalmente.

SECCION 2: PLURALIDAD DE ACREEDORES

ARTICULO 11.2.1

(Definiciones).

Cuando varios acreedores pueden exigir de un deudor el cumplimiento de la misma

obligacion:

(@) los créditos son separados si cada acreedor solo puede exigir su parte;

(b) los créditos son solidarios si cada acreedor puede exigir la totalidad de la prestacion;

(c) los créditos son mancomunados si todos los acreedores deben exigir la prestacion de

forma conjunta.
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ARTICULO 11.2.2

(Efectos de los créditos solidarios).

El cumplimiento total a favor de uno de los acreedores solidarios libera al deudor frente a

los demas acreedores.

ARTICULO 11.2.3

(Excepciones frente a los acreedores solidarios).

(1) El deudor puede oponer a cualquier acreedor solidario todas las excepciones y los
derechos de compensacion que le sean personales en su relacion con dicho acreedor o que
pueda oponer a todos los acreedores, pero no puede oponer las excepciones ni los derechos
de compensacion que le sean personales en su relacion con uno o varios de los demas

acreedores.

(2) Las disposiciones de los Articulos 11.1.5, 11.1.6, 11.1.7 y 11.1.8 se aplican a los

acreedores solidarios, con las adaptaciones necesarias.

ARTICULO 11.2.4

(Reparto entre los acreedores solidarios).
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(1) Los acreedores solidarios tienen entre ellos derecho a partes iguales, a menos que las

circunstancias indiquen lo contrario.

(2) El acreedor que recibe méas que su parte debe transferir el excedente a los demas

acreedores, en la medida de sus respectivas partes.
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